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To jest podcast ,Wiecej niz oszczedzanie pieniedzy”, odcinek pietnasty.

Czesc, dzien dobry, witam Cie w pietnastym odcinku podcastu ,Wiecej niz oszczedzanie
pieniedzy”. Ja nazywam sie Michat Szafranski i w tej audycji przedstawiam konkretne

i sprawdzone sposoby pomnazania oszczednosci, opowiadam, jak rozsgdnie wydawac
pienigdze i jak odwaznie realizowac swoje pasje i marzenia - takze przez blogowanie. Jesli
tylko szukasz odrobiny stabilizacji finansowej i emocjonalnej w swoim zyciu, to ten podcast
jest dla Ciebie.

Dzien dobry! Pietnasty odcinek podcastu, uff... Dzisiaj po dtuzszym czasie znowu mam okazje
wystepowac solo. Nie bedzie dzisiaj zadnego goscia. Bedziemy mieli sesje sam na sam.

Tematem przewodnim tego odcinka bedzie zarabianie na blogu. Zastanowie sie, czy jest to

w 0gole mozliwe, co jest potrzebne do tego, zeby to sie udato, czy kazdy tak moze, jakie s
sposoby zarabiania na blogu i w szczego6lnosci, jak ja prébuje monetyzowac¢ moj blog. Mysle,
ze w trakcie odpowiem tez na najwazniejsze pytanie, czyli ile mozna na tym zarobic pieniedzy.

Miatem okazje lekko dotkngc ten temat podczas wystapienia w telewizji,w TVP2 w programie
~Pytanie na $niadanie” Jezeli nie mieliscie okazji widziec tego wystgpienia, to w notatkach do
tego odcinka podcastu znajdzie sie link do tego programu. Notatki znajdziecie, jak zwykle, pod
adresem http://jakoszczedzacpieniadze.pl/015.

W wyniku tego wystgpienia w telewizji ten temat takze przewijat sie moich rozmowach

z innymi blogerami, rowniez takimi blogerami, ktdrzy uznawani sg za czotowke blogosfery

w Polsce. Kazdy z nich ma jakis pomyst na siebie, swoj3 strategie dziatania. To nie jest tak, ze
wszyscy robig to samo. Wrecz przeciwnie - mozna powiedzie, ze ilu blogerdw, tyle sposobow
na zarabianie. To, co zauwazytem, to w kazdej z tych rozmow, ktore odbywaty sie i w cztery oczy
na indywidualnych spotkaniach, i na takich szerszych, powiedziatbym, spotkaniach podczas
,Blog Forum Gdansk”, w ktérym miatem niesamowitg przyjemnosc uczestniczyc, widziatem
dos$¢ duzy potencjat biznesowy w tych innych blogach. Wydaje mi sie, ze taki potencjat, ktory
nie jest dzisiaj wykorzystywany. To sie w sumie potwierdzato w tych rozmowach, bo widziatem,
ze moi rozmowcy mieli szeroko otwarte oczy w reakcji na to, co ja im moéwitem o zarabianiu.
W sumie [usmiechnatem sie tak od ucha do ucha] Matylda Kozakiewicz, ktéra prowadzi blog
Segritta.pl, po naszym spotkaniu, wspomniata na Facebooku, ze w zasadzie godzina

konsultacji ze mng jest warta okoto 60 tys. ztotych, z tego co pamietam. Oczywiscie, grubo
przesadzita, ale to mi tez uswiadomito,ze mam jakas wiedze na ten temat. Mam jakie$
doswiadczenia i pomimo tego,ze mi wydajg sie one bardzo skromne,to dla innych s3
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wartosciowe. Warto sie tg wiedza na pewno dzielic¢. bo By¢ moze takze Tobie sie ona, w jakims
stopniu, przyda.

Ten podcast traktuje jako taki wstep do tematu-rzeki, czyli tematu zarabiania na blogach.
Dzisiaj bede o tym mowit z mojej perspektywy — z perspektywy osoby tworzacej blog
ekspercki. Mam nadzieje, ze te moje przemyslenia uda Ci sie przetozy¢ na ewentualne Twoje
blogowanie. W szczegolnosci, ze uda Ci sie w wyniku tego, co ustyszysz, odpowiedziec na
pytanie, czy mozna z tego wyzyc.

To, ze na blogu mozna zarabiac, to jest chyba oczywiste. Ale pytanie otwarte, ktére ma wiele
0s0b (to sie rowniez przewija w e-mailach, ktére mi przysytacie), to jest pytanie, czy da sie

z tego wyzyc. Czy mozna porzucic¢ prace na etacie dla blogowania, tak jak ja to zrobitem. Ja to
zrobitem w bardzo konkretny sposéb, majac solidne zabezpieczenie finansowe. Albo inaczej,
przy jakich zatozeniach mozliwe jest zycie z bloga?

Jeszcze zanim rozpoczne ten temat, zastanawiatem sie, od czego zaczac. Mysle, ze zanim
zdekonstruuje ten moj caty proces zarabiania, to musze stwierdzic,ze wielu blogerdw, chyba,
nie ma pomystu na to, jak sprzedawac to, co posiadajg. Tg wartosc, ktorg jest blog. Tg wartosc
szczegolnie dobrze widac¢ w zestawieniu z mediami tradycyjnymi.Ja kiedys bytem
dziennikarzem, pracowatem w prasie i to przez wiele, wiele lat.Juz w 2002 roku stwierdzitem,
ze media tradycyjne w takiej formie, w jakiej one istniejg, nie majg szczegolnej przysztosci.
One zyja przede wszystkim z reklam, takich tradycyjnych reklam. Jezeli to jest gazeta, to po
prostu z konkretnej ilosci ogtoszen reklamowych zamieszczanych w gazecie.Z tego trzeba
utrzymac redakcje, z tego trzeba pokryc¢ koszty druku. Najgorsze w tych mediach tradycyjnych
jest to,ze one nie majg bezposredniego kontaktu z czytelnikiem, stuchaczem czy widzem. Nie
maja tego sprezenia zwrotnego, ktdére dzisiaj daje Internet. | tu, moim zdaniem, jest prawdziwa
sita blogosfery, ale to jest temat na oddzielng rozmowe.

Ja tylko powiem, jeszcze zanim zaczne, ze ja dopiero raczkuje. Autentycznie tak uwazam, ze
jeszcze sie ucze i pomimo tego, co tu ustyszysz, musisz bra¢ na to poprawke. Przedstawiam
moja wizje, moja strategie, moj pomyst na blogowanie. To nie oznacza, ze ja mam absolutng
racje. Nie mam monopolu na racje, takze nie traktuj tego, co mowie, jako gotowej recepty.

Dobrym wstepem do tego podcastu jest na pewno przeczytanie artykutu, ktéry opublikowatem
7-ego listopada, pod tytutem ,Ile zarabia bloger?”. To jest mdj raport kosztow za wrzesien

i pazdziernik tego roku, w ktorym pokazywatem, ze na blogu mozna zarobic, ale réwniez
pokazywatem to,ze zarobki na blogu s3g bardzo nieregularne. We wrzes$niu zarobitem na
blogowaniu ok. 740 ztotych z tego co pamietam. W pazdzierniku byto to juz 19 200 ztotych.
To tez pokazuje, jak wielka przepas¢ moze dzieli¢ poszczegolne miesigce. Bedac blogerem,

w ogole bedac osobga, ktora prowadzi wtasng firme, trzeba by¢ przygotowanym na to, ze nie
mamy zagwarantowanych przychodow, ze one moga byc bardzo nieregularne. To juz troche
determinuje to, kto moze by¢ tym blogerem, kto moze sobie na taki ,luksus” pracy pozwolic.
Przede wszystkim osoba, ktora potrafi zarzagdzac¢ tymi chwilowymi brakami badz przyptywami
nadmiernej gotdwki. To mnie juz zblizyto do pierwszego punktu tego planu, czyli odpowiedzi
na pytanie, czy kazdy moze zarabia¢ na blogu.

Uwazam, ze kazdy moze prowadzi¢ bloga. O tym dlaczego warto to robic za chwile tez
powiem. Uwazam, ze kazdy moze co$ tam zarabiac¢ na blogu. Uczciwie mowiac, nie wierze w to,
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ze kazdy moze sie utrzymywac z bloga. Tu bardzo duzo zalezy od tego, na jakiej stopie zyciowe;j
zyjemy, ile pieniedzy potrzebujemy na codzienne utrzymanie, na ile jesteSmy zdeterminowani

i ile posiadamy zdolnosci.Ja chce jedng bardzo wazna rzecz powiedzie¢, moim zdaniem nie ma
zadnej drogi na skréty. To, co tu mdwie, to nie jest gwarantowany sposob na to, jak zarabiac
miliony. Wrecz przeciwnie. Raczej chce pokaza¢, ze prowadzenie bloga jest takg praca jak
kazda inna, w pewnym sensie, do tego jest pracg kreatywna, wiec tez wymaga pewnych
predyspozycji.

Gdy zastanawiatem sie, dlaczego ja w tak krotkim czasie odniostem sukces, to mysle, ze jest to
suma kilku istotnych czynnikow. Wyrdznitem takie cztery podstawowe. Pierwsza rzecz to jest
to, ze potrafie pisa¢ w miare prostym jezykiem i przekazac w ten sposob to, co chce przekazac,
co niestety nie jest, wbrew pozorom, umiejetnoscig powszechnga. Czasami wystarczy popatrzec,
jak dwie osoby ze sobg rozmawiaja.Jedna mowi o jednym, druga méwi o drugim i kompletnie
sie nie rozumiejg, a wydaje im sie,ze mowig o tym samym.

Druga rzecz to jest to,ze mam pewng smykatke do marketingu i szeroko rozumianej promocji.
Zawsze mnie to interesowato, zawsze mi to sprawiato frajde. Lubie tez eksperymentowac

z pewnymi formami promowania czy komunikowania sie. By¢ moze dlatego, ze w przesztosci
konczytem studia w kierunku public relations. Co prawda nigdy nie pracowatem w zawodzie,
ale ta teoria zdobyta w trakcie tych studiéw powraca. Prébuje sprawdzac¢ w praktyce, czy to
dziata, czy nie dziata i w jaki sposéb dziata.

Trzeci wazny aspekt to jest to, ze ja mam doswiadczenie biznesowe i to wieloletnie. Wiele lat
zajmowatem sie tym, ze wymyslatem rozwigzania i budowatem co$ z niczego. Dopiero gdy
udawato sie to wymysli¢, skonkretyzowac, to opracowywalismy konkretny produkt, konkretne
rozwigzanie, ktore nastepnie znajdowato swoich uzytkownikéw. Te doswiadczenie biznesowe
dzisiaj przekuwam na bloga i na pewno jest mi duzo, duzo tatwiej, niz osobom, ktore startuja
od zera, ktére nigdy nie prowadzity negocjacji, nigdy nie przygotowywaty ofert handlowych,
nigdy nie dopracowywaty tych rozwigzan, ktore sg przedmiotem tych ofert, w taki sposob, zeby
one pasowaty, byty idealnie dostosowane do konkretnego klienta.

To, co jest tez wazne, czwarty punkt to jest to, ze potrafie rozmawiac z klientami, potrafie ich
stuchac, bo to jest piorunsko wazne, i skutecznie poszukiwac takich rozwigzan, ktore sa dobre
dla wszystkich stron tego blogowego trojkata. Dobre dla czytelnikdw, dobre dla blogera,

a takze dobre dla tych firm, ktore s3 zainteresowane wspotpraca z blogerem lub promocja
swoich rozwigzan. To jest rowniez wyzwanie. To jest tak, ze trzeba,z mojej perspektywy, trzeba
umiec godzic te wszystkie trzy elementy.Jezeli gdzies czegos brakuje w tym trojkacie, jezeli
gdzies brakuje takiej korzysci dla ktdrejs z zaangazowanych stron, to po prostu z tej
komunikacji, prawdopodobnie, nic dobrego nie wyniknie.Jezeli cos$ jest dobre dla mnie jako
blogera, bo zarabiam, jezeli cos jest dobre firmy, ktéra ze mng wspétpracuje, bo komunikujemy
jej brand na blogu przyktadowo, ale jednoczes$nie nie jest dobre dla czytelnikow, to w takim
przypadku jaki jest dtugofalowy efekt? To, ze czytelnicy beda niezadowoleni, ‘odptyng” i ,nie
kupig” tego, co ja mam im do zakomunikowania.

Tak naprawde, dla mnie najwiekszg wartoscia jest po pierwsze, moja twarz jako osoby, ktéra

firmuje temu catemu mojemu, blogowemu przedsiewzieciu, blogowemu imperium, jak to
kiedys nazywatem, i Wasze zadowolenie, bo Wy jestescie nierozerwalng, nieoderwalng czescia
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tego, co ja robie. Robie to, przede wszystkim dla Was i oczywiscie przy okazji chce zarabiac,
a nie odwrotnie.

Tu wyttumaczytem troche, dlaczego mi tak szybko udato sie odniesc sukces, wedtug mnie,

bo oczywiscie z zewnatrz to moze wygladac inaczej. Teraz chciatbym sie zastanowi¢, co jest

w ogéle potrzebne do tego,zeby zarabiac na blogu. Nie moéwie ,,.zy¢”, tylko ,zarabiac”. Przyznam
sie,ze miatem pewien problem z utozeniem tych punktéw w odpowiedniej kolejnosci, ale
sprobuje.

Mysle, ze najwazniejsze jest, przede wszystkim, zaangazowanie. Uwazam, ze blogowanie
powinno wynikac z pasji. Niektorzy sie z tymi nie zgadzaja, ale zaangazowanie trudno jest
utrzymac przed dtuzszy okres czasu, jezeli nie jest to co$, w co naprawde wierzymy, co lubimy,
co chcemy robic. Przede wszystkim, trzeba by¢ zaangazowanym w tworzenie wartosciowych
tresci.Jako autor blog eksperckiego wierze w to, ze dostarczanie wartosciowych tresci to jest
to, co jest potrzebne i istotne.Ja nie zajmuje sie szeroko rozumiang rozrywka czy lifestylem.

Kolejna, wazna rzecz to jest systematycznos¢. Dostarczenie nowych tresci w konkretnym
harmonogramie. Na przyktad 2 razy w tygodniu - to jest taki moj, idealny scenariusz.Ja bym
chciat 2 razy tygodniowo, osiem razy miesiecznie, maksymalnie 10 razy miesiecznie
zamieszczac nowe artykuty badz podcasty.

Trzecia wazna rzecz to jest réwniez warsztat blogera. Taka umiejetnosci pisania,
przekazywania tego, co chcemy powiedziec. Przy czym, warsztatu nie uwazam za rzecz
niezbedna.Jego mozna sie nauczy¢, mozna go nabyc. Trening czyni mistrza. Im wiecej piszemy,
tym lepiej nam to bedzie, predzej czy pozniej, wychodzito.Ja w to gteboko wierze.

Kolejna rzecz to empatia. To wtasnie to, co odroznia nas, blogerow, od tradycyjnych mediow.
Mozliwos¢ postuchania i wstuchania sie w to, co maja do powiedzenia czytelnicy. Mozliwosc
sprawnego reagowania na ich potrzeby, mozliwos¢ nawigzywania dialogu i pewnego
zrozumienia potrzeb innych o0sob, tych oséb, dla ktérych piszemy.Jesli ktos pisze dla siebie
samego i nie interesuje go opinia czytelnikdw, to w mojej opinii, bardzo trudno bedzie mu
0siggnac sukces, jezeli nie jest mega-wyrazistg postacig.Ja nie mam ambicji do tego, zeby byc
jakas mega-wyrazistg postacia. Za to bardzo mi zalezy na bliskim kontakcie z Wami. Gteboko
wierze... nie wiem, czy miates$ okazje czytac taka ksigzke ,Ekonomia wdziecznosci” (ang. ,Thank
You Economy” Gary’ego Vaynerchuka. To jest przyktad na to, jak dbatosc o klienta procentuje.
Mowimy o dbatosci o klienta w biznesie. Dla mnie klientem mojego bloga jestescie Wy,
konsumenci tych tresci, ktore ja dostarczam. Zachecam do przeczytania ,,Ekonomii
wdziecznosci”. Na pewno Wam sie to przyda, takze w tych obszarach, ktorymi sie zajmujecie
zawodowo, a moze nawet w pierwszej kolejnosci w tych obszarach, ktorymi sie zajmujecie
zawodowo.

Kolejny wazny punkt - strategia dtugofalowego dziatania. Tak to sobie nazwatem. Bardzo
tatwo jest sie, jako bloger,zagubi¢ w takiej codziennosci, ze tworzymy wpis tu i teraz. Warto
miec taki horyzont przed sobg, wiedziec¢ do jakiego celu zmierzamy. Podporzadkowac to, co
tworzymy, tej dtugofalowej strategii.Jesli mamy taka dtugofalowa strategie, to nigdzie nam sie
nie bedzie spieszyto, tzn. bedziemy dziatali zgodnie z planem.
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Kolejny punkt, trzeba mie¢ niesamowita cierpliwos¢ jako bloger. Nie spalac sie, nie
przyspieszac, nie chodzi¢ na skroty.Ja, w ogdéle, uwazam, ze chodzenie na skroty ma bardzo
krétkie nogi i czesto nas prowadzi na manowce. To,ze mamy gdzie$ okazje z kims podjac
wspotprace, z kims, kto niekoniecznie nam pasuje wizerunkowo, pojawiajg sie w gdzies tam

w naszej gtowie watpliwosci dotyczace konkretnego klienta czy partnera - zdecydowanie
warto sie nad tym zastanowic, czy przypadkiem nie jest to rysa na naszym wizerunku, co sobie
0 nas pomysla Czytelnicy. Konsekwencja w podazaniu wtasng droga jest o tyle trudna, ze
wymaga réwniez podejmowania trudnych decyzji, np. odrzucania intratnych propozyc;ji
wspotpracy, czyli mozliwosci szybkiego zarobku, po to, zeby spokojnie budowac to, co
budujemy, i mdc zarabia¢ wiecej w przysztosci.

To jest taki mdj sposob dziatania. Uwazam, ze to jest zestaw cech niezbednych do tego, zeby
by¢ blogerem, ktdry ma szanse zarabiac na swoim blogu. Warto uczciwie powiedziec, ze wcale
nie musisz miec takiego celu, ze na blogu bedziesz zarabiat. Na blogu mozna tez zarabiac
posrednio, niekoniecznie otrzymujac pienigdze od firm, ktére do nas przychodza.Jeden
przyktad podam. Przyktad, ktory doskonale znacie: Zbyszek z bloga
http://APPfunds.blogspot.com, Zbyszek, z ktérym prowadze obecnie akcje edukacyjna
dotyczaca inwestowania, Zbyszek przyznat sie, ze prace w grupie 02, w ktdrej pracowat,
otrzymat dzieki blogowi.Jeden ze wspotwitascicieli tej firmy skontaktowat sie ze Zbyszkiem,
poniewaz Zbyszek prowadzit blog inwestycyjny i zaproponowat mu prace w redakcji nowego
serwisu. Blog moze byc¢ takze swietng wizytowka osobista, zwtaszcza blog osoby, ktdra jest
w jakims obszarze ekspertem, albo przynajmniej pretenduje do tego,zeby by¢ ekspertem.

Warto, zdecydowanie warto bloga prowadzic¢. Nawet jezeli nie mamy pomystu na to, jak na nim
zarabiac, to moze sie okazac, ze blog jest Swietng furtka otwierajacg nam szanse lepszej
kariery zawodowej po prostu.Ja juz o tym wspominatem w podcascie, to byt 11-ty odcinek
podcastu zatytutowany , 30 pomystow na prace dodatkowg poza etatem”. Wtasnie wtedy
mowitem, jak taka korzysc z posiadania bloga przekuc na pienigdze. Moze sie okazac, ze nasza
praca jest tym, co zawdzieczamy blogowaniu. Dla Zbyszka ostatecznie ten blog stat sie,z kolei,
szansg na utrzymywanie sie wtasnie dzieki niemu i dziatalnosci inwestycyjne;.

Wracajac do mnie, powiem jeszcze pare stow na temat mojej strategii blogowania, jako
takiego, a dopiero pdzniej przejde do sposobdw zarabiania na blogu. Dlaczego to jest wazne?
Bo chciatbym, zebyscie dobrze rozumieli, ile energii ja wktadam w to, zeby by¢ postrzeganym
jako ekspert, jako profesjonalista w swoim obszarze. Od samego poczatku powstania bloga
postawitem na wysoka jakosc, opracowywanie takich artykutow, ktore sa,z jednej strony,
przystepne, ale z drugiej strony, nie mozna im zbyt wiele zarzuci¢ pod katem merytorycznym.
Oczywiscie, ja tez popetniam btedy, co zresztg co wprawniejsi Czytelnicy szybko wytapuja

i koryguja w komentarzach. Dzieki wielkie za to,ze sie tak angazujecie. Niemniej jednak,
wydaje mi sie,ze udaje sie utrzymywac dosc wysoki, merytoryczny poziom tych moich
publikacji. To ma swoj cel. To rowniez stuzy temu, zebym na zewnatrz byt postrzegany jako
ekspert. Chociaz ja tym ekspertem w temacie oszczedzania wcale sie nie czuje - zeby byto
jasne. Miedzy innymi dlatego tez staram sie nadrabiac z drugiej strony, czyli oprécz tego,

ze dostarczam Swietne tresci, to troszcze sie o Was, jako Czytelnikow. Zalezy mi na tym,
zebyscie otrzymywali na blogu odpowiedzi na Wasze pytanie, czy to poprzez kolejne artykuty,
czy to w komentarzach. Nie jest to tatwe, zresztg juz sie zalitem, ze tak powiem. Ale c6z - taka
praca.
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Z trzeciej strony, to, co mowitem, o tym trdjkacie bloger - czytelnicy - potencjalni partnerzy
dla blogera, badz klienci. Staram sie byc¢ takim profesjonalnym partnerem dla klientow. Takim
partnerem, ktdremu te firmy beda chciaty ptacic. Tu zaczynamy dotykac takiego waznego
obszaru, czyli finanséw. Mi sie czasami zarzuca,ze moje ceny, ktére mozecie znalez¢ na stronie
Wspotpraca” na blogu, sg dosy¢ wysokie. Tak naprawde, ja nigdy nie miatem ambicji, zeby byc
najtanszym blogerem.Ja chce by¢ najlepszy. Chce byc najlepszy w tym, co dostarczam. Takze

w zakresie obstugi klienta, ktdrym jest dla mnie firma, z ktorg wspotpracuje. Chce, zeby mi za to
dobrze ptacono. Na szczescie,znajdujg sie firmy, ktore potrafig to zrozumieg, i z ktorymi ta
wspotpraca jak najbardziej funkcjonuje, pomimo tego,ze moje ceny z miesigc na miesiac, jezeli
moéwimy o takich prostych formach wspétpracy typu reklama, one z miesigc na miesigc rosna.

Ja sobie takze postawitem inne cele. Przede wszystkim, chce stale zwiekszac¢ zasieg mojego
blogu, co réwniez ma wptyw na to, ile pieniedzy beda mi sktonne ptaci¢ firmy, bo, niestety,
nadal pokutuje takie przekonanie,ze najwazniejszy jest zasieg blogera, czyli to, ile ma
unikalnych czytelnikow co miesiac, ile ma odston itd.Ja uwazam, ze to nie jest tak wazne, jak
np. to, jakich Czytelnikow potrafi “przyciagnac” bloger. Sporg wartoscia dla firm, ktére mogtyby
ze mng wspotpracowacd, jest to,ze na tym blogu u mnie, czy na blogu Zbyszka, czy na innych
blogach finansowych, czy ogolnie blogach tematycznych, grupuja sie osoby konkretnie
zainteresowane dang tematyka. Dlatego zalezy mi rowniez na poszerzaniu zasiegu mojego
bloga. Dziatam w wielu mediach, publikuje blog, nagrywam réwniez podcast, nagrywam
rowniez filmy na YouTube (sporadycznie niestety - zamierzam zrobic tak, zeby byto tego wiecej),
szeroko rowniez komunikuje mojego bloga. Tu jestem w 100% zwolennikiem strategii
gtoszonej przez Pata Flynna, ktory mowi ,.Be Everywhere” - ,badz wszedzie”. Dlatego jestem i na
blogu, i pojawiam sie prasie, i wywiady ze mng s3 publikowane, pojawiam sie rowniez

w telewizji, pojawiam sie w radio, staram sie angazowac w dyskusje na innych blogach (coraz
mniej czasu na to niestety mam), dziatam takze prowadzac szkolenia czy wystapienia
publiczne na konferencjach. Rownie mocno angazuje sie rowniez w komunikacje e-mailowa

z Wami. Im wiecej kanatow komunikacyjnych bede obstugiwat jako bloger, tym tatwiej bedzie
mnie zauwazyc¢ i do mnie dotrze¢ tym osobom, ktdre sg nowe, ktdre jeszcze nigdy nie miaty
okazji czyta¢ mojego bloga.

Ostatni punkt w tej mojej strategii to jest to,ze staram sie by¢ odwaznym w tym, co robieg,
nieszablonowym, ale jednoczes$nie zalezy mi bardzo, zeby by¢ prawdziwym i wiarygodnym.
Pokazywac siebie takim, jakim jestem. Zeby nie przywdziewac zadnej maski. Zwtaszcza ze
wzgledu na to, ze buduje tez swoj wizerunek eksperta jako ja, jako Michat Szafranski, nie jako
osoba dziatajgca pod jakis pseudonimem. Wierze, ze dtugofalowo to budowanie
wiarygodnosci, bycie po prostu sympatycznym dla innych, mitym i takim otwartym
cztowiekiem - zaprocentuje. To ma zapewne wiele wspolnego z mojg wiarg i takim podejsciem
do rzeczywistosci, ale generalnie wierze, ze to tak doktadnie jest.Ja zaczatem miec réwniez
dowody, ze tak jest, bo jestescie niesamowicie wdziecznymi Czytelnikami. Te wyrazy sympatii,
ktére to ja,z kolei, od Was otrzymuje, na kazdym kroku utwierdzajg mnie w przekonaniu, ze ta
strategia, co najmniej nie jest zta, zeby nie powiedziec, ze jest po prostu bardzo dobra.

Uczciwos$¢ mi tez nakazuje powiedziec¢ jedng wazng rzecz, ze dla takiego dtugofalowego
utrzymywania sukcesu w tym, co robie, czy osiggniecia sukcesu w tym, co robie, jest bardzo
wazne osiggnie rownowagi we wszystkich tych punktach, ktére wymienitem wczesniej. Czyli
to, zeby jednak nie przeginac w ktoryms obszarze. Zresztg niektorzy z Was, Ci, ktorzy
subskrybujg moj newsletter, dostaliscie ode mnie taka informacje przed ktoryms z wystapien
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telewizyjnych, gdzie dzielitem sie tymi moimi dylematami czy przypadkiem nie jest juz tak,
ze tego Szafranskiego jest juz po prostu za duzo. Ze wystaje z kazdej dziury, z lodowki,

z telewizora, czy to po prostu nie jest dla Was zbyt inwazyjne. Sam mam czasami takie
watpliwosci, a z drugiej strony, w takich przypadkach, przypominam sobie dlaczego to robie,
co jest dla mnie istotne. Przede wszystkim, chce dotrzec z t3 wiedza finansowa do jak
najwiekszej liczby odbiorcow. Pomimo, ze dzisiaj tej rdwnowagi nie osiggam, czuje, ze jej nie
osiggam, gdzie$ sie rzucam, walcze na roznych frontach, to prawda jest taka, ze stale nad tym
pracuje i probuje to wszystko w taki sposob pouktadac, zeby to z jednej strony, dawato
pozadane efekty dla mnie, ale rowniez byto na zewnatrz postrzegane jako cos, co jest
optymalne. Zdaje sobie tez sprawe, ze tak rozowo nie jest. Nawet jezeli rzeczywiscie bym
dziatat w sposob optymalny, to nie zawsze to tak bedzie postrzegane.

Skoro juz powiedziatem, jak dziatam, to teraz przejde do meritum, czyli sposobdw zarabiania
na blogu. Ladne kilkadziesigt minut nagrania juz mineto, sprébujemy przyspieszyc.Jakie sg
sposoby zarabiania na blogu eksperckim? Przede wszystkim, reklama,za chwile o niej szerzej
opowiem, réwniez artykuty sponsorowane - nielubiana przeze mnie forma, ale o niej tez
opowiem, takze programy afiliacyjne, takze wspétpraca z konkretnymi ekspertami, mozliwos$¢
wypuszczania wiasnych produktdw, przeprowadzania dedykowanych kampanii z partnerami,
ktére nie s stricte kampaniami reklamowymi, i dodatkowe dziatania, ktore sg dostepne dla
eksperta, np. wystep na konferencjach, mozliwos¢ prowadzenia szkolen czy po prostu
konsultacji indywidualnych. Kazdy z tych punktéw omodwie teraz, po kolei.

Zaczne od reklamy. Takim najbardziej oczywistym rozwigzaniem, ktére przychodzi do gtowy
kazdemu blogerowi, jest po prostu mozliwosc wtaczenia na blogu emisji reklam. Sg tutaj rézne
opcje. Pierwsza, taka najbardziej powszechna, to jest mozliwos¢ witgcznie reklam Google
AdSense, czyli takiego programu reklamowego, w ktérym, po prostu, sie rejestrujemy,
okreslamy, w ktorym miejscu na blogu maja by¢ widoczne tzw. strefy reklamowe (ich moze by¢
maksymalnie 3 zgodnie z regulaminem Google) i po wybraniu tych form reklamowych te
reklamy sg emitowane na naszym blogu.Ja nie bede tutaj szczegétowo opowiadat, jak wtaczyc
program Google. Mysle, ze jest to temat na oddzielny podcast. Powiem tylko, jakiego rzedu to
sq zarobki. U siebie na blogu stosuje reklamy Google AdSense stale od czerwca 2013 roku.
Musze przyznac, ze dtugo sie ociggatem z ich wprowadzeniem. To wynikato z tego, ze nie
chciatem, zeby statym Czytelnikom mojego bloga przeszkadzaty w czytaniu tresci na blogu.
Dopiero w czerwcu zainstalowatem na blogu taki specjalny plugin, taka wtyczke, ktora
powoduje, ze reklamy AdSense nie sg pokazywane statym Czytelnikom bloga. Jako statego
Czytelnika definiuje osobe, ktéra odwiedzita mojego bloga przynajmniej raz w ciggu ostatnich
5 dni i co najmniej 10 razy klikneta pomiedzy réznymi stronami. Czyli jesli wykonajcie 10
klikow to nie bedziecie widzieli reklam w tresci artykutdw. To dotyczy tylko reklam Google
AdSense. Jezeli mam w danym momencie jakies kampanie reklamowe na blogu, to te reklamy
sg tak czy siak widoczne.

Zdaje sobie sprawe z tego, ze to ukrywanie reklam obniza moje przychody z programu Google
AdSense, ale jednoczesnie daje mi takie poczucie komfortu, ze nie utrudniam zycia tym
Czytelnikom, ktdrzy sg ze mng caty czas. To jeszcze trzy stowa o samych zarobkach. Ja dziatam
przede wszystkim w branzy, ktora jest bardzo dobrze ptatna, bo finanse i ubezpieczenia to s3
te branze, w ktorych klikniecie w reklame przynosi wydawcy, czyli mi, najwieksze przychody.
Pozostate branze generujg znacznie mniejsze przychody za pojedyncze klikniecie.
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Jak to sie przektada na pienigdze? We wrze$niu na moim blogu byto okoto 50 tysiecy
unikalnych uzytkownikow. Ja wtedy zarobitem 1172 ztote na reklamie Google AdSense przez
caty miesigc. W duzym uproszczeniu méwiac, jest to jakie$ 2 grosze za pojedynczego
uzytkownika. Sprawdzatem, czy istnieje jakas analogia, czy przy wiekszym ruchu tez bedzie
podobnie. Majac w listopadzie tego roku 77 tysiecy unikalnych uzytkownikéw na blogu,
zarobitem 1560 ztotych na reklamie Google AdSense, czyli tez wyszto okoto 2 groszy za
unikalnego uzytkownika. Oczywiscie, nie traktujcie tych danych jako bezwzglednej wyroczni.
Wiadomo, ze w przypadku réznych blogéow to moze réznie wygladac. Tak to wyglada u mnie
i moze da to Wam jakie$ wyobrazenie.

Oczywiscie, Google AdSense nie jest jedynym programem reklamowym, z ktérego mozna
korzystac. Sg rowniez polskie sieci reklamowe, np. AdTaily. Link do niej takze zostanie
zamieszczony w notatkach do tego podcastu. Ja takiej reklamy nigdy nie miatem wtgczonej na
blogu.Z tego co wiem od innych blogerdw, uzyskiwane przychody s3 niewspétmierne do tego,
jak dtugi jest czas ekspozycji tych reklam. Inni nie polecajg stosowania tych reklam. Podobno
kiedys byto lepiej - teraz jest gorzej.

Ja nie ograniczam sie wytacznie do Google AdSense. Oprocz tego sprzedaje wtasne formy
reklamowe, wtasng reklame banerowa. Takie kampanie rowniez miatem. S to catkiem
konkretne zarobki, ktére réwniez publikowatem na blogu, ale mozecie zerkngc w cennik, tam
wszystko wida¢ “‘czarno na biatym”. Proponuje réwniez moim klientom reklame w podcascie.
Jeszcze nikt nie skorzystat z takiej formy reklamowej, pomimo, ze podcast jest dosyc chetnie
stuchang forma. To, co jest dla mnie wazne, to zeby poszerzac liczbe kanatow reklamowych.
Jezeli aktywnie wejde na YouTube, to by¢ moze réwniez bede niezaleznie sprzedawat reklamy
w filmach.

Kolejna forma, dosy¢ powszechnie stosowang przez blogerdw, sg artykuty sponsorowane.

To jest cos$ takiego, ze albo u blogera pojawia sie firma, ktdra mowi wprost -, stuchaj, drogi
blogerze, mamy dla Ciebie konkretny produkt albo konkretny temat, na ktdry chcemy, zebys napisat,
dostarczamy Ci tutaj materiaty, z ktdrych mozesz skorzystac, opracuj na tej podstawie wtasny test,
recenzje i opublikuj na blogu”. To jest taka najbardziej prosta forma. Zdarzaja sie rowniez takie,
powiedziatbym, skrajne zachowania, w ktorych firmy dostarczajg gotowe artykuty, ktére maja
by¢ opublikowane na blogu. Niektorzy to robig.Ja tego nie robie. U mnie taka forme
wspotpracy udostepniam w cenniku, aczkolwiek z gory zastrzegam, ze ja artykut sponsorowany
traktuje inaczej. Ze przy artykule na konkretny temat, na ktory ja chce napisa¢, pojawi sie logo
konkretnego sponsora, czyli on moze zostac “patronem” danego artykutu. Przy takich
pogtebionych artykutach, np. zestawieniach kont, dopuszczam, ze pojawi sie jaki$ sponsor, ale
tez mi zalezy na tym, zeby to byto transparentne i wiarygodne, czyli, np. przy poréwnaniu kont
bankowych nie chciatbym miec patrona, ktdry jest po prostu bankiem, bo wtedy to stawia,

w 0géle, pod znakiem zapytania rzetelnos¢ danego artykutu. Bez wzgledu na to, na ile ja
rzetelnie go opracuje, to zdaje sobie sprawe z tego,ze w oczach Czytelnikdw to nie musi byc
do konca wiarygodne. Unikam tej formy. Mam jg w cenniku, ale jeszcze nigdy na blogu takiego
artykutu sponsorowanego nie publikowatem.

Trzecig forma zarabiania blogu, ktéra jest dla mnie bardzo atrakcyjna, to s3 programy
afiliacyjne. To jest taka forma wspotpracy z firmami, w ktorej ja na blogu polecam konkretne
produkty, te produkty, ktérych uzywam (przynajmniej ja tak robie),z ktorych jestem
zadowolony, ktore z czystym sumieniem moge poleci¢ Czytelnikom. Oczywiscie, opisuje dla
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kogo one sg, dla kogo one nie s3. W przypadku kiedy zamieszczam w takim artykule link do
strony producenta badz do strony banku i ktos pod wptywem przeczytania mojego artykutu
zdecyduje sie dany produkt lub ustuge zakupic, to wtedy ja otrzymam prowizje za sprzedaz
tego produktu. To dziata tak, jakby to ja byt sprzedawca konkretnych rozwigzan, przy czym ja
nie musze prowadzic¢ agresywnej, nachalnej sprzedazy. Moge, po prostu, proponowac te rzeczy,
z ktory ja sam jestem zadowolony. Tak wtasnie robie. Takie programy afiliacyjne w Polsce s3
dostepne w bardzo wielu obszarach. Jak zaczynatem blogowac, to nie zdawatem sobie z tego
sprawy. Dopiero po jakims czasie uswiadomitem sobie, ze w zasadzie wszystko o czym pisze,
albo 90% rzeczy, o ktorych pisze,to moge na nich zarabiac, jakby za posrednictwo. Wymienie
kilka takich obszardw.

Przede wszystkim, ksigzki, ktére wymieniam jako warte i godne przeczytania. Kilka ksigzek
polecam u mnie na blogu.Jezeli kupicie taka ksigzke, klikajgc w taki link, to ja na tym zarobie.
S3 rézne programy partnerskie obejmujgce konkretne, internetowe ksiegarnie badz wydawcow
dziatajacych w Internecie. S3 rozne programy dedykowane sprzedazy ksigzek.Ja wymienie
dwa, z ktorych korzystam.Jeden to jest program wydawnictwa Ztote Mysli, drugi to jest
pogram partnerski ads4books.com. Linki znajda sie w notatkach do tego odcinka podcastu.

Na takich ksigzkach mozna zarobic od kilku, do nawet kilkunastu, procent wartosci zakupu
dokonanego przez klienta. Czyli, tak naprawde, jezeli kupujecie ksigzki za 50 ztotych, klikajac
w moje linki, ja moge na tym zarobic¢ nawet 5-6 ztotych w takich skrajnie dobrych
przypadkach. Najczesciej jest to ponizej 5 ztotych przy takim zamowieniu.

O tym, jak dziatajg programy afiliacyjne, jak to sie wszystko zlicza, mysle, ze moge nagrac
oddzielny odcinek podcastu. Jezeli bedziecie tym zainteresowani, to chetnie to omowie.

Inne programy partnerskie to sg programy zwigzane, np. z takimi produktami internetowymi. Ja
korzystam z systemu wysytania do Was e-maili, jako Czytelnikdw, ktéry sie nazywa
GetResponse.com. Ta firma réwniez ma swoj program partnerski. Korzystam rowniez

z platformy WordPress, na ktdrej mam zainstalowany tzw. framework Thesis i tez jestem
afiliantem, jak to sie tadnie mowi, tego producenta.Jezeli przechodzicie przez linki u mnie na
blogu i kupujecie taki szablon na WordPressa, to ja réwniez na tym zarabiam. Podobnie skérka
.Marketers Delight 2.0”- tu tez jestem osobag, ktdra zarabia na posrednictwie przy sprzedazy
tego produktu.

Wielki obszar, bardzo blisko zwigzany z moim blogiem, to sg produkty finansowe. Tu polecam
dwa programy partnerskie.Jeden nazywa sie System Partnerski Bankier.pl. Tam mozna sie
zarejestrowac i polecac produkty bankow, towarzystw ubezpieczeniowych, ogolnie szeroko
rozumiane produkty finansowe. Druga taka platforma jest prowadzona przez portal Money.pl.
Ja z tej drugiej platformy nie korzystam, tam jest dtuzszy proces podpisania umowy, jakos nie
do konca mi to pasowato. Sg tez bezposrednie programy partnerskie, np. oferowane przez
banki. Bezposredni program ma Alior, jak rowniez mBank.

[le mozna na tym zarobic¢? Prowizja za zatozenie konta bankowego, w chwili obecnej, wynosi
40-50 ztotych. Tu najlepszym przyktadem tego, ile mozna zarobic, jest artykut o ,Koncie
Godnym Polecenia” opublikowany na moim blogu. To byto konto banku BZ WBK, konto ze
zwrotami, tzw. premig moneyback. Czyli polecatem produkt, na ktérym Wy jako Czytelnicy
bloga, jak rowniez ja (bo takie konto réwniez zatozytem dla siebie i dla Zony), na ktérym
mozecie zarabiac, otrzymujac od banku premie za dokonane transakcje. Tam maksymalnie
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zZ tego, co pamietam, byto do “wycisniecia” z banku 700 ztotych lub 850 ztotych w zaleznosci
od tego, jakie ruchy wykonaliscie. Teraz najciekawsza czes¢: ze wzgledu na to, ze byta to
bardzo ciekawa promocja, to poprzez mojego bloga ztozyliscie tacznie jako Czytelnicy 216
whnioskow o zatozenie konta. Ja za kazde takie konto od banku otrzymywatem 45 lub 50
ztotych, w roznych okresach promocji. Krotko mowiac, nawet liczac wedtug tej nizszej stawki,
zarobitem 9720 ztotych tylko z tego tytutu, ze Czytelnicy bloga jakoszczedzacpieniadze.pl
zaktadali konto w BZ WBK. Bez zadnych dodatkowych kosztow dla Was, ale z korzysciag dla
mnie. To jest bardzo dobry przyktad, jak Swietnie mozna zarabiac¢ na program afiliacyjnych.
Oczywiscie, to nie jest tak, ze ja tak zarabiam na kazdym artykule. To byt przyktad absolutnie
spektakularny.

Warto tez dodac, ze te programy partnerskie nie dotycza tylko finansow i ksigzek. Praktycznie
na kazdym produkcie, ktory dzisiaj mozna kupi¢ w Internecie, mozna zarabiac¢, wchodzac we
wspotprace z konkretnym sklepem. To moga byc kwiaciarnie, to moga by¢ sklepy internetowe
z elektronika, to moga byc sklepy z zabawkami, z ubraniami, z bielizng itd. Wymienie 5 takich
sieci partnerskich, w ktdrych jestem dodatkowo zarejestrowany: Afiliant.com, Novem.pl,
TradeDoubler.com, Webepartners.com, a takze jestem zarejestrowany w Amazonie, tyle ze

w amazon.com.uk, czyli brytyjskim Amazonie. Z tego co mi sie wydaje, to w Polsce nie mozemy
by¢ chyba zarejestrowani w programie afiliacyjnym amerykanskiego Amazonu, ale nie jest

co do tego w stu procentach przekonany.

Kolejnym sposobem zarabiana na blogu, ktéry ja stosuje, moze by¢ réwniez taka afiliacja, ale

z osobami, z ktorymi sie dogadamy kompletnie niezaleznie od programow afiliacyjnych
dostepnych w Internecie.Ja przyktadowo wspotpracuje z roznymi ekspertami, ktorych takze
polecam Czytelnikom bloga - tym, ktdrzy s3 tym zainteresowani. Wspotpracuje z doradca
kredytowym, z ekipg remontowa, z notariuszem, prawnikiem. Polecatem kiedys na blogu
szkolenia Piotra Hryniewicza (i dalej je polecam). Prawda jest tak, ze kazdy z bizneséw, tych
biznesdw, ktére wymienitem, jest w stanie zaptaci¢ komus, kto przyprowadza im klienta, pewnga
prowizje. Ta prowizja w przypadku tych osob, ktére wymienitem, wynosi od 10% do 30%
wartosci ustugi.

Ja w tym raporcie finansowym dotyczagcym pazdziernika, w tym artykule ,Ile zarabia bloger?’,
szczegotowo wyszczegolniatem, ile zarobitem na tym, ze za moim posrednictwem zostat
wziety kredyt hipoteczny. Pomimo, ze ja absolutnie nie bytem zaangazowany ten proces

i jedynie przekazatem dane kontaktowe doradcy kredytowemu, to zarobitem na tym ponad
2000 zt jednorazowej prowizji z wdziecznosci za to, ze przyprowadzitem mu klienta. To tez
pokazuje,ze bez wzgledu na to, w jakim obszarze prowadzimy bloga, warto byc¢ kreatywnym.
Szukac takich partnerow, z ktérymi mozna podjac¢ wspotprace.

Jezeli, przyktadowo, prowadzisz blog dotyczacy tadnych wnetrz, to rowniez mozna znalez¢ czy
to architektéw, z ktérymi mozna wspotpracowac, projektantow, firmy,za posrednictwem
ktérych mozna zakupic jakie$ tadne elementy dekoracyjne czy meble, i takze wejs¢ z nimi

w taka wspotprace na takich zasadach. Czyli opisujac te rzeczy na blogu, jestesmy w stanie
dodatkowo zarabiac, jezeli ktos, ktorys z Czytelnikdw, zainteresuje sie na tyle, ze stwierdzi,

ze chce ten produkt kupi¢. W odruchu wdziecznosci dla blogera moze po prostu skorzystac

z jego linku afiliacyjnego, badz poprosi¢ e-mailem o kontakt do danej firmy. Tu tez warto
dodac, ze czasami pojawiajg sie takie podejrzenia, czy aby ta firma, do ktorej skierowalismy
klienta, czy ona na pewno rzetelnie sie z nami rozlicza. Czy nie byto tak, ze tych klientow
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przyszto, np.do BZ WBK 250, a tak naprawde mi bank ptaci tylko za 216 z nich prowizje. C6z -
elementarne zaufanie w biznesie trzeba miec.

Wychodze z zatozenia, ze lepiej zarobi¢ cokolwiek, niz nie zarobic nic, o ile w ogole mozna
mowic ,,cokolwiek” o kwotach rzedy 10 tys. ztotych, ktore sg po prostu duze. Jeszcze raz, dzieki
wielkie!

Kolejny obszar to sg wtasne produkty blogera. Jest wielu blogerow, ktorzy juz jakies swoje
produkty wypuscili. Na ,Blog Forum Gdansk” miatem okazje rozmawiac z Michatem Kedziorg,
ktory jest autorem bloga MrVintage.pl, ktdry catkiem niedawno wypuscit swojg, wtasna
ksigzke o modzie meskiej. Wtasnie ksigzka jest takim pierwszym produktem, ktérzy przychodzi
czesto blogerom do gtowy. Tym, ktorzy prowadza blogi eksperckie, oczywiscie. Ja uczciwie
powiem, ze do ksigzki, jako sposobu zarabiania, jestem dos¢ sceptycznie nastawiony. Ksigzka
pozwala dzisiaj zarobic autorowi od - powiedzmy - 9% do 12% kwoty, ktdra znajduje sie na
oktadce. Czasami jest to cena detaliczna, czasami liczy sie to od ceny hurtowej. Wiecej niz
kilkanascie procent bardzo trudno jest autorowi zarobic.

Ja kiedys$ wydatem swoja ksigzke i miatem wtedy rekordowg stawke, ale to byt rok 1995.
Miatem wtedy rekordowa stawke 23% ceny egzemplarza. Prawda jest taka, ze na ksigzkach
wiecej zarabia posrednik, czyli sprzedawca, niz sam autor. To, co Wam mowitem, o tych
przyktadach sprzedazy ksigzek przez programy afiliacyjne: ja czasami potrafie zarobic¢ 10%,
a czasami 16% wartosci zamoéwienia, ktora sktada klient. Czyli tak naprawde bardziej mi sie
optaca sprzedawac ksigzki, niz je pisac.

Jest jeszcze drugi aspekt: ksigzka czesto nadaje albo ugruntowuje status eksperta w dane;j
dziedzinie.Jezeli kto$ napisat ksigzke, np. o oszczedzaniu, to znaczy, ze on jest ekspertem

w dziedzinie oszczedzania. Oczywiscie, dzisiaj ksigzke moze napisac kazdy, ale to tak miedzy
nami...

Eksperci maja tez inne opcje poza ksigzkami. Eksperci mogg zarabia¢ na szkoleniach. Tutaj tez
jest kilka mozliwosci, mozna prowadzic albo szkolenia stacjonarne, czyli takie, na ktorym
wystepujemy dla okreslonej grupy za okreslong stawke, albo moga to byc¢ szkolenia
internetowe. Jak juz wspominatem na blogu, pracuje w tej chwili nad takim szkoleniem
internetowym. To nie jest ta akcja, ktérg robimy ze Zbyszkiem. Pracuje nad wtasnym
produktem. Wtasnie, ile mozna na takim szkoleniu zarobic¢? Sprobuje zrobic taka symulacje
podczas podcastu.

Zatdzmy, ze ja przygotuje takie Swietne szkolenie z dziedziny finansow, ktore bedzie, krok po
kroku, przeprowadzato przez wszystkie kwestie zwigzane z opracowywaniem budzetu
domowego, a wczesniej jeszcze z wychodzeniem ze spirali zadtuzenia (zatézmy, ze to bedzie
bezptatne szkolenie). Takie komercyjne szkolenie to kwestia zaplanowania budzetu
domowego, znalezienia dodatkowych oszczednosci, sposobu zarzadzania tymi
oszczednosciami, czyli rowniez inwestowanie, ale tak naprawde, budowania planu na Wasza
emeryture tak po prostu. Zat6zmy, ze to bedzie bombowe szkolenie i ze bedzie kosztowato -
strzelam - 500 ztotych od osoby.Jednorazowa optata = 500 ztotych. Kupujecie takie szkolenie,
macie dostep zaroéwno do tej wiedzy, ktdra bedzie nagrana w formie materiatow video, jakichs
tam notatek, ¢wiczen i tak dalej, ale dodatkowo dostajecie dostep do mnie w trakcie trwania
tego szkolenia, by zadawac¢ dowolne pytania, konsultowac sie ze mna.
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Mysle, ze 500 ztotych to nie bedzie taka duza cena. Szczegdlnie, jesli poréwnacie tg kwote

z potencjalnymi oszczednosciami, ktore uzyskacie w wyniku tego szkolenia, czy korzy$ciami
finansowymi, ktore mozecie dzieki niemu osiggnac. Zatdézmy, ze takie szkolenie w ciggu 12
miesiecy zakupi 300 osob. Ten plan wydaje mi sie jak najbardziej realny. Teraz policzmy jaki
bedzie moj przychod z tego szkolenia. 500 ztotych x 300 oséb = 150 000 ztotych, czyli w ciagu
12 miesiecy zarobie na tym szkoleniu 150 000 ztotych. Jezeli podzielimy to na miesiace, to sie
okaze, ze srednio, miesiecznie dato to kwote 12,5 tys. ztotych. To s3g przychody tylko z tego
szkolenia, nie liczac innych zrédet przychodow z bloga. Tak naprawde, s3 to bardzo konkretne
kwoty. Oczywiscie, przy zatozeniach, ze takie wyniki osiggne, bo wcale ich osiagnac nie
musze...

Chce Wam tylko pokazac,ze mozliwosci, jakie dzisiaj stwarza Internet, i to,ze macie dzieki
niemu szanse docierac do olbrzymiej liczby osob, potencjalnie zainteresowanych Wasza,
ekspercka wiedza, gotowych otworzy¢ portfel i wyciggnac pienigdze po to,zeby za t3 wiedze
Wam, w jakis sposob zaptacic, daje szanse na zarabianie bardzo konkretnych pieniedzy -
zdecydowanie wyzszych niz $rednia krajowa. Oczywiscie, przy zatozeniu, ze t3 wiedze
ekspercka mamy i spetniamy te wszystkie wymagania, o ktérych wczesniej powiedziatem.

Czas leci, w gardle mi zaschto, ale “jedziemy” dalej. Kolejny sposéb zarabiania na blogu, czyli
kampanie dedykowane, wspotpraca z konkretnymi firmami. Cos$, co nie jest zwyktym
umieszczeniem banera reklamowego na stronie, tylko jest czyms specjalnym, czyms$
nieszablonowym, czyms, co ma by¢ atrakcyjne dla Czytelnikow i dla Partnera,z ktdrym
wspotpracujemy.Ja mysle, ze ten temat omowie w ramach oddzielnego, nastepnego odcinka
podcastu. Chciatbym Wam pokazac i omowic konkretne case’y z mojej wspétpracy z kilkoma
firmami, gdzie pokaze krok po kroku, jakie dziatania wykonywalismy, od jakiej koncepcji
wychodziliSmy i w co ta koncepcja sie stopniowo przerodzita, do czego udato mi sie, rowniez,
przekonac tg firme, ktéra byta zainteresowana wspoétpraca.

Takim dobrym przyktadem moze byc¢ tez akcja, ktdrg wspolnie rozpoczynamy ze Zbyszkiem

z bloga APP Funds. Ten nasz projekt, ta akcja edukacyjna, ktéra roboczo sie nazywa
~inwestowanie krok po kroku” Ja na temat tej akcji opracowatem taki dokument, ktory
przedstawia zatozenia tej akcji, korzysci dla potencjalnych partnerdw, ktérzy byliby
zainteresowani wspotpraca przy tym przedsiewzieciu i zostaniem takim wytgcznym partnerem
catej tej akcji. Wyobrazcie sobie, ze ten dokument dzisiaj ma 24 strony szczeg6towego opisu,
dlaczego warto z nami wspotpracowac, na czym ta wspoétpraca mogtaby wedtug nas polegac,
dlaczego warto akurat do naszych Czytelnikow skierowac swoj komunikat. Mysle, ze by¢ moze
kiedys caty ten dokument opublikuje na blogu jako takie case study,.

Kolejny obszar - wystepy na konferencjach. Skoro jestesmy juz ekspertem w danej dziedzinie,
to zdarza sie, ze bedziemy zapraszani na wystgpienia. Dla jednego to jest forma nobilitacji,

ze ktos$ go zaprosit jako eksperta na konferencje i uwaza,ze mozna tam pojechac i wystapic za
darmo, bo to jest Swietny sposéb na marketing i ugruntowanie tego statusu eksperta.Ja
wychodze z innego zatozenia: ze za kazdg prace nalezy sie wynagrodzenie, wiec nie boje sie
zadac wynagrodzenia za wystgpienie na konferencji. Zwtaszcza, ze wiem, ze potrafie
przygotowywac te prezentacje w taki sposéb, ktéry powoduje, ze moje wystapienie jest bardzo
atrakcyjne dla tych osob, ktére w nim uczestnicza. W przypadku, gdy zgtasza sie do mnie
komercyjna firma, ktéra chce, abym poprowadzit dla niej wystgpienie na jakis konkretny temat,
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np.zwigzany z tematyka mojego bloga, to na chwile obecng mam bardzo prosty cennik.
Wyceniam jedng minute wystgpienia na 100 ztotych, czyli prezentacja 30-minutowa wigze sie
z tym, ze firma powinna uisci¢ honorarium w wysokosci 3000 ztotych. Oczywiscie, to jest duze
uproszczenie, 100 ztotych za 1 minute. Tak naprawde, ja musze poswieci¢ swoj czas, zeby sie
przygotowac do tego wystapienia, przygotowac prezentacje, przecwiczyc i tak dalej. Nie mniej
jednak, to sg tego rzedu koszty i oficjalnie to tez komunikuje w moim cenniku.

Nieco inng mutacja takich wystgpien na konferencjach sg zamkniete szkolenia. To jest kolejny
sposob zarabiania. Mowitem juz wczesniej o tych szkoleniach internetowych, ale pewnie nie
wszystkie szkolenia mozna przeprowadzic przez Internet, albo nie kazdy potrafi przeprowadzic
takie szkolenie przez Internet, w ktorych materiat bytby nagrywany, wiec méwimy o takich
tradycyjnych szkoleniach. Takie szkolenia zazwyczaj realizuje za nizsze stawki, ale tez staram
sie dobierac te szkolenia w taki sposob, aby one nie wypetniaty mi catego kalendarza, nie
zajmowaty mi zbyt duzo czasu. Mam wysoka $wiadomosc swoich priorytetdw, wiec jezeli s3 to
szkolenia, ktére jednoczesnie, w jakis$ sposdb, promujga mnie marketingowo, to chetnie sie w
nie angazuje. Jezeli s3 szkolenia, ktdre wymagajg ode mnie bardzo duzo pracy,to wole sie
skupi¢ na tym, zeby przygotowac wtasnie takie szkolenie internetowe, czyli dokonczy¢ prace
nad jednym z moich gtéwnych produktow, a nie rozdrabniac sie na prowadzenie takich
pojedynczych szkolen.

Dwoma ostatnimi formami, ktére ja widze, jezeli chodzi o zarabianie na blogach eksperckich,
s3 konsultacje indywidualne oraz mozliwosc¢ prowadzenia programéw mentoringowych, czyli
zebrania takiej grupy i $wiadczenia im ustug konsultacji grupowych. Konsultacje indywidualne
przeznaczone s przed wszystkim, w moim przypadku, dla firm, ale nie tylko.Ja dzisiaj akurat
bardzo chetnie sie dziele tym moim doswiadczeniem z blogerami, u ktorych widze chec

i potencjat do rozwoju. Pomimo, ze tak jak mowie, moje doswiadczenia s3 niewielkie, to jednak
to biznesowe doswiadczenie widze, ze sie przydaje. Blogerom staram sie pomagac na zasadzie
takiej czysto kolezenskiej, ale jezeli zwraca sie do mnie firma, to tutaj cena zalezy od tego,

jaki jest zakres konsultacji.

Ja dzisiaj wspieram firmy, przede wszystkim, w zakresie budowania i doskonalenia strategii
komunikacji w Internecie, w zakresie tworzenia blogéw firmowych, komunikowania sie ze
spotecznosciami, komunikowania sie z Czytelnikami, ale takze dopracowywania strategii
sprzedazowych dla tych ustug czy produktow, ktdre te firmy w swoim portfolio posiadaja.
Mozna powiedziec, ze to jest troche obok mojego bloga, ale ja nie prowadze zadnej, aktywnej
sprzedazy moich ustug. Wszyscy moi klienci docierajag do mnie wtasnie ze wzgledu na to,

ze prowadze bloga. Docierajg poprzez strone ,Kontakt” na moim blogu, badz poprzez strone
Wspotpraca” Mozna powiedziec,ze 100% przychodow z tej dziatalnosci zawdzieczam wtasnie
blogowi.

Teraz juz powoli zmierzajac do konca: wiedzac, ile jest sposobow zarabiania na blogu, warto
jest zbilansowac i w jakis sposdb zdecydowac, ktora z tych drog jest najodpowiedniejsza, albo
ktére z tych drég sg najodpowiedniejsze, po to, zeby nie marnowac czasu. To wcale nie s3 takie
mate dylematy.Ja bardzo duzo tez czasu poswiecam na to,zeby sie dobrze zastanowic sie nad
tym, co chce robi¢ dtugofalowo. Zeby poda¢ taki przyktad, by¢ moze w moim przypadku
zarabianie na reklamach Google AdSense, ktére daje mi, jak powiedziatem, okoto 1500 ztotych
miesiecznie, kompletnie nie ma sensu. Skoro ja te same 1500 ztotych moge zarobic za 15
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minut mojego wystgpienia na konferencji, to moze zamiast zasmiecac bloga reklamami,
powinienem czesciej wystepowac publicznie.

Znowu, inny przyktad: moze nie ma sensu pisac ksigzki? Zastanawiam sie nad tym, ale moze
nie ma sensu. Zatézmy, ze sprzedam, np. 2000 egzemplarzy mojej ksigzki, co dzisiaj

w warunkach polskich uznawane jest za sukces wydawniczy (mozna miec bestseller
sprzedajac 2000 egzemplarzy). Mowimy o poradnikach, méwimy o grupie ksigzek, ktora sie
nazywa ,non-fiction”, poradniki - nie fikcja. Sprzedam 2000 egzemplarzy i bede miat z tego,
zatdézmy, 12% od ceny egzemplarza, ktory zat6zmy kosztuje 40 ztotych. Ile na tym zarobig?
Niecate 10 tys. ztotych. Moze zamiast przeznaczac czas na pisanie i wydawanie ksigzki - nie
wiem - 3 miesigce czasu, zeby taka ksigzke porzadnie napisac i przejsc przez caty proces
wydawniczy, to moze lepiej sprzedac kilka godzin konsultacji i zarobi¢ tyle samo, albo i wiecej
nawet? Albo inaczej, po co wydawac ksigzke w wydawca? By¢ moze ksigzke powinienem
wydac w taki modelu, ktory sie nazywa ,self-publish” - samodzielnie. Wtedy by¢ moze
sprzedam nie 2000 egzemplarzy, a tysiac, ale jednoczes$nie zarobie 100% tej ceny, ktora jest na
oktadce ksigzki.Jesli spojrzymy na liczby, to w tej cenie 40 ztotych za ksigzke da mi to 40 tys.
ztotych. Nawet po odliczeniu kosztow, zatozmy, ze potowy, to nadal zarobie dwa razy wiecej niz
z wydawca.

Chce podkreslic, ze te same dylematy, ktore ja mam jako bloger, maja tez przedsiebiorcy.
Ogolnie, jak maksymalizowac korzysci finansowe z tego, co robimy, jednocze$nie minimalizujac
naktad pracy, naktad czasu.Jak najwiecej wyciggnac jak najefektywniej. Tak naprawde, ja chce
zarabiac pieniadze, ale nie chce traci¢ mojego czasu. Chce zarabiac tyle, zeby méc spokojnie
zy¢, a jednoczesnie miec jak najwiecej czasu wolnego na to, co lubie robi¢, czasu dla rodziny,
czasu dla mnie, czy czasu na blogowanie jako takie.

Ostatni aspekt, ktory dzisiaj porusze: to, co jest piorunsko istotne w byciu blogerem, to jest to,
zeby posiadac¢ ptynnos¢ finansowa, czyli miec srodki na pokrywanie naszych kosztow na
biezaco - tak jak w kazdej firmie. Dzisiaj robie wiele dziatan, ktérych, tak naprawde,
dtugofalowo nie chce robi¢.Ja docelowo w ogole nie chce sprzedawac¢ mojego czasu za
pienigdze, czyli nie chce jezdzi¢ na szkolenia stacjonarne. Wole je nagrac raz, sprzedawac
wielokrotnie i poswiecic kilka godzin tygodniowo, powiedzmy, na to, zeby obstugiwac
uczestnikow tych szkolen. Oczywiscie, dzisiaj nie dziatam tak, jakbym chciat dziata¢ docelowo,
poniewaz musze miec staty przyptyw pieniedzy. Tak jak pokazywatem na poczatku, te zarobki
z miesigca na miesigc moga sie bardzo roznic, a przeciez za co$ musimy zy¢. Bardzo duzo
dzisiaj tez energii przeznaczam na to, zeby spotykac sie z klientami, rozmawiac o ich
potrzebach, bo kazde takie spotkanie z klientem, nawet jezeli nic z tego docelowo nie bedzie,
jest pewna, mojg inwestycja. Takim “przetarciem”, ktére pozwala mi uczyc¢ sie potrzeb klientow.
Dla mnie to s3 totalnie nowi klienci, to sg firmy,z ktorymi ja jako bloger jeszcze nie miatem
okazji wspoétpracowac. Dzieki temu moge lepiej rozumiec ich potrzeby,zdobywac
doswiadczenie i proponowac kolejnym firmom jeszcze lepsze rozwigzania.

Wtasnie, o doswiadczeniach ze wspotpracy z firmami, o tym, jak bloger moze wspotpracowac
z firmami, opowiem Wam w kolejnym odcinku podcastu na ten temat, by¢ moze za dwa
tygodnie, a by¢ moze, jezeli wskoczy nam temat inwestycyjny ze Zbyszkiem, to dopiero za
miesigc.
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Strasznie przeciggnatem dzisiejsze nagranie. Bardzo za to przepraszam, ale mam nadzieje, ze
ta wiedza byta dla Was wartosciowa. Nagraliscie dla mnie kilka pytan dotyczacych tego
tematu. Pozwole sobie na nie odpowiedzie¢ dopiero w kolejnym odcinku podcastu.
Oczywiscie, jezeli macie jakies dodatkowe pytania, to zapraszam do zadawania ich gtosowo.
Swoje pytanie mozesz nagrac, wchodzac pod adres http://jakoszczedzacpieniadze.pl/nagraj.
Przy okazji, przypominam, ze takie nagranie to jest swietny sposdb na promocje Twojego
bloga. Ja bede linkowat do niego w taki sam sposob, jak zrobitem to w przypadku oséb, ktore
zadawaty pytania w poprzednich odcinkach. Mam tylko wielka prosbe, pamietaj zeby na
poczatku pytania przedstawic sie swoim imieniem i poda¢ adres Twojego bloga lub strony
internetowe;.

Na dzisiaj to juz koniec.Jezeli masz chwilke czasu, jezeli jeszcze tego nie zrobites, to bardzo
Cie prosze o ocenienie mojego podcastu w serwisie iTunes. Te Wasze oceny bardzo mi
pomagaja, bo dzieki nim wida¢ méj podcast wyzej w rankingach, dzieki czemu nowe osoby,
ktére jeszcze go nie styszaty, moga do niego duzo tatwiej dotrzec.

Dzisiaj Ci juz bardzo dziekuje za ten wspodlnie spedzony czas. Zapraszam do wystuchania

kolejnego odcinka i, tradycyjnie, zycze Ci skutecznego przenoszenia Twoich celow finansowych
na wyzszy poziom. Trzymaj sie, do ustyszenia!
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