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To jest podcast ,Wiecej niz oszczedzanie pieniedzy” - odcinek szes¢dziesiaty piaty.

Dzisiaj razem z moim gosciem opowiemy o blaskach i cieniach afiliacji.

Czesc i dzien dobry! Witam Cie w sze$¢dziesigtym pigtym odcinku podcastu ,Wiecej niz
oszczedzanie pieniedzy”. Ja nazywam sie Michat Szafranski i w tej audycji przedstawiam
konkretne i sprawdzone sposoby pomnazania oszczednosci. Opowiadam, jak rozsadnie
wydawac pienigdze i jak odwaznie realizowac swoje pasje i marzenia. Jesli tylko szukasz
odrobiny stabilizacji finansowej i emocjonalnej w swoim zyciu, to ten podcast jest dla Ciebie.

Dzien dobry! Wiecie juz, ze blog jest mojg podstawowa praca, a ja w pracy kieruje sie
doktadnie tymi samymi zasadami, ktorymi dziele sie z Wami na blogu, czyli z jednej strony
staram sie zwiekszac swoje szanse na dobry zarobek przez to, ze uzyskuje przychody

z réznych zrédet, a z drugiej strony dbam o to, zeby zadne z tych zrédet przychodu nie
wyschto, nie wygasto. Dzisiaj jest tak, ze zarabiam przede wszystkim na wspotpracach

z duzymi firmami. Zarabiam tez na kursach, ktore dla Was przygotowuje. To jest kurs ,Budzet
domowy w tydzien”. Zarabiam takze na wystapieniach publicznych, aczkolwiek to jest takie
zroédto, ktdre, mozna powiedziec, stopniowo wygaszam. Wiekszos$¢ wystapien, ktore miatem
ostatnio, to byty wystgpienia kompletnie bezptatne, czyli pojawiatem sie po to, zeby sie po
prostu podzieli¢ swoimi doswiadczeniami, nie pobierajac za to honorarium, ale duze nadzieje
wigze z tym, ze wkrotce bede zarabiat na ksigzce, ktéra, mam nadzieje, juz dostownie

w perspektywie kilku najblizszych miesiecy sie ukaze.

Na poczatku, jak startowatem z blogiem, to planowatem, ze jednym ze zrédet moich
przychoddw bedzie afiliacja, czyli zarabianie na polecaniu Wam konkretnych produktow

i otrzymywaniu prowizji z tego tytutu, ze skorzystaliscie z mojego polecenia. Spodziewatem
sie, ze to bedzie pewnie jedno z wielu zrodet przychodu, ale jednego sie nie spodziewatem: ze
bedzie to najwieksze zrodto moich zarobkow. Rzeczywiscie dzisiaj tak jest, ze zdecydowana
wiekszosc¢ zarobkow mojej firmy - mojej blogowej firmy - pochodzi wtasnie z afiliacji.

Z jednej strony to jest taki, mozna powiedzie¢, absolutnie fenomenalny sposob zarabiania, ale
z drugiej strony to jest zrodto, ktdre jest dla mnie totalnie nieprzewidywalne albo najmniej
przewidywalne, bo nigdy do konca nie wiem, czy gdy podsuwam Wam ciekawa oferte banku,
to danych kont czy danych lokat zatozycie kilkadziesigt czy moze kilka tysiecy sztuk, tak ze
dzi$ absolutnie nie potrafie tego przewidziec. Moge miec tylko jakie$ zgrubne oczekiwania,
ale tak naprawde do konca nie wiadomo, jak to bedzie wygladato, a od tego zalezy rowniez
moje wynagrodzenie z tytutu opisywania chociazby takich promocji bankowych.
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Co wiecej, ja dzisiaj tez nie potrafie przewidzie¢, w ktorym kierunku bedzie sie rozwijat rynek
afiliacji w branzy finansowej. Nie wiem, czy to jest takie zrodto, ktére - by¢ moze za rok, by¢
moze pdzniej — w jakims$ stopniu nie wygasnie, nie spowszednieje. Jest pare takich
czynnikow, ktore powoduja, ze powaznie sie nad tym zastanawiam, bo oprécz wielu
pozytywnych aspektow zarabiania w ten sposob widze takze wiele zagrozen. Widze réwniez,
jak niektore osoby, ktére dziatajg i zarabiajg w ten sposob, po prostu prébuja chodzic na
skréty. W mojej opinii podcinaja gataz, na ktorej dzisiaj siedza. To dotyczy nie tylko

tzw. wydawcdw, czyli blogerdw, czy serwisdw internetowych, ktére majg swoich czytelnikow,
ale takze innych uczestnikow catej branzy afiliacyjnej, zaréwno tych firm, ktére oferujg swoje
produkty w tym modelu, jak i posrednikdw, ktorzy na tym rynku dziataja.

Dzisiaj caty odcinek tego podcastu przeznaczony jest przede wszystkim dla tych osob, ktére
dzisiaj zajmuja sie juz afiliacja, tak jak powiedziatem, zaréwno wydawcow, jak i dostawcodw
tych produktow, ktore sg sprzedawane w modelu afiliacyjnym. Mysle, ze warto, zeby

postuchaty go rowniez te osoby, ktdre dopiero przymierzaja sie do zarabiania w ten sposoéb.

Ponownie zaprositem do tego nagrania Michata Patke, autora bloga LiveSmarter.pl. Michat
wystepowat juz w szescdziesigtym trzecim odcinku podcastu. Dzisiaj rozmawiamy o blaskach
i cieniach zarabiania w modelu afiliacyjnym. Punktujemy te zachowania, ktore uwazamy za
niewtasciwe, ale tez dajemy szereg podpowiedzi, wskazowek dla tych osob, ktérym zalezy na
takim dziataniu dtugofalowym, na bardzo dtugofalowym budowaniu swojej wiarygodnosci, na
takich solidnych podstawach.

No wtasnie, i to jest ten moment, kiedy tez bardzo chce Wam podziekowac, takze tym
osobom, ktore w tej chwili ogladaja Periscope’a. By¢ moze jestes$ jedng z tych osob, ktéra
korzystata z polecanych przeze mnie promocji bankowych. Ja dzisiaj dzieki Tobie rowniez
moge zarabia¢ naprawde duze pienigdze i jestem za to autentycznie, bezgranicznie
wdzieczny. To nie jest tylko kwestia zarobkow z tego zrodta, ale tez tego, ze dzieki tym
zarobkom nie musze kompletnie martwic sie o to, czy pozostate moje projekty sg dochodowe,
czy s niedochodowe. Moge robi¢ nareszcie takie rzeczy, ktore po prostu chce zrobic, bez
wzgledu na to, czy na nich zarobie, czy nie.

Przyktady projektow, ktore dzieki temu sie udaja, do ktorych podchodze odwaznie, nie boje
sie kosztow, to jest np. konferencja FinBlog, ktérg organizowalismy we wrzesniu razem

z innymi blogerami. To jest takze cykl tych spotkan JOPlive Tour, ktére odbywaja sie w tej
chwili w catej Polsce. Sg rowniez inne projekty, o ktorych jeszcze nie méwie, ale nad ktorymi
gdzie$ tam sobie bez zbednego pospiechu pracuje, bo to tez jest istotne, czyli w swoim
tempie, spokojnie, nie martwiac sie o to, co do garnka wtoze za pét roku, moge nad takimi
takze niedochodowymi kompletnie projektami pracowac.

To tyle wstepu, a teraz zapraszam Cie serdecznie do wystuchania rozmowy o afiliacji.
Michat Szafranski: Czesc, Michat.

Michat Patka: Czesc, Michat.
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MSz: Kolejny raz goscisz w moim podcascie, ale dla tych, ktorzy stuchajg nas pierwszy raz -
ciebie styszg pierwszy raz — powiedz, kim jestes$ i co robisz, jeszcze raz.

MP: Ja jestem cztowiekiem, ktory probuje swoich sit w internecie, probuje robi¢ rozne
projekty. Jednym z takich projektow, ktéry w tej chwili zajmuje najwiekszg czes¢ mojego
czasu, jest blog LiveSmarter.pl, czyli blog, ktory skupia sie na bezpiecznym i oszczednym
podejsciu do zycia, tzn. tym, jak wykorzystywac okazje bardzo bezpieczne, czyli lokaty, konta,
i np. zaktadac je, przy okazji zgarniajac jakies premie od bankow, nie tracac na tym, czyli
skupiam sie na wszystkich bezpiecznych sposobach pomnazania swoich oszczednosci.

MSz: Dzisiaj widzimy sie juz drugi raz w zasadzie, bo nagrywamy dwie rozmowy w trakcie
jednego spotkania. Przyjechates z Krakowa do Warszawy. Siedzimy przy jednym stole. Czesc
naszych czytelnikow podglada nas w tej chwili na Periscopie. Serdecznie pozdrawiamy!
Rozmawiac bedziemy o afiliacji, o blaskach i cieniach afiliacji, czyli, mozna powiedziec,
zarabianiu na tym, ze polecamy produkty innych firm, zarabianiu w modelu prowizyjnym, czyli
jezeli ta firma pozyska klienta dzieki nam, dzieki przejsciu przez linki na naszych blogach, to
wtedy my otrzymamy od tej firmy wynagrodzenie z tytutu przyprowadzenia nowego klienta.
Tak w duzym skrocie wyglada afiliacja.

MP: Mozna to porownac do osoby, ktora sprzedaje produkty finansowe w banku, czy jakiego$
posrednika, ktéry sprzedaje produkty finansowe, tylko ze my to robimy przez internet
i staramy sie to robic jak najbardziej uczciwie.

MSz: W odréznieniu od pracownika banku my nie jesteSmy pracownikami banku, czyli
mozemy przebierac¢ w réznych ofertach finansowych, ktére na rynku sg dostepne, i wybierac
te, ktére uwazamy, ze sg godne i warte polecenia naszym czytelnikom - po prostu. Do tego,
jak my to robimy, dojdziemy, ale zanim jeszcze zaczniemy, to chciatbym tez taki - po
angielsku sie to tadnie méwi: disclaimer - takiego zastrzezenia dokonac. My jestesmy takimi
goscmi, ktorzy dziataja juz od kilku lat jako blogerzy finansowi i w zasadzie, mozna
powiedziec¢, od poczatku dziatalnosci korzystalismy z afiliacji, z mozliwosci, jakie daje
afiliacja. Nie wiem, jak to u ciebie wygladato, ale u mnie byto tak, ze de facto dopiero po
jakims roku blogowania dostrzegtem, ze rzeczywiscie moga byc pienigdze w afiliacji
finansowej, dlatego ze wczesniej, owszem, stosowatem afiliacje, ale polecatem np. ksigzki,
czyli takie, mozna powiedzie¢, tanie produkty. Jezeli opisywatem ksigzki na blogu, to po
prostu umieszczatem linki afiliacyjne. Dopiero po jakims czasie zdobytem taki zestaw
doswiadczen, ktory pozwolit mi przeniesc te doswiadczenia do branzy finansowej, to z jednej
strony, ale z drugiej strony tez sporo sie nauczyc¢, bo nareszcie mogtem zarabiac na
pokazywaniu tych ofert, ktore tak naprawde byty w petni zwigzane z tematyka mojego bloga,
czyli wtasnie proste produkty finansowe.

MP: U mnie byto troche inaczej z tego wzgledu, ze ja tak naprawde zaczatem pisac bloga trzy
i pot roku temu praktycznie, tak naprawde pokazujac ludziom, jak w madry sposob zyskiwac
na promocjach bankdéw. Ja w ogole wtedy nie przyktadatem swojej uwagi do czegos takiego
jak afiliacja, tzn. uczciwie méwigc, w momencie startu bloga wiedziatem, ze pewnie cos
takiego jest, wiedziatem, ze s3 te wszystkie systemy partnerskie, na ktérych mozna zarabiac,
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ale pamietam, ze w tamtym momencie praktycznie nie dato sie niczego sensownego polecac
oprécz kredytow, czyli startowatem z blogiem, powiedzmy, hobbystycznie i bardziej pokazujac
ludziom, jak po prostu madrze moga wydawac i przy okazji dzieki temu zarabiac pienigdze,

a nie stricte finansowo.

MSz: U mnie ta motywacja - o czym juz wielokrotnie mowitem - tez byta przede wszystkim
taka, zeby po prostu podzielic¢ sie mojg wiedzg w tym obszarze - w dziedzinie finansow
osobistych - i pomagac czytelnikom, zeby mieli troche wiecej w portfelu i byli troche bardziej
zaradni finansowo.

MP: Zeby nie tracili gtupio pieniedzy, tylko je raczej zyskiwali.

MSz: Doktadnie tak. Historycznie zesmy pojechali, ale ten disclaimer jest taki, ze my jestesmy
osobami, ktdre troche juz sobie zeby potamaty na tej afiliacji. Bedziemy sie dzielic¢
doswiadczeniami - taki mamy cel. Wydaje nam sie, ze jesteSmy — my dwaj, tak jak tutaj
siedzimy - jezeli chodzi o branze tych bezpiecznych produktow finansowych, zdecydowanie
najwiekszymi albo jednymi z najwiekszych wydawcédw w Polsce, bo nie wiem, na ile te
informacje, te przecieki od réznych firm do ciebie docierajg od partnerow efektywnych.

MP: Takie same.

MSz: Takie same, czyli jezeli my sie juz zabieramy za polecanie jakich$ produktéw
bankowych, to zazwyczaj jest to sukces dla firmy, z ktérg wspotpracujemy, bo te wolumeny, ta
liczba kont zaktadanych idzie w grube tysigce.

MP: Po prostu docieramy do takiej liczby ludzi, ktorzy zaktadaja faktycznie duze liczby tych
kont czy lokat. Zalezy, jakie to sg produkty.

MSz: To, czym sie dzisiaj dzielimy, to jest pewna suma doswiadczen. To nie jest co$, co
wyczytalismy w internecie, tylko bedziemy sie stuprocentowo opierali na tym, co rzeczywiscie
u nas sie sprawdza badz nie sprawdza.

MP: | mamy bardzo duzo przyktadow z zycia wzietych, jakie sg blaski i cienie faktycznie.

MSz: Realia, po prostu realia. Jedng z przyczyn nagrania w ogole tego podcastu byto to, ze jak
popatrzycie sobie na to, co sie dzieje w internecie, to wielu osobom, a w szczegdlnosci

np. wielu mediom, wydaje sie, ze ten model zarabiania jest taki prosty i oczywisty, ze kazdy
moze to robi¢, ze to jest bardzo tatwe itd. Ja od samego poczatku chce powiedzie¢, ze
uwazam, ze moje sukcesy w dziedzinie afiliacji nie bytyby w ogole mozliwe, gdyby nie to, ze
jestescie Wy, ze jest grono czytelnikow, stuchaczy podcastu, oséb, ktore przez dtugi okres
przekonywatem do tego, ze jestem osobg, ktorej warto zaufac. | Michat siedzi tu ze mng przy
stole m.in. dlatego, ze nasz model dziatania jest bardzo podobny. Zaczelismy blogowac

w zasadzie w tym samym momencie. Michat w zasadzie wczesniej - 0 miesigc wczesniej -
ale obserwujemy siebie nawzajem. Nie znalismy sie przez poéttora roku.

MP: Tak. Jakos dopiero w 2013 chyba we wrzesniu sie pierwszy raz spotkalismy.
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MSz: Doktadnie, tak ze obserwowaliSmy sie przez pewien czas, tak troszeczke z boku, ale juz
od tych pierwszych spotkan w zasadzie widzieliSmy, ze rozmawiamy w podobny sposob,
myslimy w podobny sposéb, mamy podobny system wartosci. Mysle, ze ten system wartosci
jest absolutnie kluczowy, jezeli ktos mysli o tym, zeby robic biznes w internecie, zeby go robic
w taki sposéb, ktory jest dziataniem etycznym, dziataniem - ja powiem wprost - w zgodzie
ze swoim sumieniem, przynajmniej tak to z mojej perspektywy wyglada, i jednoczesnie czyms,
co po prostu pozwala innym podsuwac to, na czym rzeczywiscie moga skorzystac, bo ja
uwazam, ze wszelkie inne dziatania, typu ze ktos przedstawi cos, na czym moze po prostu
bardzo dobrze zarobi¢ w krotkim okresie, to jest co$ takiego, co, owszem, sprawdza sie, ale to
sie sprawdza na krotka mete, wiec jezeli kto$ zamierza jednak zachowac wiarygodnosc¢ nie
tylko przez najblizszy miesigc czy kwartat, tylko do konca swojego zycia, to po prostu nie
moze sie podejmowac dziatan, ktdre sg po prostu nieczyste.

Chce to spiac taka wielka klamra. To jest takie wielkie zastrzezenie, ktérego chce dokonac na
poczatku tego podcastu: jezeli ktos liczy na to, ze bedzie zarabiat w modelu afiliacyjnym duze
pienigdze, ze bedzie jednoczesnie przyprowadzat bardzo wielu klientow réznym firmom,

a jednoczesnie nie jest osobg wartg zaufania, to ja osobiscie wierze w to i mam wielka
nadzieje, ze to jest po prostu niemozliwe. To sie na dtuzszg mete nie sprawdza.

MP: Doktadnie, tak jak méwisz, Michat. To dziata mniej wiecej w ten sposob, ze pewnie my
dlatego tu siedzimy i dlatego jesteSmy tymi dwoma najwiekszymi wydawcami, ze my na
blogach piszemy - ty na swoim, ja na swoim - po prostu otwarcie, jak dany produkt wyglada,
czyli w zasadzie ty masz model taki, ze co jakis$ czas opisujesz faktycznie dobrg oferte,

a u mnie na blogu oferty sg przeswietlane caty czas, ale ja je staram sie przeswietlac
obiektywnie. Wiadomo, ze to nigdy nie bedzie obiektywne w stu procentach, bo ja to jestem
ja i robie to mimo wszystko subiektywnie, ale staram sie, zeby te informacje tam zawarte byty
jak najbardziej zgodne ze stanem faktycznym. | wtedy czytelnik podejmuje juz decyzje, czy
zaktada jaki$ produkt, czy nie zaktada, czy korzysta z danej promocji, czy nie korzysta.

MSz: | to, co jest u ciebie tez, Michat, fajne, i warto to podkreslic, to jest to, ze ty pokazujesz
wszystkie promocje, bez wzgledu na to, czy zarabiasz na nich, czy na nich nie zarabiasz, bo
wiele jest takich promocji, ktorych po prostu nie ma dostepnych w systemach afiliacyjnych.
Dzisiaj widziatem, ze umiescites$ informacje o nowej lokacie w Idea Banku, ktora jest taka
szybka lokatg typu 3,25% w skali roku, lokata dla nowych klientow, ta Lokata Happy, ktora
byta.

MP: Tak, to jest jakby wariant Lokaty Happy dla osob, ktore nie chca lokowac od tysigca do
10 tysiecy, tylko powyzej, ale ja w tej chwili umieszczam ten artykut w ogole bez zadnego
linku afiliacyjnego. Ja z tej oferty nie mam nic, tylko po prostu moi czytelnicy wiedzg o niej
w zasadzie, mozna powiedzie¢, chyba przed oficjalnym startem tej promocji na stronach
banku, bo jak sie wejdzie w tej chwili na Idea Bank, to tej promocji jeszcze nie widac, ale ja
juz ja w nocy wyhaczytem.

MSz: Przechodzimy do warsztatu w zasadzie, ale mysle, ze to jest dobry moment.
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MP: Ja tu jeszcze na szybko dodam, ze jak by nie patrze¢, w tej chwili kolejna oferta na blogu
tez mowi o tym, jak zyska¢ darmowe bilety do kina. Ja z tego nie mam ani grosza. Kolejna
mowi o lokacie w Eurobanku, ktérg tez moze zatozyc¢ kazdy. Ja bezposrednio za zatozenie nie
mam ani grosza itd., chociaz tu juz jest wspomniane o ofercie, gdzie juz akurat mam jakie$
pienigdze. | tak to wtasnie wyglada.

MSz: Krétko mowiac, jak sie chce zbudowac audytorium wokét siebie, wokot swojej pracy, to
trzeba je budowac na realnych wartosciach, a nie na tym, ze bedziemy podsuwali pod nos
tylko i wytacznie te promocje czy propozycje, na ktorych my jesteSmy w stanie zarobic
pienigdze. | to mowie do wszystkich osdb i wszystkich blogerdw, i wszystkich tez osdb, ktére
blogerami nie s3, a ktdre po prostu chcg zarabia¢ w modelu afiliacyjnym.

MP: Doktadnie, czyli ty robisz swojego bloga tak naprawde o oszczedzaniu i poruszasz bardzo,
bardzo r6znorodng tematyke, ale przy okazji podsytasz ludziom faktycznie dobre promocje. Ja
miatem filozofie bloga, ktéra od poczatku méwi o tym, jak w sprytny, madry sposob
dodatkowo sobie zarabiac i troche tez oszczedzac na tych lokatach, i ja kontynuuje te
filozofie, niezaleznie od tego, czy ja na tym zarabiam, czy nie.

MSz: To na poczatek powiedzmy o takiej teorii. W ogdle jak to jest mozliwe, ze kto$ nam ptaci
pienigdze za to, ze my przyprowadzilismy klienta? Na czym polega afiliacja w takim
praktycznym podejsciu? Jakby kto$ chciat to zaczac robic, to jak to sie robi?

MP: To moze zacznijmy od tego wtasnie, co to jest ta cata afiliacja. Przektadajac do Swiata
realnego: jesli idziemy do oddziatu banku i jaki$ pracownik nam zaktada konto, to on

np. czesto mowi: Jesli pan mi tu przyprowadzi jeszcze kolejnego klienta, bo pan bedzie
zadowolony, to fajnie, bo ja z tego dostane premie”. W zasadzie tego czesto nie mowi, ale
generalnie wiadomo, o co chodzi.

MSz: Mechanizm taki jest.

MP: Mechanizm taki jest, ze po prostu czesto ci pracownicy dostajg premie albo za danego
klienta, albo za jakas liczbe klientow.

MSz: Zazwyczaj za liczbe klientow.

MP: Zazwyczaj pewnie za liczbe. W kazdym razie, jezeli oni przyciagng duzo klientéw do
banku, to majg z tego prowizje. Identycznie dziata to w internecie, przy czym tym
posrednikiem w zasadzie jesteSmy my - blogerzy, wydawcy, bo to sie tak tadnie nazywa:
jakis artykut i wstawie link, dzieki ktoremu mozna przejs¢ na dang promocje, to moze to by¢
zwykty link do strony promocji, na ktorej zaktada sie konto, i ja nawet o tym nie wiem, ze Wy
zatozyliscie konto, ale w niektorych wypadkach, ostatnio dosy¢ czesto mimo wszystko, taki
link to jest wtasnie specjalny link, ktory zawiera specjalne parametry, dzieki ktéoremu bank,

a czesto jeszcze posrednik, ktdry jest po drodze pomiedzy mng a bankiem, wie, ze to jest
osoba, ktdra przyszta ode mnie i ktora zatozyta konto. | by¢ moze ja za nig otrzymam jakies
tam wynagrodzenie za to, ze przyprowadzitem do banku nowego klienta. To jest bardzo fajna

Strona 6 http://jakoszczedzacpieniadze.pl



Podcast ,Wiecej niz oszczedzanie pieniedzy” - transkrypt

wedtug mnie sytuacja, zwtaszcza jesli mowimy o uczciwym polecaniu, o produktach, ktére
w jaki$ sposdb premiuja klienta, dlatego ze zyskujg wszystkie strony, czyli zyskuje bank, bo
ma nowego klienta, zyskuje klient, poniewaz nie wciskam mu tego konta na site, tylko on
faktycznie chce zatozyc to konto.

MSz: To jest jego decyzja.

MP: Ja w zaden sposdb nachalny nie naktaniam do tego. Tak jak mdwie, staram sie
obiektywnie przeswietla¢ dang oferte, pokazuje wszystkie haczyki, jakie w niej sa. Jesli ktos
stwierdzi, ze chce z niej skorzystac, bo zazwyczaj s3 to faktycznie oferty, ktdre sg dobre, to
dodatkowo ta osoba prawdopodobnie zarabia w jakis sposob, bo ma fajny produkt, czesto
wtasnie z premig, i przy okazji ja na tym tez zarabiam.

MSz: Ja ze swojej strony dodam, ze generalnie jedyne, co trzeba zrobi¢, zeby byc takim
wydawcag, ktory zarabia na afiliacji, to zarejestrowac sie w jednym z programéw partnerskich.
Tych programoéw partnerskich jest od groma i ciut-ciut. W zasadzie mozna powiedziec, ze
wszystkie, z ktorych ja korzystam, przedstawiatem w pietnastym odcinku podcastu, ktory byt
w catosci poswiecony afiliacji. Odsytam, czyli adres: jakoszczedzacpieniadze.pl/015 - tak jak
pietnasty odcinek podcastu. Spojrzatem na date tego podcastu. To byto juz dwa lata temu
nagrane, wiec bardzo, bardzo dawno temu - w grudniu 2013 roku. Mozna powiedzie¢, ze od
tamtego czasu bardzo duzo sie zmienito takze w zakresie tego, ile ja zarabiam na polecaniu
tego typu, po prostu ile zarabiam na afiliacji. Juz nie raz sie tym dzielitem i tyle, mozna
powiedziec, teorii, jezeli chodzi o prace w modelu afiliacyjnym.

MP: Tylko, widzisz, Michat, juz mi sie dwie rzeczy przypomniaty. Jedna jest taka, ze nasz
disclaimer jeszcze miat obejmowac jedna rzecz. Rzecz jest taka, ze my tu bedziemy méwic

0 wspotpracach miedzy nami a wieloma firmami czy bankami, ale nie bedziemy wymieniac
ich z nazwy, tzn. nie chcemy, zeby ktos nas oskarzyt, ze w pewien sposéb psujemy komus
biznes itd., dlatego wzglednie anonimowo, bo mysle, ze niektdrzy z Was sie domysla, o kim
moéwimy w ktorym momencie, pokazemy, jak te wspotprace wygladaty i nie zawsze to byty
wspotprace kolorowe. Dlatego od razu trzeba powiedzie¢, ze jesli myslicie, ze afiliacja to jest
taki bardzo prosty sposob na zarabianie na chleb, to nie jest.

MSz: | dlaczego tych nazw nie podamy? Dlatego nie podamy, bo gdybysmy je podawali, to
musielibysmy owija¢ w bawetne i mowic, jak to tam wygladato w konkretnej sytuacji, albo
gryz¢ sie w jezyk, zeby nie powiedziec za duzo. Ze wzgledu na to, ze nazw ani bankdw, ani
posrednikow nie bedziemy podawac, to mozemy Wam powiedziec¢ zupetnie wprost, jak
sytuacja wygladata. Chodzi o pokazanie pewnych wydarzen, ktdre sie dziejg zaréwno po
stronie instytucji finansowych, jak i po stronie posrednikdw, jak i po stronie réwniez
wydawcow, ktdrzy dziatajg nie do konca OK. | chodzi o to, zebyscie po prostu mieli petny
zestaw informacji, ktory pozwoli Wam swiadome decyzje podejmowac. Jezeli kiedykolwiek
byscie sie chcieli zajmowac afiliacja, to po prostu by¢ moze sobie mniej guzéw nabijecie.

Jeszcze jeden komentarz bym zrobit w tym momencie, bo mozna by sie od razu zastanowic,

jakie my mamy intencje i dlaczego podcinamy gataz, na ktorej siedzimy - teoretycznie. Tutaj
gtownym powodem i gtdwng motywacja moja jest to, ze dostaje czasami sygnaty od
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czytelnikdw rowniez, ktorzy znajdujg w réznych miejscach w internecie naprawde stabej
jakosci kopie tych tresci, ktére tworze ja, i rowniez tych tresci — ja wiem, Michat, ze ty sie tez
z tym borykasz - ktore tworzysz ty, czyli my gdzies tam poswiecamy mase energii na to, zeby
pewne konkretne oferty - Michat w zasadzie wszystkie, ja cze$¢ tych ofert — po prostu
doktadnie przeswietli¢, a pozniej okazuje sie, ze gdzie$ ktos w internecie po prostu wziat taki
artykut raz-dwa-trzy, niemalze skopiowat, opublikowat. Czasami wrecz uzywajg — w twoim
przypadku - tej samej grafiki.

MP: Ja czesto zwtaszcza z posrednikami jakimis mam umowe, ze jesli jest grafika, ktorg moge
wykorzystac przy dziataniach z tego typu produktem, czyli przy przeswietleniu oferty, ale
chciatbym jg sobie dopasowac do moich potrzeb, tzn. chce ja mie¢ w innych wymiarach, to
mam wolng reke, tzn. moge sobie wzigc taka grafike, przyciac tu, przycig¢ tam, dodac jakis
napis. Ona zazwyczaj wyglada bardzo podobnie do tych oryginalnych grafik, tylko po prostu
jest troche inna wymiarowo. Problem - a dla mnie zaleta, dla innych pewnie tez - jest taki,
ze te grafiki czesto sie bardzo dobrze nadajg na Facebooka, tzn. one s3 robione tak
wymiarowo, ze jesli ja na Facebooku LiveSmarter wsadze link, ze jest nowa promocja, i tam
pojawia sie grafika, to ta grafika tam dobrze pasuje. Nie jest w ogdle ucinana. No i co teraz
sie dzieje czesto z taka grafika? Sa blogerzy, ktorzy najzwyczajniej w Swiecie, mozna
powiedziec, kradng tego typu grafiki i tez je wykorzystuja.

MSz: Jeden do jednego. To nie chodzi o to, ze przerabiaja.

MP: Doktadnie. Oni biorg, bo oni wiedza, ze to jest idealna grafika pod Facebooka, bo jeszcze
tam jest czesto tak, ze jest napis na tyle maty, ze mogga tam sponsorowac ten wpis, czyli tam
dodatkowo promowac, bo Facebook tez nie wszystkie grafiki akceptuje. | najzwyczajniej

w swiecie kradng tego typu grafiki. To nie jest tak, ze ja to robie w dwie minuty. Owszem,
niektore grafiki sg na tyle proste, ze mozna je tak tatwo zrobi¢, typu przesunac lekko napis,
zrobi¢ screena - i mam grafike. Niektore grafiki sg takie, ze one s3 np. troche za mate. Ja
musze z boku tutaj dorobi¢ kawatek tta, tutaj co$ przedtuzyc itd., zeby tadnie wygladato

w rozdzielczosci, ktorej potrzebuje, i sie okazuje, ze tego typu grafiki sg dosyc popularne.

MSz: Bardzo chetnie pozyczane.

MP: Zgadza sie. Ja juz przez ostatnie pot roku chyba miatem cztery takie przypadki, gdzie
widziatem tego typu grafike i staratem sie w jaki$ sposdb interweniowac.

MSz: Teraz dokoncze mojg mysl, po co my to robimy. Motywacja jest taka, zeby podnosic
jakos¢ afiliacji w Polsce ogolnie, czyli jezeli doprowadzimy do tego, ze, nazwijmy to, cata
branza - ja sie konkurencji nie boje, Michat pewnie tez sie konkurencji nie boi.

MP: My jestesmy swojg konkurencja. My po prostu wspotpracujemy z tego wzgledu, ze obaj
robimy dosy¢ dobrg robote i my sie takiej konkurencji nie boimy, bo Wy na tym zyskujecie.
Gorzej, jesli pojawia sie konkurencja, ktdra nie do konca jest uczciwa. To nas w pewien
sposob troche boli.
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MSz: To z jednej strony boli, ale tez to ma konkretne reperkusje, jezeli chodzi o to, czy model
afiliacyjny bedzie generalnie uznawany w Polsce za istotne zrddto pozyskiwania klientow
przez rozne instytucje i przez rozne firmy, czy bedzie uwazany za kolejny sposob spamowania
ludzi gdzies tam w internecie i naktaniania ich r6znymi technikami oszukanczymi itd. tylko po
to, zeby z danej oferty skorzystali. To ma niestety bardzo negatywne konsekwencje, wiec
mnie osobiscie zalezy na tym, zeby po prostu ta jakosc szta w gore. | to nie tylko moja jakosc,
bo ja 0 swoj3 jakosc potrafie zadbac, o Michata tez sie nie boje, tylko zeby ogolnie jakos¢
Swiadczenia ustug przez wydawcow w stosunku do podmiotdw, ktére probujg pozyskac w ten
sposob klientow, byta jak najwyzsza i tyle.

MP: Pamietajcie, ze czesto, jak dostajecie np. jaki$ mailing, taki spam po prostu
marketingowy, to to jest wtasnie afiliacja. Czesto afiliacja jest wtasnie postrzegana w ten
sposob, czyli jesli Wy dostaniecie takiego maila, widzicie tam jakis tadny napis, co$ klikniecie,
by¢ moze wypetnicie jaki$ formularz, to dana osoba, dana firma w zasadzie czesto, ma z tego
tytutu wynagrodzenie. Czesto jest ptacone za kliki, czyli juz za sam fakt klikniecia, ale coraz
czesciej po prostu za pozyskanego klienta. Czesto jest tak, ze afiliacja wielu osobom kojarzy
sie zle, a my jesteSmy osobami, ktore, mam nadzieje, wykorzystuja j3 dosyc dobrze i uczciwie,
dzieki czemu i my na tym zarabiamy, i tak samo Wy jako czytelnicy na tym mozecie zyskiwac.

MSz: Tak, a docelowo zyskujg rowniez banki, ktdre sg po drugiej stronie. One ptaca te
pienigdze za pozyskanie klienta.

MP: O bankach tez chcemy powiedzie¢, jak to wyglada od strony afiliacji. Poruszymy
w zasadzie kazdg mozliwag strone, ze tak powiem, tej uktadanki.

MSz: Dtugi wstep zrobilismy, Michat. No dobra, czyli teoria jest teoretycznie prosta. W teorii
wszystko jest proste. Rejestruje sie w programie afiliacyjnym, umieszczam linki gdzie$ tam
w tresci na moim blogu, pisze co$ na ten temat i juz za chwile klienci beda przychodzili,
klikali, korzystali z danych propozycji. | ja bede w ten sposdb zarabiat. Tak wyglada teoria.
To teraz moze przejdzmy do praktyki. Najpierw chciatbym, zebySmy omowili nasz warsztat
pracy, czyli ile to jest pracy, zeby tego typu oferty, ktére my przeswietlamy, rzeczywiscie
przeswietlac. Jak to wyglada w twoim przypadku?

MP: Jesli chodzi o samo przeswietlenie oferty, to ja robie po trzy, cztery przeswietlenia
tygodniowo tak naprawde srednio, wiec w moim przypadku to juz jest dosyc prosty
mechanizm, ale gdyby taka osoba, ktora ma to zrobic pierwszy raz, siadta nad regulaminem
danej promocji, danej oferty i miata to zrobic, toby jej pewnie zajeto to wiecej czasu i przede
wszystkim nie miataby doswiadczenia, ktére np. mam ja czy najbardziej aktywni czytelnicy, bo
to jest wtasnie czesto tak, ze niekoniecznie mowie o czyms$ w danym przeswietleniu, ze

np. jest taki i taki haczyk, bo sie okazuje, ze ten haczyk jest zupetnie gdzie indziej. On np. nie
jest w regulaminie promocji, ale pierwsze, co mi sie kojarzy - tu akurat moge uzyc nazwy, bo
to jest zupetnie inna bajka - bank Millennium, jesli sie zatozy u nich konto przez internet, to
o ile sie nie myle, limit przelewdw to jest 5 tysiecy ztotych dziennie. Oni np. majg bardzo
fajne konto oszczednosciowe do 100 tysiecy. Jesli tam ktos ulokuje 100 tysiecy i bedzie chciat
te pienigdze wyciagnac, to bedzie miat problem, bo zrobi tylko 5 tysiecy dziennie. Miesigc mu
to zajmie, a od drugiego przelewu juz sie ptaci tam pare ztotych - bo to jest konto
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oszczednosciowe - za kazdy przelew, wiec to jest bez sensu. | tu wtasnie przychodzi
doswiadczenie. Dzisiaj np. wiemy - nie wszyscy wiemy, ale np. ja wiem i czytelnicy wiedzg -
ze w takiej sytuacji mozna is¢ do oddziatu i taki limit chyba zwiekszyc do 50 tysiecy, o ile sie
nie myle. No i tu znowu sie pojawia problem, bo juz wiecej sie nie da. Przynajmniej jakis czas
temu jeszcze sie nie dato. Jesli nas stucha bank Millennium, to zachecamy jednak do zmiany
tej polityki, bo ona jest troche bez sensu i wtasnie na niekorzys¢ klienta, po to, zeby on

np. wyciagnat pienigdze dwa razy, dwoma przelewami w miesigcu po 50 tysiecy, jesli ktos
tam ma setke, i za drugi przelew juz musi zaptacic.

MSz: W przypadku konta oszczednosciowego przelewy s3 na zewnatrz, ale nawet jezeli nie
musi ptacic¢, czyli wykonuje przelewy z ROR-u, to nadal to jest pewne ograniczenie. | teraz,
kiedy taka oferta jest prezentowana gdzie$ tam, czyli pojawia sie cos takiego: bank ptaci
premie, my przeswietlamy takg oferte, to potrafimy zwréci¢ uwage na te szczegoéty, bo juz
wiemy, ze te problemy moga tam by¢. Wprost z requlaminu promocji czego$ takiego sie nie
wyczyta. Co wiecej, czesto jak sie dzwoni nawet na infolinig, to mozna uzyskiwac btedne
informacje, czyli jedna osoba powie tak, inna osoba powie inaczej. W tym sensie jakie$
doswiadczenie jest przydatne, jest potrzebne. Zawsze sie przydaje.

MP: Co do infolinii, od razu dopowiem, ze tez kiedys napisatem taki artykut. Generalnie
zasada jest taka, ze nie stucham infolinii. Z jakiego wzgledu? OK, nie we wszystkich
przypadkach, ale czesto jest tak, mowigc szczerze, ze oni tam zatrudniajg osoby, ktdre sg na
studiach, ktore o bankach wiedza na pewno mniej niz my tu razem siedzacy, i to s osoby,
ktore s3 nauczone pewnych schematow, zwtaszcza np. typu odblokowania konta. One
faktycznie wiedza, jak to zrobic, ale jesli im sie zada pytanie o jakas promocje, zwtaszcza
nowa promocje - niestandardowe pytanie o niestandardowg promocje, bo czesto promocje s3
organizowane nie tyle przez bank, ale przez posrednika - wtedy taka osoba na infolinii nie
ma zupetnie pojecia, co odpowiedziec. By¢ moze za tydzien, za dwa sie nauczy, bo bedzie
dzwonit ktérys klient z kolei, to moze co$ tam juz sie dowie, ale generalnie czesto po prostu
na infolinii jakichs tam detali nie uzyskamy, zwtaszcza zwigzanych z dang promocja.

MSz: | tu jest kolejny aspekt. Duzo tatwiej jest pracowac w przypadku takich promocji

z bankiem komus, kto ma juz przetarte sciezki. To nie jest kwestia tego, ze my teraz
stwarzamy jakies bariery i probujemy pokazac, ze nasza praca jest taka strasznie trudna. Po
prostu tak rzeczywistosc¢ wyglada, czyli jezeli pojawiaja sie jakie$ pytania dotyczace danej
promocji - zresztg nawet jezeli spojrzycie na artykuty u mnie na blogu, to czesto tam, gdzie
jest artykut, w ktorym polecam jakies oferty bankowe, to jest co najmniej kilkaset komentarzy
czytelnikdw, gdzie czesc tych pytan to s po prostu pytania dodatkowe, ktérych nawet ja nie
wzigtem pod uwage, analizujgc dang oferte, np.: ,A czy mozna zatozyc w tej promocji konto
wspolne?”, co pojawiato sie ostatnio itd. | tez zauwazycie, ze staram sie aktualizowac, czyli
pod artykutem umieszczam sekcje takich najczesciej zadawanych pytan i odpowiedzi, i na
biezaco w trakcie trwania catej promocji aktualizuje te informacje, odpowiadam na pytania,
na ktore udato sie zdoby¢ odpowiedz z banku, bo taka odpowiedz wcale nie musi byc szybka.
To jest taki problem, ktory ja widze, ktory sie przewija tez w innych miejscach w internecie, ze
ktos, owszem, poinformuje o takiej promocji, ale w pewnym sensie porzuca dalej
informowanie o tym czy odpowiadanie na pytania, ktore sie pojawiaja, czy np. uzupetnianie
tych informacji o to, co sie zmienia w ofercie banku. Kto$ poinformuje, ze np. oprocentowanie
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na koncie oszczednosciowym do 10 pazdziernika jest takie i takie, ale juz nie zaktualizuje tej
informacji o to, ze bank przedtuzyt promocje na konto oszczednosciowe i ze nadal mozna
miec takie oprocentowanie itd. Ja podaje przyktady z ostatnich promocji tylko i wytacznie

w tej chwili. Uwazam, ze takie rzeczy po pierwsze czytelnikom sie nalezg, tzn. trzeba to robic.
Jezeli juz cos polecamy i przeswietlilismy to, to nie konczy sie to w momencie, w ktorym
opublikujemy wpis, tylko po prostu na biezgco trzeba wyjasniac¢ wszystkie watpliwosci. Ja
powiem szczerze, nawet mam olbrzymig trudnos$¢ dzisiaj w wyjasnieniu wszelkich
watpliwosci, pomimo ze teoretycznie Sciezki w bankach mam poprzecierane czy sciezki

w firmach afiliacyjnych, z ktérymi pracuje, dla ktérych jestem duzym partnerem, ktore
sprawnie staraja sie odpowiadac na moje pytania. Czasami mimo wszystko ta komunikacja po
prostu zawodzi, bo na niektdre pytania jest bardzo trudno uzyskac¢ odpowiedz wigzaca po
prostu z banku.

MP: Tak, ja tylko dodam jeszcze jedng rzecz, ze czesto wtasnie pojawia sie bardzo duzo
nowych blogow, ktore nastawiajg sie tylko i wytacznie na takie przeswietlenie promocji,

a tymczasem u mnie, na LiveSmarter - bo Michat powiedziat, jak to wyglada u niego -jest

o tyle inaczej, ze po pierwsze czytelnicy majg bardzo duze doswiadczenie, a to sg osoby, ktdre
czesto w bardzo duzych ilosciach korzystajg ze wszystkich promocji, zeby wyciggnac z nich
jak najwiecej, wiec oni bardzo chetnie dzielg sie t3 wiedzg, a dwa, ze zwtaszcza jak zmieni sie
albo oprocentowanie, najlepiej na plus - ostatnio takich niestety mato - albo jesli zmieni sie
tabela optat w banku, w ktérym wiem, ze np. duza liczba czytelnikow zatozyta konto, to ja

np. staram sie opublikowac kolejny jakis tam artykut i dac¢ znac takim osobom, ze OK,
skorzystaliscie z takich promocji - tu jest dobrym przyktadem BZ WBK, ktory dawno temu
miat 700 ztotych za zatozenie konta, a po roku, roku z hakiem, wprowadzit 7 ztotych optaty za
karte, ktorej teoretycznie nie da sie pozby¢. Na szczescie da sie pozbyc karty i zmienic jg na
inna. To jest jakby kolejny detal, ktdrego mimo wszystko wiele 0sob nie zna albo jesli zna, to
troche juz korzysta z doswiadczen, do ktorych my doszlismy.

MSz: Fajny aspekt poruszytes, bo to jest kwestia tego, ze jezeli ktos jest na biezaco, to nie
bedzie miat z tym problemu, czyli jezeli ktos traktuje serio, mozna powiedzie¢ wprost, biznes
polegajacy na zarabianiu na ofertach afiliacyjnych, ale nie tylko, to trzyma reke na pulsie, to
jest w stanie dostarczac tego typu informacje. Gorzej, jezeli to jest co$, co jest robione po
prostu z doskoku, od czasu do czasu.

Michat, powiedz - bo ty jestes najlepszym zrédtem informacji o tym, ile tobie czasu czy
energii pochtania przygotowywanie czy aktualizowanie tych informacji - jak to u ciebie
wyglada? Jak ja patrze na ciebie, to mam wrazenie, ze ty w ogdle nie wyjezdzasz na urlopy
itd. Wczoraj wieczorem rozmawialismy. Mowites: ,Wrzucam informacje, bo wtasnie wytapatem,
ze ldea wprowadza nowq lokate”. | od razu siadasz do pisania artykutu na ten temat. Jak to

u ciebie wyglada?

MP: Tak jak méwitem juz, samo napisanie artykutu to jest czesto koto godziny, przeswietlenie
- zalezy, jaka to oferta, zrobienie grafik, ale tak naprawde cata ta otoczka to jest duzo, duzo,
duzo wiecej, bo w tej chwili LiveSmarter to jest w zasadzie zajecie na full time, to jest na caty
etat, a nawet bym powiedziat, ze na wiecej, bo ja w zasadzie wstaje 0 6smej rano, ide spac,
nie wiem, o potnocy. Ja tak naprawde caty czas zajmuje sie tym serwisem albo czyms po boku.
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Przede wszystkim duzo czasu zajmuje po pierwsze kontakt z firmami afiliacyjnymi czy

z bankami, posrednikami. Ja np. dziennie dostaje paredziesigt maili, typu jakas tam
automatycznie wystana wiadomosc, ze jest dostepny nowy produkt. | wiadomo, jesli on mnie
interesuje, bo np. opisatem hipotetycznie te lokate Idea Banku, i np. dostaje maila, ze wtasnie
pojawit sie link, to wiadomo, ze warto by go byto tam wpigc, bo wtedy ja mam z tego
pienigdze, ale oprocz tego czesto pojawiaja sie maile wtasnie z firm afiliacyjnych, ktére pytaja
np. o potencjat promocji danego produktu, czyli teraz wtasnie czesto czytelnicy juz widza

w komentarzach - w zasadzie ja widze w komentarzach, ze czytelnicy pytajg mnie o to - czy
warto np. zaktada¢ konto w tej promocji, czy nie wiem, czy nie bedzie czegos lepszego, bo

w tym roku to w ogdle byt wysyp promoc;ji i wiele bankow nawet organizowato kilka promocji
w cigqu kilku miesiecy, wiec tak naprawde mozna byto i dobrze, i zle trafi¢. Pierwszy z brzegu
przyktad - Millennium, ktory daje albo 360 ztotych, albo chyba w najgorszej wersji dawat

55 ztotych. | teraz wszystko zalezy, czy dany czytelnik trafit w dobrg promocje. Owszem, one
sie tez roznig zasadami, wiec to wiadomo, ze im wiecej pieniedzy, tym zazwyczaj jest wiecej
roboty do zrobienia.

MSz: Warunkdéw do spetnienia.

MP: Tak, ale ja generalnie dosyc¢ duzo konsultuje zaréwno mailowo, jak i telefonicznie
wtasnie, mowigc wprost, jaki jest potencjat danej promocji, czyli czy ten posrednik tez ma
tracic¢ czas na to, zeby sie zabiera¢ w ogole za zabawe dang promocja. Tutaj tez sie pojawiaja
maile, ktére wtasnie juz pokazuja, jak ta branza wyglada. Ja np. bardzo czesto dostaje maile
zupetnie nie na temat. Jest mail typu: ,,Panie Michale, a moze by pan popromowat ubezpieczenie
albo jakgs poliso-lokate, albo jakis kredycik?”. To s3 maile, na ktore na poczatku odpowiadatem.
Teraz, jesli kto$ jest z takiej firmy i nas stucha, to jesli nie odpowiadam, to prawdopodobnie
znaczy, ze to pytanie jest w ogole nie na miejscu, bo - tak jak mowiliSmy we wstepie — my
naszych czytelnikow traktujemy uczciwie i nie wciskamy im czegos, co im jest niepotrzebne.
By¢ moze kiedys dojde do etapu, kiedy przeswietle jakies ubezpieczenie, bo np. bedzie premia
albo faktycznie sie bedzie optacato. | ja sam np. bede chciat z niego skorzystac, ale dopdki
taki moment nie nadejdzie, to mowigc wprost, ja nie wciskam niczego nikomu na site. Czesto
wtasnie tracony jest czas na kontakt z takimi posrednikami, ktérzy by chcieli: ,A moze pan tu
popromuje? Moze tutaj panu jeszcze zaptacimy? Moze tu jakis banerek z boku?”. Generalnie juz
doszedtem do takiego etapu, ze wszystkie banery z boku powywalatem, dlatego ze to jest bez
sensu. Wiele stron w internecie niestety dalej tak wyglada, zwtaszcza jakies gtowne serwisy,
czyli petno reklam, dlatego ze ciagle bardzo popularne w internecie jest ptacenie za
wyswietlenia, czyli reklamodawca, potencjalnie np. bank, ptaci jakas tam stawke za
wyswietlenie tysigcu osob jakiej$ reklamy, np. nowego konta, pomimo ze z tej reklamy byc
moze nikt nie zatozy konta, ale jakies tam setki czy za tysigc wyswietlen to raczej nieduze
pienigdze. Generalnie czesto to s3, z mojej perspektywy, troche grosze, ale pienigdze
wyrzucane w btoto. Tymczasem w afiliacji, jak by nie patrze¢, ptaci sie juz za efekt, czyli za to,
czy faktycznie klient zatozy dane konto, czy nie.

MSz: Wypetnit wniosek, zatozyt konto, cokolwiek.

MP: Doktadnie, czyli podsumowujac, mdj dzien wyglada mniej wiecej tak, ze patrze, czy cos
nowego sie nie dzieje, rowniez w srodku nocy, tak jak wtasnie wczoraj powiedziates, ze po
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poétnocy zauwazytem, ze jest nowa lokata w Idea Banku, i trzeba sigs$¢, opisac. | jak by nie
patrzec, jestem dzieki temu na biezgco i faktycznie jestem w stanie czytelnikom
podpowiadac, jak zatozyc¢ jakis produkt, jak dobrze z niego skorzystac i nie nadziac sie na te
haczyki.

MSz: No wtasnie, ja tu, Michat, od razu skomentuje, ze ty tak dziatasz. Ty jestes programistg -
to jest pierwsza rzecz - i ty masz zdolnosc¢ napisania kawatka kodu, ktéry ci przeszuka
internet, konkretne strony, i sprawdzi, czy np. taryfy w banku sie nie zmienity i w ten sposob
dowiadujesz sie o nowych produktach. Ja np. takich umiejetnosci w ogodle nie posiadam, wiec
dla mnie np. préba jakiegokolwiek konkurowania z tobg pod wzgledem szybkosci
dostarczania tego typu informacji jest z gory skazana na niepowodzenie, bo ja po prostu
takich umiejetnosci nie posiadam. | to tez zupetnie otwarcie mdéwie, czyli u mnie ten model
jest tez zupetnie inny, dlatego ze ja nie jestem w stanie byc na biezco. | teraz, jesli kto$
probuje byc¢ rzeczywiscie na biezaco, ktos prébuje robic, to naprawde trzeba, z mojej
perspektywy, catkiem duzo energii wtozy¢ w to, zeby moc pokazywac wszystkie oferty, ktore
sie pojawiaja.

MP: Zgadza sie. Jeszcze tu jest o tyle dobrze, ze nawet jak ja jestem najszybszy -

w wiekszosci przypadkow faktycznie tak jest, chociaz tam konkurencja probuje gonic - ale
zazwyczaj dla uzytkownika takiego, powiedzmy, przecietnego to w sumie i tak nie ma
wiekszego znaczenia, bo czy on sie dowie o tej ofercie dzien wczesniej, czy dzien pozniej, to
nie jest wazne. W zasadzie tu mi sie tylko skojarzyto takie skojarzenie z branzg turystyczna
albo lotnicza, gdzie pojawiaja sie oferty, ktére np. po godzinie-dwoch znikajg. Tam to dopiero
jest szybkosc.

MSz: Doktadnie. Fly4free, pozdrawiamy! Dobrze, to ja jeszcze bym sie odniost do tego, co
powiedziates$ o banerach i reklamach gdzies$ tam na blogu. U mnie np. banery sg, ale
doszedtem do takiego wniosku, ze zaden z tych banerdw, ktory jest u mnie na blogu, nie jest
banerem firmy zewnetrznej. Ja po prostu uznatem i zweryfikowatem, ze rzeczywiscie tak jest,
ze duzo lepiej mi sie optaca promowac wtasne artykuty czy wtasne produkty. Na przyktad
teraz, jezeli wejdziesz do mnie na bloga, to zobaczysz, ze jest reklama konta w Millennium,
ale tak naprawde ta reklama kieruje do artykutu na moim blogu, gdzie opisuje to konto
Millennium, czyli mozna powiedziec, to jest taka moja autoreklama. To nie jest tak, ze bank
mi zaptacit za to, zebym te reklame zamiescit, bo ja bym sie po prostu na to nie zgodzit.
Dlaczego? Dlatego ze w przypadku osob, ktore klikajg w te reklame, cze$¢ z tych osob zaktada
konto i ja na tej reklamie zarabiam nieporownywalnie efektywnie wigksze pienigdze

w afiliacji, czyli wtedy, kiedy kto$ konto zatozy. Na przyktad zat6zmy, ze z tysigca osob, ktore
przeczytaja ten artykut na moim blogu, jakies 300 osob kliknie, zeby przejs¢ na strone
promocji po prostu i z tych 300 osob, powiedzmy, jakies 100-150 osdb takie konto zatozy. To
w takim przypadku ja zarobie duzo, duzo wiecej, niz zaptacitby mi bank czy ktokolwiek inny
za samo wyswietlanie reklamy na blogu.

MP: Doszedtem do takiego samego wniosku i tutaj tez warto pamietac, ze reklamy, tez
AdWordsy, sa po czesci kontekstowe, czyli jesli np. my piszemy - wtasnie to, co méwisz -

o0 jakiejs$ ofercie, to Google jest na tyle inteligentny, ze jest tam w stanie wyswietli¢ reklame
wtasnie tego produktu. | teraz w tym momencie, jesli chcemy faktycznie na tym zarobi¢, to
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zamiast uzytkownik klikng¢ w nasz link, to by¢ moze kliknie w te reklame i my na tym,
powiedzmy, stracimy. Na pewno nie zyskamy tyle, ile bysSmy mogli.

MSz: Wtasnie, a ile sie zarabia w tej chwili? Powiedzmy, jakie sg stawki za np. zatozenie konta
w banku w tym modelu afiliacyjnym.

MP: Stawki sg przerozne. To tez zalezy od posrednikow, to tez zalezy od doswiadczenia, tez
zalezy od tego, ile sobie wynegocjujemy, bo mamy takie prawo z posrednikiem. Trzeba
pamietac tez, ze jesli wspotpracujemy przez posrednika - a tak jest w wiekszosci przypadkow
- a nie bezposrednio z bankiem, to ten posrednik tez chce zarobic, dlatego sg posrednicy,
ktérzy biorg wiecej, sg posrednicy, ktorzy biorg mniej. Jesli ktos chce to robic¢ na duzg skale, to
trzeba oczywiscie miec¢ kontakt z kilkoma firmami i szuka¢, ktore sg najlepsze. Jesli chcemy
poleci¢ komus znajomemu albo komus w rodzinie takie konto i my chcemy na tym zarobic, to
wystarczy, ze sie zarejestrujemy w jednej sieci afiliacyjnej.

MSz: Dowolne;.

MP: W zasadzie kazda duza bedzie dobra, bo pewnie ten produkt, jak jest w jednej, to jest
w innych. Czesto jest tak, ze juz ta firma afiliacyjna jedna idzie do drugiej. Jesli ona nie ma
tego produktu, to ona dodatkowo dziata przez jeszcze jedna siec afiliacyjna.

MSz: Czyli robi sie struktura.

MP: Tak, robi sie dwoch posrednikdéw, przez co ten wydawca na samym koncu, ktéry
faktycznie pozyskat klienta, czesto sie okazuje, ze wcale nie zarabia tyle, ile mégtby, bo
najwiecej biorg posrednicy. Jesli chodzi o stawki, one s3 rozne. Mozna powiedziec, ze lokata
to jest zysk dla wydawcy. Juz nie myslimy teraz zupetnie o posrednikach. On tam dostaje
swoje. Wydawca za lokate zarabia, powiedzmy, od 20 do 50 ztotych. Jesli przy okazji
otwierania lokaty otwieramy réwniez konto, to jest to przedziat 50-100, czyli za samo konto
osobiste tez to jest mniej wiecej ten przedziat. Duzo, duzo banki ptaca za konta firmowe,
dlatego ze to s3 klienci, ktdrzy zazwyczaj sg sktonni duzo wiecej zostawic pieniedzy w banku,
najzwyczajniej w swiecie mowiac. To sg zazwyczaj kwoty powyzej 100 ztotych, przy czym
szczerze mowiac, ja nie mam duzego doswiadczenia, dlatego ze wiem, ze moi czytelnicy nie
s3 zainteresowani produktami firmowymi, chyba ze jest faktycznie dobra promocja, to tak jak
ostatnio zresztg byty dwie - mBanku i Idea Banku - gdzie byto naprawde duzo pieniedzy do
zgarniecia, bo 800 ztotych nawet w mBanku, 900 - w Idea Banku.

MSz: Dla klienta promocja.
MP: Dla klienta - tak. Tyle zyskuje klient.

MSz: Wydawca wtedy dostawat za to konto bodajze okoto 150 ztotych? Czy ja dobrze
pamietam?

MP: Mniej wiecej tak, zalezy ktére, ale powiedzmy, ze konta firmowe to jest 100-200 ztotych.
Tu s3 wieksze stawki, ale wiadomo, ze klient nie zmienia tak czesto konta firmowego, jak
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moze osobiste, a w zasadzie jak moze zatozyc kilka osobistych, bo kont osobistych moze miec
kilka, lokat - tak samo. Przy czym tez trzeba od razu powiedzie¢, ze to nie jest tak, ze jesli
ktos zatozy z mojego linka lokate, to ja z tego mam pienigdze. To jest cos, co sie bardzo
zmienito przez ostatnie lata. W momencie jak zaczynatem blogowac - tak jak mowie, robitem
to gtownie hobbystycznie i przy okazji — wtedy afiliacji praktycznie nie byto tego typu.
Pdzniej zaczety sie pojawiac oferty, gdzie gtownie bank ptacit za po prostu pozyskanie klienta,
za zatozenie konta, kropka. To, czy klient go dalej uzywat, nie uzywat, czy byt nowym, nie
miato znaczenia. W tej chwili banki najzwyczajniej w swiecie juz kombinuja, czyli one mysla,
jak one maja zarobi¢, ewentualnie klient, a nie jak my, blogerzy, wydawcy. Czesto jest tak, ze
faktycznie my mamy ptacone za zatozenie konta, ale po spetnieniu kilku warunkow, czyli ma
to by¢ nowy klient, czyli jesli Wy, jako uczestnik promocji, mieliscie juz konto w danym banku
i mozecie skorzystac z promocji, znowu zgarngc premig, to niekoniecznie znaczy, ze ja z tego
bede miat jakiekolwiek pienigdze.

Inna sprawa, ze banki tak samo chca, zeby np. konto byto otwarte przez trzy miesigce albo
zeby byta wykonana operacja kartg, czyli znowu jesli jest promocja, gdzie karty nie trzeba
wyrabiac, ja o tym otwarcie pisze, bo zalezy mi na tym, zeby czytelnik byt poinformowany, bo
czytelnik jest najwazniejszy i on przez to mi ufa i czyta tego bloga. Czytelnik wie, ze np. tutaj
nie musi zamawiac karty. Ja szukam, jak to zrobic, zeby to byto na jego korzysc, a to, ze ja juz
na tym nie zarobie, to jest inna sprawa.

Zresztg to byt fajny wtasnie przyktad ostatnio Smart Banku. Smart Bank pojawit sie w afiliacji
i mozna byto zatozy¢ lokate, bodajze 4%, taka startowa, przez mdj link afiliacyjny, gdzie ja
bym na czyms takim zarabiat, ale przy okazji klient zaktadat konto, a ja dobrze wiedziatem, ze
czegos takiego nie trzeba robic, tzn. ze ten czytelnik moze zatozy¢ lokate bez konta. To jest
wtasnie to, mysle, do czego przejdziemy niedtugo, ze jest wtasnie coraz wiecej blogdéw, ktore
w 0gole o czyms takim nie informuja, ktore daja link afiliacyjny po to, zeby zarobic, a one
zupetnie nie przejmuja sie tym, ze klient, czytelnik w ogdle nie musi tego konta zaktadac.
Owszem, to jest konto, ktore jest w tej chwili faktycznie dobre, to jest darmowe konto wtasnie
z bankomatami bez zadnych komplikacji, ale tego konta w tym wypadku nie trzeba byto
zaktadac.

MSz: Doktadnie tak. Co jeszcze mozemy powiedzie¢ o naszym warsztacie?

MP: To mozemy powiedziec, ze nasz warsztat nie sprowadza sie tylko do tego, ze my sobie
siedzimy i tam co jakis czas cos opiszemy, i mamy z tego pieniadze, ale to, tak jak mowitem,
czesto sprowadza sie do rozmodw przez telefon, do wymieniania sie mailami z bankami czy
posrednikami.

MSz: Ale rowniez z czytelnikami - to tez jest istotne.

MP: To tez jest inna sprawa, ze ja w tej chwili juz powoli — wiem, ze ty, Michat, zawsze miate$
taki problem, mnie to jako$ obchodzito bokiem - mam tyle maili od czytelnikdw i o promocje,
i pytania zupetnie niezwigzane z jakimi$ promocjami. Dzisiaj np. czytelnik spytat, jakie
ubezpieczenie mogtbym mu poleci¢. Odpisatem, ze w tej chwili nie mam zielonego pojecia.
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MSz: Zgodnie z prawda.

MP: Zgodnie z prawda - nie czuje sie w tym kompetentny. Musi szukac gdzie indziej takiej
wiedzy. Ja niestety nie polece mu czegos, bo nie mam o tym pojecia. Tak ze kontakt

z czytelnikami to jest naprawde kupa czasu, ktora jest przeznaczana codziennie. Jesli do tej
pory zazwyczaj miatem wszystko przeczytane, to juz pojawiaja sie teraz sytuacje, kiedy nie
wyrabiam z czytaniem maili, zwtaszcza ze ostatnio tez pojawito sie sporo ofert, gdzie ja

np. przez afiliacje nie moge Wam polecac konta, ale inny czytelnik Wam moze dac¢ kod
polecajacy, dzieki ktoremu Wy mozecie skorzystac z jeszcze jakiej$ innej promocji, wkasnie na
zasadzie polecania sobie. Ja od razu mowie, ze to jest najlepsze w przypadkach, kiedy
polecacie sobie np. rodzinnie, czyli jedna osoba w rodzinie ma konto, chce polecic drugiej,
wie, ze na tym zarobi jedna i druga strona, to fajnie mozna sobie polecic takie konto, jest OK.
Gorzej, jesli szukamy kogos takiego w internecie. Ja raz miatem na blogu sytuacje, to byto
gdzie$ dwa lata temu, kiedy w komentarzach ludzie zaczeli sie umawiag, ze ktos czesc swojej
prowizji odpali tej drugiej osobie.

MSz: Sliska sytuacja.

MP: Bardzo sliska sytuacja. Wtedy byty niestety problemy, bo ktos obiecat, ze komus da
pienigdze, a oczywiscie tych pieniedzy nie dat, dlatego ja w tej chwili mam zasade

w komentarzach, ze po prostu nie wolno sobie polecac z tego wzgledu, ze znowu sie zaczng
jakies tego typu deale, a pozniej kto$ mnie bedzie straszyt prawnikiem, sgdami, bo tak to sie
wtedy prawie skonczyto. Byto w tym wtedy troche zabawy. Musiatem tez konsultowac pewne
rzeczy z prawnikiem. | to tez pokazuje, ze ta afiliacja to nie jest takie proste. Dlatego w tej
chwili duzo jest maili z czytelnikami, gdzie ja np. wiem, ze jaki$ czytelnik jest zaufany, dat mi
kod, to ja wtedy tej kolejnej osobie moge taki kod podestac.

MSz: To juz dziatalnosc czysto charytatywna. To tez trzeba mie¢ Swiadomos¢, ze ona
rzeczywiscie istnieje gdzies tam w tle. Jeszcze jeden aspekt, mysle, istotny przy afiliacji, ktory
warto poruszyc: czy, Michat, ty od poczatku dziatates jako dziatalno$¢ gospodarcza, miates
swoja firme czy nie? Moze tak generalnie - czy osoba, ktora chciataby dzisiaj zarabiac

w afiliacji, musi byc¢ przedsiebiorcg, musi miec zarejestrowang firme czy nie?

MP: Prosta odpowiedz to: nie. A bardziej skomplikowana to: nie do konca. To znaczy to jest
tak, ze, owszem, nie musimy miec dziatalnosci, bo my sie rozliczamy z firmga afiliacyjng jako
najem powierzchni reklamowej, czyli identycznie, jakbysmy to robili, najmujac billboard
np. przy domu albo wynajmujgc mieszkanie. Zasady sg te same. Mozemy to robic. Co jest
jeszcze ciekawsze, ze jesli np. nie mamy kosztow, to nawet nam to jest na reke, bo wtedy
podatek wynosi 8,5%.

MSz: Ryczattowy podatek od wynajmu wynosi 8,5%.

MP: Doktadnie. Ptacimy od przychodu, a nie od dochodu, wiec jesli nie mamy kosztéw
i chcemy sobie tak po prostu dorobic, to po prostu ptacimy 8,5% od tego, co zarobimy.

MSz: | to moze robic kazdy. Nie trzeba miec zarejestrowanej dziatalnosci.
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MP: Trzeba dodac, ze trzeba to zgtosic. Jesli chcemy podatek ryczattowy ptacic¢, musimy
bodajze na poczatku roku.

MSz: Do 20 stycznia kazdego roku trzeba wybrac¢ forme opodatkowania przychodow
Z wynajmu.

MP: Przy czym, o ile dobrze pamietam, jesli wybrates w jednym roku, to w kolejnym juz nie
musisz.

MSz: Kiedys byto tak, ze trzeba byto co roku. Od tego roku to sie zmienito i jest - z tego, co
pamietam - kontynuowane.

MP: To juz chyba w poprzednim byto zgtaszane.

MSz: A nie, rzeczywiscie, przepraszam. S dwie rzeczy. | to tez warto pamietac. Jezeli jestescie
matzenstwem, ktore ma wspolnote majatkowa, to w przypadku najmu obowigzuje cos
takiego, ze wszystko, co jest w matzenstwie — w zasadzie przy wspoélnocie - jest wspolne.

W zwigzku z tym przychody z najmu tez sg wspolne, czyli krétko mowiac, jezeli zarabiacie
500 ztotych, to w zasadzie potowa powinna byc¢ zgtoszona i opodatkowana przez jednego
wspotmatzonka, a potowa - przez drugiego. Do 20 stycznia dokonuje sie chyba dwoch rzeczy.
Pierwsza to jest wybor formy opodatkowania przychoddw z najmu, a druga rzecz, ktérg mozna
zgtosic, to mozna dokonac takiej deklaracji, ze np. przychody z najmu beda rozliczane tylko
przez jednego ze wspotmatzonkow, czyli ze 100% przychoddw bedzie rozliczata jedna strona.
| chyba forma rozliczania przychodow z najmu automatycznie byta przeciggana z roku na rok,
czyli jak wybralismy ryczatt, to w kolejnym roku - o ile nie zmienialismy - tez sie
rozliczalismy ryczattem, a w przypadku tej deklaracji, ktory ze wspotmatzonkow bedzie
rozliczat, trzeba to byto zgtaszac co rok, ale to sie chyba wtasnie zmienito od tego roku. Juz

w przysztym roku tego nie trzeba bedzie zgtaszac. Tak mi sie wydaje, ale dla jasnosci powiem,
ze nie jestem doradca podatkowym. Wszystko, co tutaj styszycie, musicie samodzielnie
sprawdzic. Absolutnie nie s3 to rekomendacje. Mowie to tylko i wytgcznie w celach
informacyjnych, zeby Wam co$ utatwic.

MP: W kazdym razie, wracajac do tego najmu, problem jest tylko taki, ze my mozemy
najmowac, dopdki... tak naprawde mozemy to robi¢ caty czas, tylko jest jeszcze inny przepis,
ktéry mowi, ze jesli my prowadzimy dziatalnos¢ gospodarczg bez dziatalnosci gospodarczej...

MSz: Jezeli prowadzimy dziatalnosc¢ zarobkowa w formie zorganizowanej, to nosi ona
znamiona dziatalnosci gospodarczej. Wtedy musimy miec firme.

MP: To tak doktadnie, pewnie o to chodzi, co powiedziates. W kazdym razie chodzi o to, ze
jesli w pewnym momencie nasze przychody zaczng byc dosy¢ duze i np. sie okaze, ze my nie
pracujemy gdzie indziej, to warto jednak miec dziatalnosc¢ gospodarcza wtasnie z tego
wzgledu. U mnie wygladato to tak, ze ja dosyc dtugo miatem to jako najem, bo faktycznie
ofert afiliacyjnych nie byto az tak duzo, to nie byty jeszcze duze pienigdze. No ale w pewnym
momencie zrezygnowatam z etatu, zeby przej$¢ wtasnie na prowadzenie bloga na full time.
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| w tej chwili robie to jako dziatalnos¢ gospodarcza wtasnie z tego wzgledu. Ptace niestety

wyzszy podatek, faktycznie moge przez to odliczy¢ koszty, ale do tego dochodz3 tez sktadki
zusowskie, ale ja to traktuje juz jako, powiedzmy, zajecie na peten etat, dlatego juz nie ma

innej opcji.

MSz: Budujesz swoja firme po prostu. Ja tez chciatbym dodac od strony praktyki, ze przy
realizacji tego typu biznesu pojawia sie bardzo duzo pokus. | mysle, ze powoli przechodze do
watku takiego etycznego. To jest tak, ze tych maili, o ktdrych méwit Michat, przychodzi
bardzo, bardzo duzo, ale czes¢ z tych maili to sg rowniez propozycje wejscia w nowe
wspotprace, to tez Michat powiedziat, ale niektore z tych propozycji s3 po prostu bardzo,
bardzo Sliskie — uzyje takiego stowa, czyli np. oferowane przez branze, ktére prowadza biznes
nielegalny w Polsce, czyli np. hazard, zakaz reklamy hazardu itd. | to tez trzeba miec
Swiadomosc, co Wy mozecie robi¢, a czego robic¢ nie mozna, jakie jest prawo w Polsce, jaka
dziatalno$¢ mozecie prowadzic, a jakiej nie. To jest jeden aspekt.

Drugi aspekt: pojawiaja sie po prostu formy zarabiania w modelu afiliacyjnym np. na rynku
inwestycyjnym, czyli masa tych dostawcow foreksowych, tam gdzie ludzie wptacaja pienigdze,
probujac wykreci¢ duze stopy zwrotu, i sie okazuje, ze jednak niestety szybko przegrywaja.

| to méwie zupetnie $Swiadomie, szybko przegrywaja na rynku, bo nie majg wystarczajacych
umiejetnosci. Przegrywaja to, co wptacili, a jednoczes$nie tacy dostawcy foreksowi sg gotowi
ptaci¢ naprawde kolosalne kwoty za pozyskanie takiego klienta, ktory wptaci tam kilka tysiecy
ztotych z nadziejg na to, ze szybko zarobi duze pienigdze.

MP: Jakie$ propozycje miates?

MSz: Ja miatem propozycje z branzy hazardowej, nie podam nazwy firmy oczywiscie. To byto
zachecanie klientdw do obstawiania zaktaddw w internecie, ze czemu nie, ze to taka fajna
forma zarabiania, ze sobie zaktady sportowe bedziesz robic itd. | propozycja byta
szesciocyfrowa. Zresztg kiedys sie chwalitem na Facebooku, nawet kawatek maila wkleitem.
Pokazatem, ze rzeczywiscie co$ takiego byto. | teraz powiem tak, jezeli ktos nie ma mocnego
kregostupa moralnego - nie to, zebym ja miat jako$ szczegolnie mocny, ale jednak staram sie
dziatac tak, zeby w lustro moc patrzec kazdego dnia az do konca zycia - ale jezeli ktos nie ma
takiego kregostupa moralnego mocnego, to bardzo tatwo jest sie skusi¢ na taka propozycje.

| pewnie gdybym gtodem przymierat i pewnie gdybym nie miat jakichs tam zatozen
dotyczacych mojej dziatalnosci, to mogtoby sie zdarzy¢, ze predzej czy pdzniej, im bardziej
bym byt przyparty do sciany, mogtbym sie skusi¢ na co$ takiego.

Mowie zupetnie wprost. Kazdy jest podatny na takie rzeczy, tylko chodzi o to, zeby miec tego
Swiadomosc, ze dziatajgc w afiliacji, odnoszac jakies tam sukcesy, predzej czy pozniej
wystawiamy sie na to, ze bedziemy mniej lub bardziej demoralizujgce propozycje
otrzymywali. | to nie jest takie proste, zeby kazdego maila skasowac, ktory przychodzi, bo
naprawde niektdre z tych propozycji — mowie w tej chwili o0 mojej pozycji, jako takim
blogerze, ktory rzeczywiscie ma, mozna powiedziec, duzy zasieg - im wiekszy zasieg, tym
bardziej demoralizujace propozycje otrzymuje. Mowie zupetnie wprost, wiec to jest trudne
wytrwac w tym, zeby zosta¢ w miare normalnym gosciem, zeby sie nie napalac¢ po prostu na
pienigdze.
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MP: Mysle, ze to mozna zrzutowac spokojnie w dot, czyli jesli sie jest, powiedzmy, mniejszym
blogerem, to tez bardzo czesto dostaje sie rozne propozycje, wtgcznie np. z wpisami
sponsorowanymi, ktérych ja np. zupetnie nie uznaje z tego wzgledu, ze u mnie na stronie
~Wspotpraca” sg napisane dwa punkty. Pierwszy z nich to jest: ,Czytelnik jest najwazniejszy”,
czyli jesli widze, ze dostaje mozliwos¢ napisania, w zasadzie nawet wyrzucenia artykutu
sponsorowanego, ewentualnie faktycznie napisania opracowanego samodzielnie, ale na
temat, ktdry jest zupetnie rozbiezny z tym, co robie, np. nie dotyczy w ogdle bezpiecznych
sposobdw tego pomnazania pieniedzy, tylko jakich$ mniej bezpiecznych, to zupetnie odpada,
bo co z tego, ze ja moge na tym dobrze zarobi¢, jesli Wy pdzniej wejdziecie na mojego bloga
i stwierdzicie: ,,0, ten koles sie sprzedat’. No nie o to chodzi. Chodzi o to, zeby dobrze robic
swojq robote i miec¢ zaufanie czytelnikow.

MSz: No wtasnie. Przejdzmy moze teraz do przyktadow, ktore naszym zdaniem pokazuja, ze
nie wszyscy dziataja w taki sposob - albo ze niektdrzy sg podatni na to, zeby jednak
podejmowac dziatania, ktére sg po prostu droga na skroty.

MP: Przede wszystkim mam tu bardzo dtuga liste réznych dziatan z ostatniego roku, z ré6znych
stron. Mozemy zacza¢ przede wszystkim od tego, ze bardzo duzo stron powstaje teraz z mysla
wytacznie o zysku. To znaczy nie ma zadnej filozofii, tak jak u Michata jest oszczedzanie
pieniedzy, a u mnie - przeswietlanie i pokazywanie madrego wykorzystywania promocji
bankowych. U mnie to w zasadzie powstato z hobby. To byto co$, co odpalitem przy okazji
bloga, i nagle sie okazato, ze troche sie wstrzelitem w nisze i by¢ moze - nie chce uzywac
tego okreslenia - bytem pierwszym blogerem, ktdry faktycznie zaczat to robi¢ na powaznie.
Moze dzieki temu teraz jest tyle ofert promocyjnych, ile jest. Nie ukrywam, ze troche mnie
zainspirowat Zbyszek Papinski. Zbyszek na swoim blogu bardzo... Moze nie bardzo czesto
wtasnie, bo on go prowadzi bardzo dtugo... W kazdym razie co jaki$ czas poruszat temat
promocji bankowych, wspominat o nich, ze w jakims banku pojawita sie promocja, tutaj macie
wiecej info, ale on ma przede wszystkim swojg nisze inwestycyjng i po prostu przy okazji
podawat te informacje, jako sprytny sposob, zeby sobie dorobic, ewentualnie zmienic
rachunek. | ja pomyslatem, ze czemu by nie zrobic¢ bloga konkretnie o tym, o madrym
wykorzystywaniu finansow i oszczedzaniu. Tak powstat LiveSmarter. A w tej chwili powstaje
duzo klondw dziatalnosci tego typu.

MSz: Ty masz klony jeden do jednego, widziatem. Naprawde, nawet layout wyglada tak jak
two;j.

MP: Tak, zdarzaja sie takie klony. Wiadomo, ze domena jest inna, ale czesto dziatalnos¢ bloga
polega mniej wiecej na tym co u mnie, tylko jak sie wezmie 10 artykutow, s3 tylko np. dwa
takie jak moje, bo pozostate nie dajg zarobic. Czyli kto$ zaktada bloga tylko po to, zeby
zarobic. Problem w tym, ze ja nie wpadtbym na to, ze podobnego bloga ludzie beda czytac

w jakims$ dtuzszym okresie - bo faktycznie, krétkofalowo mozna sobie kupic¢ reklame na
Facebooku. Zresztg wczoraj jeden z tego typu blogerow chwalit sie, ze kupit bodajze na
Facebooku dziewie¢ miliondw 0sob w zasiegu. Przektadajac to na konkretne pienigdze, jest to
prawdopodobnie juz szesciocyfrowa kwota, ktérg trzeba wydac na reklame na Facebooku
wytacznie po to, zeby zarobi¢ na ofercie jednego z bankow. To byt blog, ktory wystartowat
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w zasadzie od zera i wydat kupe kasy na reklame po to tylko, zeby to sie zwrdcito. Czy sie
zwrdcito, to juz autora trzeba pytac. Zalezy, jak liczy¢, ale mam wrazenie, ze chyba nie do
konca jest to optacalne.

MSz: Nie podajemy adresow nikogo, kogo krytykujemy.

MP: A wiec to jest przyktad jednego typu konkurencji. Oczywiscie musze tez od razu
zaznaczy¢, ze ja nie twierdze, ze konkurencja jest zta. Wrecz przeciwnie, konkurencja jest
bardzo dobra dla rynku, czyli w tym wypadku dla czytelnikdw, bo to Wy na tym zyskujecie, Wy
macie jak najlepiej przeswietlone oferty albo jak najszybciej dostajecie informacje. Tylko
warto, zeby za tym szta jakosc, a nie wytacznie biznes. Czyli jesli kto$ bloguje tylko po to,
zeby zarobic, i - tak jak Michat wspominat — w ogole nie przejmuje sie czytelnikami, nie
prowadzi dyskusji, nie pyta, nie jest to fajne.

MSz: Caty czas méwimy o warsztacie, wiec przejdzmy moze do twardych danych dotyczacych
tego, jak ta afiliacja wyglada. Moim zdaniem czestym problemem jest to, ze - ja kiedy$
publikowatem, ujawniatem informacje, ile wnioskow sptyneto - liczba wnioskow, ktore
sptywaja, jeszcze nie przektada sie na wynagrodzenie, ktore otrzymujemy, bo jednak jest
catkiem spora skala redukcji. To, ze w banku zostato ztozonych np. 5 tysiecy wnioskow

o otwarcie rachunku, a za kazdy rachunek otrzymujemy 100 ztotych, jeszcze nie oznacza, ze
otrzymamy po6t miliona ztotych, poniewaz wiele z tych wnioskdw po prostu nie jest przez
bank akceptowanych z réznych powoddéw. W réznych promocjach to réznie wyglada, ale
jakbys$ magt rzucic¢ przyktadowe wspétczynniki konwersji... A pdzniej sie moze zastanowimy
troche nad przyczynami, dlaczego tak sie dzieje, a nie inaczej.

MP: No wtasnie, to jest temat bardzo obszerny, poniewaz standardowo mozna powiedzie¢, ze
jesli jakas czesc osob ztozyta wniosek o konto i faktycznie to s nasi czytelnicy, czyli
prawdopodobnie wiedzieli, co robig, a nie jest to zaden spam, ktéry gdzieniegdzie jest
wciskany, to zazwyczaj 80-90% o0so6b faktycznie otworzy konto. Te 10-20% czesto po prostu
sie rozmysli.

MSz: Albo nie spetni warunkow, nie podpisze umowy, ktora zostaje przestana kurierem, albo
ta umowa po prostu do tych osob nie dotrze.

MP: Albo - tak jak méwilismy - kto$ pojdzie do banku i bank przepisze takiego klienta, zeby
byt z innego kanatu, zeby to oddziat banku naziemny zgarnat premie, a nie osoba, ktora
faktycznie polecita. Dlatego w dobrych ofertach to jest okoto 80-90%. W przypadku lokat
bankowych, zwtaszcza bez konta, tez sg takie wartosci, nawet powyzej 90%, czyli jesli kto$
ztozy wniosek o dobrg lokate, to prawdopodobnie jg optaci, bo po to ztozyt wniosek. Przy
czym w ostatnim czasie, tak jak méwilismy, zaczyna sie to nieco komplikowac: banki
kombinuja, jak zrobi¢, zeby zaptacic jak najmnie;j.

MSz: | to trzeba uczciwie powiedziec.

MP: Ostatnio bardzo duzo byto podobnych przyktadéw. Jeden z nich to bank, ktory oferuje
dobra lokate dla dobrych kwot. | teraz problem jest taki, ze np. przez mgj link przychodzi
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paredziesigt 0sob, ktore zaktadajg lokate w tym banku i lokujg tam swoje pieniadze, ale bank
ptaci mi tylko za 10% takich ludzi.

MSz: Dlaczego?
MP: Poniewaz bank np. uznaje, ze on juz tych klientdéw miat w bazie danych.
MSz: Czego ty absolutnie nie mozesz zweryfikowac.

MP: Wtasnie, nie mam jak tego zweryfikowac. To jest akurat bank, ktéry ma oddziaty o innych
nazwach, dlatego klient moze by¢ w jednym banku, a nawet o tym nie wiedzie¢. Niewazne,
klient po prostu zaktada lokate. | to jest wedtug mnie komplikowanie wszystkiego - z tego
wzgledu, ze ode mnie z bloga przychodzi do banku parudziesieciu klientdw, ktérzy zamrazaja
tam kupe pieniedzy. | banku zupetnie to nie interesuje, kiedys faktycznie by za to zaptacit, ale
teraz juz nie ptaci, bo zalezy mu wytacznie na bazie klientdw. Proste. W jednej firmie
afiliacyjnej rozmawiatem o tym problemie. Wyjasnienie jest faktycznie proste: bankowi zalezy
na napetnianiu bazy danych, a nie na zaktadanych lokatach. Ta lokata jest, OK, klient sie
cieszy, ale bank tak naprawde w ogole sie nie przejmuje tg lokata, tylko ma jasny cel - chce
sobie nabic baze klientow, zeby pozniej mogt...

MSz: Bezposrednio sie z nimi komunikowac.

MP: Tak, zeby mogt do nich wysytac informacje handlowe, zwtaszcza jak wyrazili jakies zgody
przy okazji, bo wiadomo, ze zgody s3 tak robione, ze zazwyczaj checkboxy sa pooznaczane,
zeby byty na tak. Roznie to bywa. | wtedy juz klient jest w banku, i bank chce nam zaptacic
tylko za nowych klientow. To, ze oni zostawili kupe kasy, albo to, ze np. w innej ofercie
zatozyli jakies konto, zupetnie banku juz nie interesuje, bo on chce mie¢ nowego klienta

i koniec.

MSz: Zdarzaty nam sie - uczciwie powiem - takie sytuacje, bo my z Michatem, ze wzgledu na
to, ze przyprowadzamy rzeczywiscie istotne liczby klientow do bankow, rowniez sie
komunikujemy krzyzowo i weryfikujemy pewne informacje. Jezeli posrednicy i banki beda
stuchac tego odcinka podcastu, to mowie zupetnie jawnie: to nie jest tak, ze mozna nas
dowolnie rozgrywac. Niestety tak sie zdarza, udato sie w kilku przypadkach przytapac
konkretnych posrednikow i konkretne banki na tym, ze liczby sg po prostu fatszowane,
mowiagc zupetnie wprost. Wezmy taki przypadek, ewidentny: logujecie sie do systemu
partnera, firmy afiliacyjnej, i widzicie, ze za posrednictwem Waszego bloga np. 300 klientow
wypetnito wniosek w banku. Logujecie sie w poniedziatek, weryfikujecie te informacje.
Sciagacie sobie kopie raportu, zeby go mie¢ historycznie, zeby mie¢ co poréwnywac

w przysztosci i sprawdzag, jak to sie ksztattowato. Robicie screen shota. To sg praktyki, ktore
my stosujemy jako wydawcy, poniewaz wiemy, ze to, co widac w interfejsach firm
afiliacyjnych, nie bedzie istniato tam zawsze. Logujecie sie kilka dni pézniej i okazuje sie, ze
liczba wypetnionych wnioskdw jest mniejsza, niz byta. To s3 rzeczy, o ktérych mozna by
powiedziec, ze jako wydawcy nigdy nie powinniscie ich doswiadczy¢. Oczywiscie mozecie
doswiadczy¢ czegos takiego, ze np. bank czesci ztozonych wnioskow nie uznat, ze

z 300 wnioskow, ktore zostaty wypetnione, nie udato sie telefonicznie skontaktowac
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z 50 klientami, oni nie potwierdzili woli zatozenia lokaty, mimo ze wniosek wypetnili. Ale
problem polega na tym, ze dane s3 po prostu modyfikowane w taki sposob, ze nie da sie
dojsc, ile wnioskow byto rzeczywiscie ztozonych, a ile zostato odrzuconych z innych
powodow. To s3 niestety dziatania, ktore sie rzeczywiscie zdarzaja.

MP: Ja tu dorzuce od razu dwie rzeczy. Pierwsza - jesli to jest ta akcja, o ktorej mysle, to ona
jeszcze byta o tyle bardziej skomplikowana, ze bank z posrednikiem nie do konca ustalili, za
co beda ptacic¢. To znaczy byto pojecie konta, ale nie byto zdefiniowane, czy to jest konto
osobiste, czy konto firmowe. | na poczatku bank nie chciat nam zaptacic za cos, za co
powinien. W zasadzie gdyby nie to, ze my sie wtedy, Michat, zgadalismy i przycisnelismy ich
po prostu, pewnie bysmy tych pieniedzy nie dostali. A okazato sie, ze jednak bank sobie
przedyskutowat z posrednikiem i faktycznie definicja byta po prostu nie do korca doktadna

i trzeba nam zaptacic¢. GdybySmy nie zwrdcili na to uwagi, nie bytoby pieniedzy, ktore sie
przeciez naleza.

MSz: Od razu powiem, ze to s3 sytuacje, ktore bardzo trudno wytapag, jezeli liczba wnioskow
jest mata. Jezeli ktos jest matym wydawca, bardzo trudno wytapac pewne nieprawidtowosci

i jakie$ anomalie, dlatego ze jako maty wydawca nie mamy - ja tez kiedys$ nie miatem -
zadnych doswiadczen w branzy. Dopiero gdy mam doswiadczenie, umiem patrzec na co$
takiego, co sie nazywa wspotczynnikami konwersji. Wiem, co to jest typowa konwersja, np. dla
konta osobistego. To jest wspoétczynnik, ktéry mowi, ile 0sdb, ktdre sie zarejestrowaty,
rzeczywiscie spetnito warunki danej promocji, zatozyto dane konto czy dang lokate. | wiem,
jakie sg wspotczynniki dla kont osobistych. Wiem, jakie sg wspotczynniki dla lokat. Znam tez
wspotczynniki dla innych produktow, ktore juz wczesniej polecatem. Ta charakterystyka sie
rozni na kazdym blogu, czyli kazdy bloger ma troche innych czytelnikdw. Michat, ty masz
bardzo aktywnych uzytkownikow ofert bankowych. W zwigzku z tym bardzo wielu twoich
czytelnikdw juz jest klientami jakichs bankéw, wiec prawdopodobienstwo tego, ze jezeli
polecisz nowga propozycje, to wspotczynnik odrzucen bedzie wyzszy, jest u ciebie wieksze niz
u mnie, bo ja bardzo rzadko polecam podobne oferty. Jezeli wiec widzimy, ze w jednym
przypadku wspotczynnik konwersji wynosit 85%, a w drugim przypadku - 75%,
nieakceptowalnym scenariuszem bedzie dla mnie to, jezeli nagle sie okaze, ze jest 30%.

MP: To jest wtasnie przyktad sytuacji, ktéra mi sie zdarzyta w tym roku. Cos, co zupetnie nie
powinno mie¢ miejsca, bo najzwyczajniej w swiecie statystyka mowi, ze wniosek o dany
produkt sktada ile$ osob, i nagle zamiast akceptowalnosci na poziomie 80-90% robi sie 40%.
| kiedy cztowiek pyta posrednika, a posrednik - bank (ewentualnie ja od razu moge spytac
bank, jesli mam do niego kontakt), co sie stato, to zaczyna dostawac rézne wyjasnienia, ktore
moim zdaniem sg dosyc¢ dziwne. Na przyktad: ze bank zmienit formularze. One troche inaczej
wygladaja i przez to spadt wspotczynnik konwersji, ale nie ma szans, zeby spadt o potowe,
zwtaszcza jesli formularze s3 mimo wszystko dosy¢ podobne, tylko w troche innych kolorach.
Zresztg chyba kazdy sie zgodzi, ze zazwyczaj kazdemu na reke jest to, zeby konwersja na
formularzach byta jak najwieksza. To znaczy, ze jesli czytelnik, uzytkownik wejdzie na jakis$
formularz, bankowi zalezy na tym, zeby pozyskac klienta, zeby ktos wypetnit ten formularz,

a nie o to, zeby sobie poszedt. To jedna sprawa. Drugie wyjasnienie, jakie dostatem, byto
takie, ze po prostu baza banku juz jest na tyle petna, ze takie s3 wspotczynniki. Oni mi nie
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beda ptacic za starych klientéw. Tylko znowu problem jest taki, ze byta liniowa ciggtosc, caty
czas konwersje byty na poziomie 80-90%, a nagle sie zrobito 40%.

MSz: Takie sytuacje sie po prostu zdarzaja. | teraz pytanie: jak my mozemy to wytapac jako
wydawcy? Najprosciej jest na konkretnych przypadkach, aczkolwiek to wymaga
gigantycznego naktadu pracy, zeby rzeczywiscie zdiagnozowac sytuacje. Jak wyglada taki
konkretny przypadek? Jezeli zgtasza sie do mnie czytelnik, ktdry uwaza, ze zatozyt dany
produkt, spetnit warunki promocji, ale premii nie otrzymat, staram sie przede wszystkim
doprowadzic¢ do tego, zeby zgtosit reklamacje. Ale ze swojej strony rowniez, przez posrednika,
czyli firme afiliacyjna, badz bezposrednio z bankiem prébuje wyjasniac, co tam sie tak
naprawde wydarzyto. Bo moze sie okazac, ze klient po prostu, pomimo rzeczywistego
spetnienia warunkow promocji - czytelnikowi sie nie wydaje, rzeczywiscie je spetnit - jednak
nie zostat zakwalifikowany, co przektada sie zaréwno na brak premii dla tej osoby, jak i na
brak wynagrodzenia dla mnie, méwiac zupetnie wprost. Oczywiscie kazdy przypadek jest
bardzo trudny do zdiagnozowania, ale jezeli takie przypadki sie pojawiajg, na ich podstawie
mozna wyciagnac wniosek, ze cos jest nie tak. | teraz chce zrobic jeszcze jedno zastrzezenie.
Czesto cata sytuacja nie wynika wcale ze ztej woli banku czy firmy posredniczacej, tylko

z pewnego niedbalstwa i btedow ludzkich, ktére sg po drodze popetniane. Jednym

z przypadkow byto to, ze bank, wyciggajac z bazy danych informacje o uczestnikach promocji,
wydawat po prostu zte zapytanie. Nie te osoby kwalifikowat jako osoby spetniajgce warunki
promocji. Podobne przypadki byty rdwniez w firmach posredniczacych. Nawet jezeli firma
afiliacyjna otrzymywata z banku liste klientow, ktorzy spetnili warunki promocji, a tak
naprawde liste identyfikatoréw tych klientdw, i p6zniej przeszukiwata wtasng baze danych, to
tez sie okazywato, ze nieprawidtowo przypisata, bo zapytanie byto btedne. Wszedzie pracuja
ludzie, i ci ludzie popetniajg btedy. Problem jest taki, ze jezeli my jesteSmy wydawca, mamy
naprawde niewielki wptyw na te rzeczywistos¢. Mozemy takie dane, ktore s3 nam zbiorczo
przedstawiane, albo zaakceptowac, albo nie. | teraz, jezeli sie buntujemy, zazwyczaj jesteSmy
traktowani jak ktos, kto prébuje sie upomnie¢ wytacznie o swoje, prébuje po prostu walczyc
0 pienigdze i nie rozumie, jak to wszystko dziata. Akurat w przypadku Michata, i méwie to

z catg Swiadomoscia, jest tak, ze on duzo lepiej rozumie, jak to wszystko dziata, bo sam jest
programista i stosuje wiele mechanizmodw, ktére sledzg to, co sie dzieje na styku z firmami
afiliacyjnymi. Czesto stosuje duzo wiecej mechanizmdw niz one same, wiec potrafi
zdiagnozowac kazdy pojedynczy wniosek, przebieg ztozenia tego wniosku. Firmy czesto nie
dysponuja pewnymi danymi. Na przyktad jezeli Michat przedstawia historie w drodze
reklamacji, nagle sie okazuje, ze nie ma jak tej historii zweryfikowac, czyli nie ma jak
sprawdzic, czy to, co przedstawia Michat, jest prawidtowe, czy nie, poniewaz firma
posredniczaca ani bank nie dysponuja tak szczegdétowymi informacjami. Po prostu ich nie
przechowuja. To jest pewien problem, dlatego ze nawet diagnoza sytuacji jest w zasadzie

z gory skazana na niepowodzenie. Bardzo rzadko udaje sie rzeczywiscie cokolwiek wywalczy¢
- i to jest minus.

MP: Problemem jest przede wszystkim to, ze firmy posredniczace czesto traktujg nas,
wydawcow, troche jak wrzdd, niewazne gdzie... Kiedy my piszemy do nich maila, z gory
zaktadaja, ze nie mamy racji, ze sie czepiamy, bo konwersja jest niska. A czesto sie pdzniej
okazuje, ze jednak mielismy racje, tylko gdybysmy nie napisali tego maila, by¢ moze w ogdle
nie mielibysmy o tym pojecia i by nam troche pieniedzy przeszto koto nosa.
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MSz: Ale sie zalimy, Michat.

MP: Z jednej strony sie zalimy, ale z drugiej strony pokazujemy, jak ta cata afiliacja dziata, ze
to nie sg tatwe pienigdze. | czesto nie mamy pojecia, czy to, co dostajemy, te raporty, to sg
prawdziwe dane. Ja nawet powiem z duzg dawka prawdopodobienstwa, ze wiekszosc
raportow, ktére otrzymujemy, moze byc¢ nie do konca dobra. To znaczy faktycznie moga byc
jakies drobne rdznice, jako programista moge stwierdzic, ze jest tyle miejsc, gdzie co$ po
prostu moze i$¢ nie tak, co$ moze zadziatac nie do konca tak, jak powinno, jakis$ piksel moze
sie nie wywotac, jakies$ cookies. | to tez zalezy, jak banki majg ustawione umowy

z posrednikami, bo ja juz sie np. spotkatem z roznymi podejsciami. Jedno podejscie jest takie,
ze jesli klient zatozyt przez posrednika, czyli np. w jakiej$ promocji, konto, to bank mu
wszystko raportuje. W drugiej sytuacji moze byc¢ tak - to nam jeden bank powiedziat wprost
- ze jesli posrednik nie upomni sie o danego klienta, czyli nie wywota mu sie tzw. piksel
Sledzacy, piksel konwersji, to bank w ogoéle nie zaraportuje tego klienta posrednikowi. Z tego
pbzniej czesto wychodza reklamacje: bank posrednikowi nie powiedziat, ze dany klient spetnit
warunki, wiec posrednik nie wiedziat, ze klient ztozyt wniosek, bo piksel sie nie wywotat.
Klient nie dostaje pieniedzy, posrednik nie dostaje pieniedzy, wydawca nie dostaje pieniedzy,
a bank sie cieszy, bo ma nowego klienta.

MSz: To czesto jest zbieg pewnych okolicznosci i pewnej niedbatosci, mowigc wprost.

MP: Tak, systemy bankowe s3g robione na rozmaite sposoby, bywa, ze maja juz wiele lat
i roznie dziataja.

MSz: | maja liczne naktadki, ktére nie muszg wszystkie do korica poprawnie ze sobg
funkcjonowac. Ja bym jeszcze trzy stowa powiedziat, Michat, o firmach posredniczacych, bo to
jest w moim przypadku, szczerze mowigac, najwiekszy problem, jezeli chodzi o wiarygodnosc.
To znaczy: jezeli ja sie wiaze z jakims partnerem, polecam jego oferte, rozmawiamy
wczesniej, przygotowujemy sie, ostrzegam zazwyczaj, czego ta firma sie mozna spodziewac -
czyli tak jak ty prognozuje, jaka moim zdaniem moze by¢ sprzedaz produktu, poniewaz

z grubsza wiem, ilu moich czytelnikow jest zainteresowanych dobrymi lokatami na wyzsze
kwoty, a ilu mniej ztozonymi produktami - a pdzniej sie okazuje, ze partner nie jest w stanie
na biezaco obstugiwac zgtoszen od klientéw, odpowiadac na pytania itd., to jest to powazne
ryzyko dla mojej wiarygodnosci. Miatem takie przyktady na blogu: po prostu dogadywatem sie
wprost z posrednikiem, ze to i to bedzie zapewnione, spetnione, a pozniej sie okazywato, ze
rzeczywistos¢ wyglada inaczej i po prostu swiece oczami wobec moich czytelnikdw. | jest mi
wstyd za niektore dziatania czy niektore zaniechania, juz nie méwiac o tym, czy promocja jest
tatwa, czy trudna.

MP: Ty masz o tyle gorzej, ze przeswietlasz jedng promocje raz na jakis czas i ona jest z tobg
po czesci utozsamiana. U mnie to wyglada troche inaczej, bo promocji jest duzo i po prostu
opisuje kazda, ktéra moze dac zarobic. Ale faktycznie jest co$ w tym, o czym wspominasz.
Mam wrazenie - az tak dobrze nie wiem, co tam sie dziato, ale chyba posrednik zawalit i bank
zawalit, komunikacja miedzy nimi byta staba, liczba reklamacji byta na tyle duza, ze posrednik
nie byt w stanie obstugiwac, a bank nie méwit wszystkiego o tych klientach, bo obowigzuje
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tajemnica bankowa - ze nagle sie to troche zakleszczyto. Nie dato sie rozwigzac sytuacji,
aczkolwiek posrednik tez sie zachowywat dosyc nietadnie, bo na niektore reklamacje, z tego,
co wiem, do tej pory chyba odpowiada. S3 jeszcze chyba czytelnicy, ktérzy nie dostali
wynagrodzenia z tego typu akcji. To dziata w dwie strony, bo tak samo wynagrodzenia nie
dostali wydawcy. Nie zdziwie sie, jesli firma posredniczaca pienigdze dostata, zwtaszcza ze
posrednicy czesto, owszem, majg stawke od zatozonego konta, ale tez dostaj3 flat fee, czyli
bank im ptaci za sama akcje, np. daje by¢ moze paredziesiat tysiecy juz tylko za to, zeby

w 0gole zrobiono akcje, zeby byto gtosno o banku. Dlatego, wracajac do pytania, faktycznie s3
takie sytuacje, kiedy umawiasz sie z posrednikiem, ze bedzie sie dobrze zajmowat t3 akcja,

a roznie wychodzi. Zresztg mysle, ze akurat ta firma, w akcji, ktora wystartowata pozniej,
chyba zobaczy, ze narobita sobie duzych ktopotdw, bo ludzie tej firmie po prostu nie ufaja,
temu posrednikowi. Posrednikdéw na rynku jest kilku i niektdrzy majg catkiem dobra reputacje,
dobrze sie z nimi wspétpracuje i raczej nie ma problemdw z reklamacjami czy z promocjami,
wszystko jest OK. Ale sa tez firmy, ktére warzg sobie to piwo.

MSz: Nazw nie bedziemy podawac, chociaz by¢ moze powinnismy, bytoby tatwiej. Jakie s3
najwieksze grzechy posrednikow? Co nalezatoby poprawi¢, zeby byto lepiej?

MP: Z perspektywy wydawcy? Na liscie mam jeszcze troche tych grzechdw, o niektérych juz
mowitem. Mnie sie zdarzyto bardzo duzo przeréznych sytuacji. Na przyktad jedna siec¢
afiliacyjna: zauwazytem taka dziwng prawidtowosc - albo nieprawidtowosc - ze
wspotczynnik konwersji na danym produkcie byt 50%, a nagle, w ostatnim tygodniu miesigca,
spadat praktycznie do zera, czyli co drugi wniosek normalnie byt akceptowany, a pozniej

w ostatnim tygodniu wszystkie byty odrzucane. Z mojej perspektywy wygladato to
przynajmniej dziwnie, wiec skontaktowatem sie z posrednikiem. On oczywiscie twierdzit, ze
wszystko jest OK, dlatego skontaktowatem sie nawet nie z bankiem, tylko z posrednikiem,
ktéry byt jeszcze miedzy jednym posrednikiem a bankiem, w zasadzie z agencjg, domem
mediowym - to sie tak tadnie mowi, bo czesto banki idg do domu mediowego, ktéry ma
przeprowadzi¢ kampanie produktu. Dom mediowy idzie do sieci afiliacyjnej, a sie¢ afiliacyjna
idzie do blogera, wiec od razu widzicie, ze kasa sie czesto rozchodzi. Zamiast zrobic prosta
akcje bez posrednikow, gdzie klient dostaje jak najwiecej, zostawia sie po drodze pienigdze
w firmach, ktére to organizuja. Wtedy, znowu przez przypadek, wyszto, ze w pewien sposob
bytem oszukiwany. Okazato sie, ze firma - posrednik - zle, nazwijmy to, meczowata,
naczytywata raporty od domu mediowego.

MSz: Kolejny btad ludzki.

MP: Tak, kolejny btad ludzki, czyli catosciowa konwersja wynosita np. 40%, ale oni jakby zle
przypisywali kliknieciom czytelnikow informacje, czy z tego zostato zatozone konto, czy nie.
By¢ moze gdyby dane byty dobrze przypisywane i wszystko wygladato normalnie, to o nic
bym nie spytat. A tam sie okazato, ze przez dtuzszy okres zostato zgubione paredziesiat
whnioskow, ktore byty warte kilka tysiecy ztotych. W skrocie: zupetnie przez przypadek, to
pewnie nie byto zamierzone. Jednak zupetnie stracitem zaufanie do sieci afiliacyjnej,
poniewaz okazato sie, ze s3 gubione pienigdze, ktdre uczciwie mi sie naleza. Jest tez wiele
innych przypadkow. Przyktadowo - warto zawsze zwracac na to uwage - jesli kto$ dziata
jako osoba fizyczna, a pozniej przechodzi na dziatalnosc¢ z VAT-em, w wiekszosci sieci
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afiliacyjnych jest wszystko OK, czyli jesli widzimy wynagrodzenie za dany produkt 50 ztotych,
to kiedy przejdziemy na dziatalnosc¢ z VAT-em, bedzie to 50 ztotych plus VAT. Tak to powinno
dziatac, ale sg niestety firmy, moim zdaniem niezbyt uczciwe, ktore twierdza, ze teraz te

50 ztotych juz zawiera VAT, czyli w momencie przejscia na dziatalnos¢ gospodarczg trace. De
facto jestem stratny, bo musze od tej kwoty odprowadzic¢ VAT i jeszcze pozniej podatek
dochodowy. Jako osoba fizyczna odprowadzatem tylko podatek dochodowy. Na szczescie
takich firm nie jest duzo. Miatem tez przyktad, dosy¢ niedawno, firmy, akurat domu
mediowego... Juz omingtem sobie posrednika, dziatatem od razu z domem mediowym.

MSz: Chyba wiem, co chcesz powiedziec¢. Chciates omingc posrednika, zeby sobie utatwic.

MP: A sie okazato, ze sobie utrudnitem - z tego wzgledu, ze dom mediowy po prostu zaczat
mnie w pewnym momencie ignorowac i nie chciat optacic faktury.

MSz: Standard na rynku w Polsce, niestety.

MP: Pierwsze dwie faktury zostaty optacone, powiedzmy, péttora miesigca po terminie,
a ostatniej nie chciano optaci¢. Moje maile zaczety byc¢ ignorowane. W tym momencie
napisatem maila do zarzadu spotki — i nastepnego dnia nagle dostatem pienigdze na konto.

MSz: Dobrze, ze dostates.

MP: To byty pienigdze, za ktdre ja - jako, powiedzmy, tworca firmy, prezes — bym sobie

W zyciu na co$ takiego nie pozwolit. Zeby za 300 ztotych kto$ sobie psut dobre imie! Kwota
wynosita 300 ztotych plus VAT i dom mediowy, jeden z najwiekszych w Polsce, nie chciat mi
ich zaptacic.

MSz: Ale to jest akurat w tej branzy niestety norma, tak to wyglada. Standardowe dziatanie:
oni czesto faktur nie ptaca, mowigc wprost.

MP: Tak, faktycznie jest sporo faktur po terminie. W kazdym razie czesto wychodzi tak,

ze ominiecie posrednika faktycznie moze zwieksza wynagrodzenie, ale niekoniecznie
zmniejsza ryzyko i liczbe obowigzkow, bo trzeba takiej firmy jeszcze bardziej pilnowac.
Wracajac do faktury - jest tez jedna rzecz, ktérg mi uswiadomita jedna z firm afiliacyjnych.
Otoz jesli ja dziatam przez znang na rynku firme afiliacyjng, mam w miare zagwarantowane,
ze dostane pieniadze, bo jesli taki dom mediowy by sie spoznit z optaceniem faktury, to
wieksza firma od razu wjezdza z sadem, komornikami i $cigga nalezng kwote.

MSz: Dochodzi jeszcze to, ze zadnej kolejnej akcji z tym domem mediowym nie
przeprowadzg, jezeli nie uregulujg faktury.

MP: To juz zupetnie inna sprawa. A jesli oni widza takiego matego blogera...

MSz: Ktéry o mate kwoty sie ubiega...
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MP: Kwota byta bardziej symboliczna, upominatem sie dla zasady. W kazdym razie mam
wrazenie, ze czesto i posrednicy, i domy mediowe traktujg blogera jako osobe, ktéra nie jest
spotka z 0.0., wiec nie ma mozliwosci typu komornicy, sady.

MSz: Niektorzy sq spotka z o.o.

MP: Faktycznie, niektorzy s3, to ma czasem swoje plusy. Mam wrazenie, ze to jest akurat
zaleta wspoétpracowania przez znang afiliacje, ze ona by¢ moze wezmie sobie troche prowizji,
ale mimo wszystko gwarantuje nam troche bezpieczenstwa. Jeszcze na szybko tylko powiem,
ze warto tez wybierac firmy, ktére z catego wynagrodzenia, ktére do nich trafia, jednak nam
daja wiekszosc¢ - bo s3 takie firmy na rynku, ktére potowe biorg sobie praktycznie za nic, za
to, ze sg afiliacja, a dopiero druga potowe ptaca komus, kto faktycznie, patrzac z biznesowego
punktu widzenia, wykonat robote w celu pozyskania klienta.

MSz: Dodam, ze my i tak mamy dosy¢ dobrg pozycje, Michat, bo na tyle sie juz liczymy na
rynku, ze czasami jesteSmy w stanie nawet uzy¢ argumentdéw, nazwijmy to, sitowych w takich
przepychankach, kiedy walczymy o wtasny interes. Oczywiscie uprzejmosc zawsze wskazana,
ale czasami w tych mailach jest - i tutaj sypie gtowe popiotem - goragco, rowniez dla firm
posredniczacych. Bo kiedy sie wykazuje czarno na biatym, ze cos jest nie w porzadku, a

z drugiej strony jest klepanie po plecach i udawanie, ze wszystko w porzadku, to nerwy moga
puscic¢. My juz mamy pozycje, ktdra sprawia, ze jesteSmy traktowani powaznie, poniewaz
istnieje duze ryzyko, ze jezeli cos bedzie nie w porzadku, to popularny bloger moze o tym
napisac. Ja oczywiscie nigdy sie nie posuwam do czegos$ takiego, pisze tylko o tym, na czym
wedtug mnie czytelnicy skorzystajg. W pewnym sensie ten podcast jest takze przestroga,
pokazaniem, ze sg rézne praktyki na rynku, ze nie jest tak r6zowo, jak mogtoby byc. Daleko
nam do rynku normalnego. Jezeli myslimy o afiliacji jako o standardowym kanale
pozyskiwania klientow, to tutaj jest jeszcze zbyt duzo dewiacji moim zdaniem.

MP: Odbija sie to zaréwno na wydawcach, jak i na czytelnikach, ktorzy nie dostajg premii.

MSz: To sie na wszystkich odbija, na bankach réwniez. Powiedzmy, ze cze$¢ klientow jest
niezadowolona, bo nie zostata dobrze obstuzona w ramach promocji, na ktérg bank wyktada
kolosalne pienigdze: na premie, na nagrody czesto, na wynagrodzenie posrednikow, ktore jest
gigantyczne, i na wynagrodzenie wydawcow. Nagle sie okazuje, ze budzet akcji, w ktérej bank
pozyskuje kilkanascie tysiecy kont, to sg miliony ztotych. | teraz kwestia jest taka - OK,
pienigdze sg wyktadane, ale 5% klientow jest niezadowolonych z przebiegu akcji i to uderza
w bank, dlatego ze te 5% klientéw bedzie sie bardzo chetnie komunikowato i dawato znac
innym, jak bardzo zostali zrobieni w konia.

MP: Pamietajmy, ze ludzie zazwyczaj mowig o tym, co im sie nie podoba.

MSz: Oczywiscie, tak ze jeden niezadowolony klient potrafi narobic¢ nieztego bigosu danemu
brandowi. Jeszcze dochodzi co$ takiego, ze by¢ moze bloger tez narobi bigosu - wiec to, ze
w branzy afiliacyjnej s czarne dziury, ze gdzie$ te pienigdze czy wnioski ging, bumerangiem
uderza znowu w tych, ktorzy zamawiajg dziatania w tym kanale. To, co robimy dzisiaj, jest
m.in. apelem o to, zeby z kazdej strony sprawdzac sie nawzajem. My sprawdzamy firmy
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posredniczgce, my mowimy: ,sprawdzam” czesto rowniez bankom, ale banki niech tez
sprawdzaja swoich posrednikow i w koncu wydawcow. Bo wiadomo, wydawcy s3 rozni
i czasami zdarzajg im sie nieczyste praktyki, bank prawdopodobnie tez nie chciatby
pozyskiwac klientow w taki sposdb. Moze sie okazac, ze uprawiany jest misselling: ktos
obiecuje cos$ innego, niz w rzeczywistosci jest, tylko dlatego, ze otrzymuje z tego tytutu
wynagrodzenie, na ktdrym mu bardzo zalezy. Sporo jest takich miejsc, ktére ewidentnie
wymagaja poprawy. W zasadzie podsumowatem juz swojg intencje.

MP: Po prostu oczekujemy od posrednikow, bankow, domdéw mediowych, zeby wszystko byto
przejrzyste i uczciwe. W idealnym $wiecie dziatatoby to tak, jak powinno: jesli dany cztowiek
kliknie w link, to dany wydawca ma z tego wynagrodzenie, a czytelnik ma z tego, powiedzmy,
premie, jezeli to akcja z premig, i tyle. Niestety czesto sie dzieje tak, ze — jak mowilismy przez
chyba juz prawie dwie godziny - w wyniku bardzo, bardzo réznych sytuacji, zamierzonych lub
mniej, czytelnik nie dostaje premii, a wydawca nie dostaje za niego wynagrodzenia. O ile
czytelnik moze walczyc, bo wie, ze mu sie nalezy, o tyle z wydawca juz jest troche gorzej. Jesli
np. z danej oferty skorzystato 100, moze 1000 osdb, a moze jeszcze wiecej, to nawet gdy taki
czytelnik zdarza sie raz na jakis$ czas, to robig sie naprawde duze pieniadze, ktore zostaja

w kieszeni albo posrednika, albo banku.

MSz: Dodam jeszcze, dla tych czytelnikow, ktdrzy stuchaja i zastanawiaja sie, w jaki sposéb
moga na tym wszystkim zarabiac: jak mowilismy na poczatku, prog wejscia w branze nie jest
wysoki. Ten podcast stuzy rowniez uczuleniu Was, zebyscie przyktadowo nie przeinwestowali,
dlatego ze zdarzaj3 sie blogerzy, ktorzy promuja oferty afiliacyjne, promuja swoje artykuty
przez swoje blogi, ale rowniez ptaca za reklame, np. na Facebooku. Chodzi o to, zebyscie
potrafili tez dobrze liczy¢, czyli dopoki polecacie oferty czy promocje w ramach swojej
rodziny, wszystko jest w porzadku, bo nic Was to nie kosztuje. Zarobicie tyle, ile zarobicie.
Najwyzej bank Wam nie uzna jednego, dwoch, trzech, czterech, pieciu, dziesieciu wnioskow,
ktére rzeczywiscie dzieki Wam zostaty ztozone, i zarobicie mniej pieniedzy, ale nie bedziecie
mieli na gtowie ryzyka, ze przeptaciliscie, czyli poniesliscie naktady inwestycyjne wieksze od
zarobku, ktory uzyskujecie. Jezeli podchodzicie do tego powaznie, predzej czy pdzniej
dojdziecie rowniez do takiego poziomu, na ktérym bedziecie chcieli powiedziec sobie, ze
skoro dzieki reklamie np. w Google czy na Facebooku jestem w stanie zarabia¢ wiecej
pieniedzy, bo po prostu zostanie ztozonych wiecej wnioskdw, to ja w taka reklame
zainwestuje. Tylko ostrzegam, ze trzeba bardzo dobrze liczy¢ i mie¢ Swiadomosc, ze nie liczy
sie liczba ztozonych wnioskow, tylko to, za ile wnioskow bank Wam na koncu zaptaci. Dobrze
jest najpierw potestowac, a dopiero pdzniej wydawac pienigdze.

MP: | trzeba pamietac, ze jesli np. konwersja na catej, nazwijmy to, kampanii wyniosta 80%, to
nie oznacza, ze 20 0sob pozyskanych przez Facebooka to tez jest 80%. Moze sie okazac, ze
80% pochodzi z tego, ze 20 0séb z Facebooka nie do konca wiedziato, co zaktada, i faktycznie
tego konta nie zatozyto. By¢ moze to s3 osoby, ktore obnizajg konwersje, bo jaki$ bloger
faktycznie dotart do nich reklamg - to normalne, jesli sie to robi na odpowiednim poziomie -
ale jesli to juz jest wciskanie czegos troche bez sensu, to czytelnik pewnie predzej czy pozniej
sie zorientuje i konta nie zatozy, tak ze trzeba weryfikowac. Jesli cos robimy uczciwe, reklama
na Facebooku czy w Google, czy gdziekolwiek indziej jest OK, tylko trzeba wszystko liczyc: czy
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faktycznie my pozyskujemy czytelnika, czy on pozyskuje premie i tez sie cieszy, czy to sie
wszystkim optaca.

MSz: W zasadzie wrociliSmy do poczatku. Im lepszych, bardziej lojalnych czytelnikow macie -
a lojalnos¢ czytelnikdéw zdobywa sie w inny sposob, niz sprzedajac oferty bankowe - tym
lepiej, tatwiej i skuteczniej bedziecie mogli zarabia¢. Budowa zaufania przede wszystkim,

a dopiero pozniej pienigdze, i to tylko po mocnym zastanowieniu, co naprawde ma sens dla
tych oséb, dla ktérych tworzycie. Mysle, ze to jest chyba najlepsza puenta wszystkiego,

0 czym dzisiaj mowilismy.

MP: Jeszcze sobie mysle o tych reklamach. Ja ostatnio, jesli juz cos reklamuje na Facebooku,
to bardziej artykuty poradnikowe, z ktorych nie mam ani grosza - wytacznie po to, zeby
pozyska¢ nowych czytelnikdw, ale faktycznie takich, ktérzy co$ na tym zyskaja. Czyli ja mam
nowych czytelnikdw, oni sie ciesza, bo dostali fajny artykut poradnikowy, a kiedys by¢ moze
skorzystaja z jakiejs okazji bankowej i rzeczywiscie im tez to wyjdzie na plus, tak jak mnie.

MSz: Michat, a jak mozna na Facebooku mierzy¢ np. liczbe ztozonych wnioskéw?

MP: To juz jest troche skomplikowane. Jako tako mozemy mierzyc te konwersje, czyli liczyc
ztozone wnioski, tylko musimy sobie wygenerowac na Facebooku specjalny piksel konwersji

i wstawimy go na strone, ktora mowi, ze doszto do konwersji, czyli w tym wypadku do
ztozenia wniosku. | tu pojawia sie problem: jesli to jest strona banku, gdzie czytelnik wtasnie
ztozyt wniosek, to w wiekszosci przypadkow nie mamy mozliwosci wstawienia tam swojego
piksela. Mozna powiedziec, ze w 95% przypadkow jest to niemozliwe, aczkolwiek mysle, ze
wydawcy, ktorzy siedzg przy tym stole, maja jaka$ moc, i nie ukrywam, ze w niektorych
akcjach ostatnio testuje co$ takiego. Tyle ze nie do konca wierze w to, co mowi Facebook, ale
to znowu jest temat na osobng rozmowe. Nawet jakbyscie mieli piksel konwersji i Facebook
by Wam cos mowit, nie do konca mu ufajcie. Taki jest przynajmniej moj wniosek.

MSz: Moze na tym dzisiaj zakonczymy, bo rzeczywiscie sie rozgadalismy jak dwdch tetrykow
siedzacych przy stole i narzekajacych na rzeczywistosc.

MP: Dlatego mysle, ze jeszcze na koniec warto powtorzy¢ jedng rzecz. Moze byto duzo
narzekania i nie tyle wskazywania palcem, ile mdwienia o dziataniach innych, ale nam
absolutnie nie przeszkadza konkurencja. Chcemy tylko - po pierwsze - zeby wydawcy byli jak
najbardziej uczciwi, bo to jest z korzyscig dla Was, dla czytelnikow, a po drugie - zeby banki

i posrednicy tez nie starali sie nas robi¢ w konia. Zwtaszcza kiedy wiedza, ze cos$ idzie zle,
powinni sie do tego przyznawac. Zeby nie byto tak, ze my ci$niemy, dociekamy i pézniej sie
okazuje, ze mieliSmy racje.

MSz: Tu jest jeszcze jeden watek, ktdry moim zdaniem warto na koniec doda¢, jezeli podcastu
rzeczywiscie beda stuchali przedstawiciele firm afiliacyjnych i bankéw. Chodzi o to, ze my tez
widzimy, bardzo szybko wytapujemy pewne dziury w procesach albo miejsca zapalne,

o ktérych wiadomo, ze beda utrudnieniem dla klienta, ktory np. musi wypetni¢ wniosek.
MielisSmy juz, przynajmniej ja miatem, takie sytuacje, ze gdy dowiadywatem sie odpowiednio
wczesnie, ze jakas akcja jest realizowana, to pomagatem. W zasadzie za darmo
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konsultowatem i podpowiadatem, co zrobic, zeby unikngc problemdéw. My znamy te dziatania
od podszewki, przeklikujemy to wszystko, wiec tym tatwiej jest nam powiedziec: ,,Oho, wydaje
nam sie, ze w tym miejscu wniosku bedzie problem, bo sposob, w jaki wyrazona jest ta zgoda, jest
niezrozumiaty dla osoby, ktora bedzie czytata”. Moze co$ bedzie poprawne pod wzgledem
prawnym, moze nawet zgodne z wymogami wynikajacymi z prawa bankowego, ale napisane
w sposOb niezrozumiaty dla klienta. Chodzi o to, zeby wszystko, co sie robi, byto jak
najtatwiejsze do uzycia, jak najwygodniejsze, jak najprostsze, i oczywiscie spetniato wymogi,
ktére musza byc spetnione. My wiec zazwyczaj takie dziury wytapujemy. Przyktadowo: jezeli
kurierem dostarczajacym przesytki jest DPD, spodziewamy sie problemow i wiemy, ze

z kurierami tej firmy sg problemy. Jezeli bank wykorzystuje tych konkretnych kurierow, trzeba
przedsiewzigc naprawde niesamowite srodki ostroznosci i wdrozy¢ dziatania wyprzedzajace,
zeby problemow przy zawieraniu umow nie byto. Inaczej to wyglada w przypadku innych firm
kurierskich. Podatem oczywiscie nazwe, a nie powinienem jej nie podawac.

MP: Mnie sie od razu skojarzyto cos nieco innego. Otéz Wy - jako czytelnicy blogow -
widzicie jakas promocje i mowicie sobie: 0, fajnie, ze ona tak wyglagda i ze okres karencji jest
taki a taki”, bo zapewne znowu mozecie z niej skorzysta¢, a w przeciwnym razie byscie nie
mogli. Niektore firmy afiliacyjne, zwtaszcza te organizujace promocje, tez sie kontaktuja

z nami, blogerami, i nas pytaja. Bardzo czesto mam takie maile i rozmowy: czy zasady
promocji sg OK, czy czytelnicy bed3 chcieli z tego skorzystac.

MSz: Dlatego chciejcie o tym moéwic¢, dawajcie znac, ze cos sie Wam podoba albo nie podoba
- mowie do czytelnikdw. A do bankow i firm posredniczacych méwie: po prostu chciejcie
skorzystac z wiedzy, ktorg juz dzisiaj mamy.

MP: Wtasnie, konsultujcie, bo zdarza sie, nawet mniej wiecej teraz, na rynku, ze niektére firmy
nie korzystaja z konsultacji z nami i chyba wychodzg na tym zle. Tak mi sie wydaje. To jest
subiektywne spojrzenie, ale mam wrazenie, ze ci, ktérzy z blogerami omawiajg pewne
rzeczy...

MSz: Pozyskuja duzo wiecej klientow.

MP: Idzie im dobrze po prostu.

MSz: Moze na koniec taka wisienka na torcie: co to jest twoim zdaniem udana akcja
afiliacyjna? Powiedzmy - w liczbach.

MP: Ja bym zaczat od troche innej strony, nie od liczb, tylko od tego, ze dla mnie udana akcja
to przede wszystkim taka, w ktorej czytelnik sktada wniosek o konto czy lokate i w zasadzie
tyle. Nie ma z t3 akcja wiecej problemdw, czyli zero reklamacji, wszystko dobrze
przec¢wiczone, dobrze przygotowane.

MSz: Ale cuda nie istnieja, Michat.

MP: To prawda, aczkolwiek ostatnio byto sporo akcji bez duzej liczby reklamacji. Moze tez
dlatego, ze niektore akcje sg odgrzewane.
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MSz: Juz s3 sprawdzone, przedmuchane, mozna powiedziec.

MP: Tak, byta pierwsza akcja, pdzniej druga, trzecia. Nawet jesli cos tam sie zmieni, to bank
z afiliacja sie znaja, wiec juz wiedza, co szto nie tak, juz wiedza, jak sie zabezpieczac.

MSz: Juz wiedza, w ktéry dzwonek uderzyc.

MP: A jesli chodzi o liczby, to przede wszystkim liczy sie jak najwyzsza kwota dla czytelnika.
To wedtug mnie bardzo wazne, bo to czytelnik ma zarabiac, a nie ja. OK, to jest jakis$ biznes,
ale jak czytelnik zarabia, to jest zadowolony. Dzieki temu ja moge zarabiac. A jesli czytelnik
ma dostac jak najmniej, to akcja jest troche bez sensu.

MSz: Tak, potwierdzam.

MP: Dlatego fajnie, jesli jest kilkuset albo nawet wiecej czytelnikdw, ktorzy zgarneli kilkaset
albo nawet wiecej ztotych.

MSz: Z mojej dzisiejszej perspektywy to s3 liczby o jedno zero wieksze, czyli jezeli kilka
tysiecy osob rejestruje sie w danej promocji, to to jest bardzo fajny wynik. | wydaje mi sie, ze
jest potencjat do tego, zeby kanat internetowy jako kanat pozyskiwania klientéw byt duzo,
duzo efektywniejszy, czyli pozyskiwat istotnie wiecej osob. Ale promocje powinny byc¢
rzeczywiscie fajne. Z mojej perspektywy wcale niekoniecznie muszg konczyc sie tym, ze klient
zaktada konto i za chwile ma pretekst do tego, zeby uciec. Jestem zwolennikiem dziatania
dtugofalowego, czyli warto, zeby banki wymyslaty akcje, ktére lojalizuja klientéw i zachecaja
ich do pozostania klientami przez dtuzszy czas.

MP: Klient nie traktuje tego jako wady, czyli patrzy na to jak na faktycznie fajng promocje
i nawet zatuje, ze akcja tak krotko trwa: pot roku, rok. Dobrze, zeby byto jeszcze dtuze.

MSz: To wcale nie muszg byc duze kwoty, jezeli chodzi o bonusy. Przypominam sobie
odpalong rok temu promocje - tu podam nazwe akurat - ktorg realizowalismy. To byt
produkt stworzony specjalnie dla dwoch blogdw finansowych: konto maklerskie w Domu
Maklerskim Banku Ochrony Srodowiska, ktére dawato od pewnej kwoty, chyba 100 ztotych,
brak prowizji za obrét papierami wartosciowymi, ogolnie - instrumentami finansowymi,
ktérymi mozna obracac na gietdzie. Dla czesci klientdw oznaczato to, jezeli dokonywali
matych inwestycji, robili transakcje po kilkaset ztotych miesiecznie, ze de facto majg konto
bez prowizji przez jeden rok, bo tak byty sformutowane warunki promocji. | to byto bardzo
fajne. To byt po pierwsze produkt stworzony specjalnie pod potrzeby czytelnikow, ktorzy
czytali cykl artykutéw ,Elementarz inwestora”, czyli idealnie trafiajgcy w ich potrzeby. A po
drugie - produkt, ktory rzeczywiscie mocno lojalizuje klientow i trzyma ich w konkretnym
domu maklerskim, bo jezeli przez rok zdotajg poznac korzysci z korzystania z akurat tego
biura i juz zakupig troche akcji czy ETF-6w, to beda mieli mato pretekstow, zeby
przeprowadzic sie gdzie indziej, bo przeniesienie papierow to zawsze jest pewien problem.
Dobrze, jezeli akcje sie przygotowuje rowniez w ten sposob, i na to tez jesteSmy otwarci -
zeby co$ wspolnie z bankami realizowac. Moim marzeniem jest, zeby zrobic jakis produkt,
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np. depozytowy czy oszczednosciowy, z bankiem, wedtug pewnych zatozen wynikajacych
z filozofii mojego bloga.

MP: Jesli nas stuchajg banki, mozemy powiedziec¢ wprost, ze rozmawiamy i mamy kontakt

z kilkudziesiecioma tysigcami — i nawet wiecej - czytelnikow, mamy dane, wiemy, z czego oni
korzystajg, wiemy, czego chca. Jezeli wiec jest bank, ktory chciatby stworzy¢ fajny produkt, to
wie, gdzie nas szukac.

MSz: My powiemy, jaki ten produkt powinien by¢. Dobra, ale zrobilismy na koniec
autopromocje. W ogole caty odcinek byt autopromocja, nie wiem, czy wiesz. Taki product
placement.

MP: Ja tylko przyszedtem pogadac chwile.

MSz: Fajnie. Mam taka refleksje: jak puszcze ten podcast za chwile, to ciekawy jestem, ile uda
sie wystuchac¢ osobom kompletnie niezainteresowanych - w ktorej minucie wypadna.

MP: Mysle, ze tu nie bedzie duzo wystuchan, ale jak ktos bedzie stuchat, to moim zdaniem
wyciagnie pare ciekawych wnioskow.

MSz: Ja bym powiedziat tez do 0sob, ktore beda stuchaty w przysztosci i mysla o zarabianiu na
afiliacji, ze dobrze jest, jezeli ten odcinek przestuchacie w réznych okresach swojej
dziatalnosci afiliacyjnej. Zupetnie inne rzeczy wyciggniecie na poczatku, a zupetnie inne -

np. po pot roku czy roku zbierania doswiadczen, bo tu byto wielopoziomowo

i wielowarstwowo. No céz, Michale, dzieki wielkie za przybycie i za rozmowe.

MP: Rowniez dziekuje i do ustyszenia!
MSz: Do ustyszenia!

Troszke gorzkich stow powiedzielismy dzisiaj w tej naszej rozmowie z Michatem.
Zastanawiatem sie nawet, czy publikowac jg w tej formie, ale pewne wydarzenie
spowodowato, ze wyleczytem sie z wszelkich watpliwosci. Jeden z czytelnikdw podestat mi
w ubiegtym tygodniu kolejng, niemalze identyczng kopie jednego z moich wpiséw na blogu,
znaleziong gdzie$ w internecie. To byta skrocona wersja mojego artykutu, w ktorym
opisywatem promocje BZ WBK. Autentycznie: wyciety poczatek i zostawiona sama koncowka,
w ktorej byt opis oferty.

U mnie to byto o tyle fajnie podane, ze na poczatku rzeczywiscie gtosno rozwazatem

i zastanawiatem sie, czy jest sens korzystac z jakichkolwiek promocji bankowych.
Opisywatem, kiedy jest sens, kiedy tego sensu nie ma, dla jakich oséb to nie ma sensu - ale
ten ktos, kto sobie artykut wzigt i wstawit w swoim serwisie internetowym, wyciat poczatek,
bo on nie pasowat do polecania i sprzedawania oferty BZ WBK. | tak niestety wyglada
rzeczywistosc. Troche brak mi stow w takich sytuacjach, rece po prostu opadaja. Nie, ze
jestem jako$ szczegolnie zty. Ja rozumiem, ze ludzie dziatajg w rozny sposéb, ale rece mi
opadaja.
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Wierze, ze to sie kiedys samo wyprostuje i ze jezeli ktos$ dziata w taki sposob, to predzej czy
pbzniej poniesie konsekwencje swojego sposobu dziatania.

Tyle tytutem komentarza, w kazdym razie wyleczytem sie z watpliwosci. Mam nadzieje, ze ta
rozmowa bedzie dla Was naprawde wartosciowa i troche Wam podpowie. Dos¢ mocno sie
odstonilismy z Michatem, mowiac, w jaki sposdb sami dziatamy. Wszystkie linki, ktore
wymienialismy, znajdziecie oczywiscie w notatkach do tego odcinka podcastu, pod adresem
jakoszczedzacpieniadze.pl/065, tak jak 65. odcinek podcastu.

Gdybyscie stuchali tego odcinka tuz po premierze, zapraszam Was bardzo mocno w najblizszy
czwartek - 3 grudnia 2015 r. - na spotkanie ze mng w Lublinie. Wiem, ze Lublin to moze
niepopularna lokalizacja, ale jest jeszcze masa miejsc na spotkanie. We Wroctawiu miejsca
rozeszty sie natychmiast. W Szczecinie wejsciowki tez zniknety od razu, bo mielismy duzo
mniejszg sale. W Lublinie jeszcze miejsca s3. Beda jeszcze dwa spotkania na poczatku 2016 r.:
Katowice i Warszawa. Przypuszczam, ze rowniez tam bardzo szybko rozejda sie wejsciowki.
Podobno na spotkaniach warto by¢. Link do strony z zapisami na kolejne spotkania z cyklu
JOPlive Tour znajdziecie w notatkach do tego odcinka. Zresztg wystarczy wpisa¢ w Google
,JOPLlive Tour” i powinniscie natychmiast trafi¢ do artykutu, ktory opisuje caty cykl spotkan.

Bede juz konczyt. Dzieki wielkie za wspdlnie spedzony czas. Zycze Wam skutecznego
przenoszenia wtasnych celow finansowych na wyzszy poziom. Do ustyszenia!
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