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To jest podcast ,Wiecej niz oszczedzanie pieniedzy” - odcinek 99. Dzisiaj rozmawiamy o tym,
jak wykorzystac blog jako narzedzie w swoim biznesie oraz jak tworzy¢ zarabiajgce produkty
i ustugi.

Witam Cie w kolejnym odcinku podcastu ,Wiecej niz oszczedzanie pieniedzy”. Ja nazywam sie
Michat Szafranski i w tej audycji przedstawiam konkretne i sprawdzone sposoby pomnazania
oszczednosci. Opowiadam, jak rozsadnie wydawac pienigdze i jak odwaznie realizowac swoje
pasje i marzenia. Jesli tylko szukasz odrobiny stabilizacji finansowej i emocjonalnej w swoim
zyciu, to ten podcast jest dla Ciebie.

Doktadnie rok temu podczas wystepu na blogowej konferencji Blog Conference Poznan

w ramach mojej prezentacji pokazatem badanie przychoddw blogosfery za rok 2015. | od razu
zaprosze Was do notatek do tego odcinka podcastu, ktore znajduja sie pod adresem
jakoszczedzacpieniadze.pl/099. Tam znajdziecie wykresy z mojej prezentacji, ktére
pokazywaty, w jaki sposob kilkunastu blogeréw zarabia na swoich blogach, z jakich zrodet
maja przychody. | z tego badania wynikty dla mnie dwa zasadnicze wnioski.

Po pierwsze, ze ta zarabiajaca czesc blogosfery nie jest jednorodna, ze istnieje bardzo wiele
sposobdw zarabiania na blogu i ze w zasadzie zaden z nich nie jest jedyna stuszng droga.
Kazdy zarabiajacy bloger sam indywidualnie tworzy swoje zrodta przychoddw, sam decyduje
rowniez, w jakich proporcjach bedzie z nich uzyskiwat przychody.

| to moga byc¢ bardzo rozne zrédta. Wymienie te najpopularniejsze. Pierwsze to np.
wspotprace komercyjne z firmami, ktore sg inicjowane przez same firmy. To moga byc¢ tez
wtasne projekty, do ktérych zaprasza sie partnerow i sponsorow zewnetrznych. Przyktadem
moze by¢ np. Konrad Kruczkowski z bloga Halo Ziemia, ktory realizuje swoje cykle
reportazowe przy wsparciu zewnetrznych mecenasow - firm, ktore chca ogrzac sie w blasku
blogera. Inne zrddto to afiliacja, czyli zarabianie prowizji za przyprowadzenie klienta na
konkretne produkty lub ustugi. W taki sposob zarabia bardzo wiele blogéw finansowych czy
np. tych zwigzanych z moda. Mozna tak zarabiac¢ na wszystkich produktach, ktére sg
sprzedawane w sieci. Jeszcze inne zrodta to szkolenia tradycyjne, wystepy na konferencjach,
ptatne konsultacje. Catkiem sporym zrédtem przychodu dla blogerow moga byc tez ksigzki,
ktére wydawane s3 z wydawcg badz samodzielnie; takich przyktaddw jest juz cata masa.

Taka szczegolng forma zarabiania sg wtasne linie produktéw. Mozna tu wymienic¢ produkty
fizyczne, czyli istniejgce naprawde, takie, ktore trzeba wyprodukowac. Wzorem pod tym
wzgledem jest Joanna Glogaza z bloga Style Digger, ktora stworzyta wtasng marke odziezowa.
Sprzedaje pizamy, ktére projektuje z pomocg innych osdb. Innym przyktadem moze byc
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Monika Kaminska z bloga Black Dresses, ktéra projektuje, szyje (oczywiscie nie osobiscie)
i sprzedaje sukienki i garnitury dla pan. | druga odnoga to s3 wtasne produkty elektroniczne. |
w tym specjalizuje sie moj dzisiejszy gosc.

Drugim wnioskiem, ktory ptynie z badania blogosfery, jest to, ze istnieje wielu blogerdw,
ktérzy pozostajg w ogole poza gtdwnym jej nurtem, sg gdzies tam na jej poboczach,

a jednoczes$nie bardzo dobrze sobie radzg biznesowo, bo potrafig dywersyfikowac zrédta
swoich przychoddw. | to skutkuje tym, ze niejednokrotnie zarabiajg wiecej niz te osoby, ktore
s3 na Swieczniku, uchodzac za znanych czy wptywowych blogerdw. | wtasnie takg osobg

z pogranicza blogosfery jest moj dzisiejszy gosc, czyli Bartek Popiel z bloga Liczy Sie Wynik.

Zapytatem Bartka, jak dzisiaj wyglada struktura przychodow jego firmy. To jest firma, ktora
zarabia kilkaset tysiecy ztotych rocznie i dzisiaj 95% jej przychodow stanowig produkty
wtasne. 4,5% to ustugi swiadczone na rzecz innych, czyli rozne konsultacje czy ustugi
wsparcia przedsiebiorcéw. Bartek ze swoim zespotem wyrecza ich w realizacji niektérych
zadan, jak np. konfiguracja strony internetowej, stron sprzedazowych itd. Zaledwie 0,5% jego
przychoddw pochodzi z ksigzek, ktore wydawat we wspotpracy z wydawcami. Warto
wspomniec, ze Bartek ma na swoim koncie juz trzy ksigzki.

Mozna powiedziec, ze moj gosc przecwiczyt w zasadzie wszystkie formy dostarczania
produktéw i ustug za posrednictwem swojego bloga i jedynym wyjatkiem w jego przypadku
sg tradycyjne wspoétprace komercyjne z firmami. Tego nie robit, czyli nie realizowat tego
modelu, od ktdrego swojg komercjalizacje zaczyna wiekszosc zarabiajacych blogerdw.

Dzisiaj rozmawiam z Bartkiem wtasnie o tej jego drodze, o tym, jakie sg wady i zalety
poszczegolnych form zarabiania, z jakimi wyzwaniami musiat sie mierzyc, jak wygladata jego
ewolucja od matego amatorskiego blogera do dosyc¢ skrupulatnego i zarabiajgcego bardzo
spore pienigdze przedsiebiorcy. Wiec bardzo serdecznie zapraszam Was do wystuchania.
Marcin Szafranski: Czesc, Bartek.

Bartek Popiel: Czes¢, witam Cie serdecznie. Wreszcie!

Michat: Przedstaw sie, prosze, Stuchaczom, powiedz, kim jestes$ i co robisz, bo na pewno nie
wszyscy Cie znaja, aczkolwiek wielu moich stuchaczy tak.

Bartek: Nazywam sie Bartek Popiel. Od 2015 r. prowadze blog liczysiewynik.pl, aczkolwiek
moja historia jest dtuzsza, jezeli chodzi o blogowanie. Po prostu zmienita sie nazwa.
Wczesdniej blogowatem pod nazwa bartekpopiel.pl, bo nie miatem lepszego pomystu na
domene. | blog skrecit bardzo mocno w strone przedsiebiorczosci, bo to jest co$, co zawsze
mnie interesowato i pasjonowato. Publikuje artykuty zwigzane z szeroko rozumiang
przedsiebiorczoscig od weryfikacji pomystu, sprawdzenia rynku, badan, marketingu po
sprzedaz, czyli wszystko, co dotyczy tego biznesu.

Michat: Dodam tylko, ze jestes$ przedstawicielem takiego bardzo nietypowego kierunku
ewolucji w blogosferze, bo przez bardzo dtugi czas bytes osoba, ktéra w ogole nie brata
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udziatu w tym mainstreamie blogosfery. Prowadzites blog, ale robite$ tam swoj3 prace i nie
wspotpracowate$ komercyjnie z markami. Mozna powiedzie¢, ze w zasadzie od poczatku
koncentrowates sie na tym, zeby dzieli¢ sie swoja wiedzg i wokét tego budowac produkty.
Powiedz, jakie konkretnie produkty dzisiaj oferujesz i jak to wczesniej historycznie
wygladato?

Bartek: Teraz skupiam sie gtéwnie na duzych, rozbudowanych kursach on-line, home study.
W zesztym roku wycigtem w pien wszystkie te, ktdre nagratem wczes$niej. Wynikato to
poniekad z tego, ze zmienita sie jakosc. To, co ja publikowatem bezptatnie, byto duzo lepsze
od tego, co miatem w kursach, ktére nagratem wczesniej. Stwierdzitem, ze to sie mocno
gryzie. Ze robimy kampanie i ona wyglada $wietnie, a pézniej kto$ kupi kurs, nawet
wyprodukowany trzy, cztery lata wczesniej. Ale to juz mocno odstawato, niektore nagrania
robione byty w proporcjach 4:3. Wiec mi to kolidowato. | stwierdzitem, ze zabieram to z rynku.
Zrobitem duza kampanie w zesztym roku. Miatem to robic¢ razem ze zmiang bloga, czyli
przechodzac z bartekpopiel.pl na liczysiewynik.pl.

Michat: Kiedy doktadnie zmieniate$ nazwe bloga?

Bartek: Koncéwka kwietnia 2015 r. To miato by¢ miesigc pozniej i miatem tez wyciac
produkty w pien. Wtedy akurat byty moje urodzimy, ale stwierdzitem, ze te produkty jeszcze
zostawie i zrobie taka duzg promocje na swoje trzydzieste urodziny, zebym zawsze pamietat,
ze na trzydziestke byto juz takie bardzo mocne przejscie, czyli w 2015 r. zmiana domeny

i mocny skret w strone przedsiebiorczosci, w 2016 r. duza kampania - owocna - i zdjecie
produktéw z rynku. Produkty, ktére miatem, to byty e-booki, audiobooki, kursy on-line,
szkolenia na zywo, warsztaty, seminaria, konsultacje, wiec caty pakiet. Miatem tez produkty
stworzone na takiej zasadzie, ze odbywat sie cykl webinaréw, my to sobie nagralismy

i pdzniej to sprzedawalismy.

Michat: Bartek, co byto najpierw: blog czy firma?

Bartek: Blog. Zaczeto sie od tego, ze czytatem i obserwowatem inne blogi. Pamietam Macka
Budzicha, jak prowadzit Mediafun jeszcze w takim kapelusiku rybackim, Grzeska Marczaka,
ktéry pod pseudonimem Hazan robit antyweb.pl. Czytatem Alexa Barczewskiego. Pamietam
jeszcze takie polityczne blogi: Azrael Kubacki, Kataryna. Wtedy cata blogosfera byta

w powijakach. | stwierdzitem, ze czemu nie sprobowac czego$ swojego. Gdzie$ podskornie
czutem, ze kiedys z tego wyjdzie cos dobrego, ale jeszcze nie wiedziatem co. | jak zaczatem
blogowanie, to miatem wrazenie, ze bede blogowat piec lat. Chyba po jakich$ wpisach Macka
Budzicha poczutem, ze to nie jest szybki sprint, tylko ze blogowanie to jest zabawa dla
dtugodystansowcow.

Michat: To kiedy zaczynates?

Bartek: W sierpniu 2008 r. W przysztym roku bedzie dziesieciolecie blogowania. Ale
poczatkowo moj blog dotyczyt zupetnie innej tematyki. Bo poszedtem na studia o kierunku
socjologia reklamy i komunikacja spoteczna, gdzie mieliSmy rzeczy zwigzane z marketingiem,
sprzedaza, socjologig itd. Pierwsze moje wpisy dotyczyty tego, w jaki sposéb marketing
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oddziatuje na dzieci. Bo wymyslitem sobie, ze one przydadza mi sie p6zniej do pracy
licencjackiej albo magisterskiej. Przyjemniej jest robi¢ na biezgco wpisy, niz pozniej
mordowac sie z pisaniem pracy.

Michat: Czyli notowanie tego, czego sie uczytes, po to, zeby pdzniej to wykorzystac.

Bartek: Tak. | mnie to interesowato. Natomiast to sie dos$¢ szybko wysypato. Bo chciatem
wokét tego zrobic biznes szkoleniowy. Miatem pomyst, ktdry upadt bardzo szybko. Mianowicie
wymyslitem sobie, ze fajnie by byto dzielic¢ sie tym szerzej, w sensie takie ciekawostki jak np.:
co zrobic, gdy dziecko potozy Ci sie w hipermarkecie i robi awanture, jak nie ulegac tego typu
zachowaniom, jak rozmawiac z dzieckiem o pienigdzach, finansach, ze to nie jest tak, ze tata
pochodzi do sciany i je wyciaga. Poza tym, zeby uswiadamiac dziecku, ze jak ono widzi jakas
zabawke w telewizji, to ona nie jest taka duza. Pézniej weszto prawo, ktdre nakazywato, zeby
zabawki pokazywac w kontekscie, czyli dziecko musiato trzymac je w rekach. Wczesniej jak
widziate$ Transformersy, to miates wrazenie, ze majg pot metra, a okazywato sie, ze tylko 20
cm. Wtedy pojawiato sie rozczarowanie. Wiec tego typu tematy chciatem poruszac

w przedszkolach. | to kompletnie nie siadto. Ja przygotowatem wszystko, zrobiliSmy pierwsze
szkolenie, ale to nie wyszto. Pdzniej na studiach miatem kolege, ktory byt juz doswiadczonym
przedsiebiorcg, dawno pierwszy milion na koncie. To byt w zasadzie mdj pierwszy mentor.
Kiedys$ z nim porozmawiatem, mowie: ,Adam, stuchaj, zrobitem takq rzecz. Wiesz, ja tam cisne,
chce cos zrobic”. | on méwi: ,Nie, Bartek, to nie miato prawa zadziatac. Przede wszystkim dlaczego
ci ludzie mieli Ci ufac? Przeciez nie miates dziecka.” Ja to teraz widze u siebie, odbieram
dzieciaka, sg sprawy do zatatwienia, do domu na obiad itd., a tu jeszcze miatbym zostac na
jakims$ szkoleniu? | on dodaje: ,/dz w strone czegos, na czym sie znasz. Moze rozwiqzates jakies
problemy, ktore trapiqg innych ludzi”. | tu sie zaczeto.

Michat: Czyli na poczatku byt blog, pozniej poszedtes w kierunku kompletowania tej wiedzy
w jakies produkty, ktore na poczatku nie wypalaty. Ile czasu to trwato do momentu, w ktérym
stwierdzite$, ze zaktadasz wtasng firme i robisz to juz komercyjnie?

Bartek: W sierpniu 2008 r. zaczagtem, a w grudniu tego samego roku zmienitem tematyke
bloga. Bo juz wtedy bardzo interesowatem sie technikami pamieciowymi. To mi bardzo
pomagato w zyciu. Wiec wiedziatem, jak robi¢ mape mysli, notatki, wszystkie rzeczy zwigzane
z efektywng nauka. Bo kiedys$ podobnie jak Ty tanczytem breakdance. | musiatem wybierag,
bo pojawity sie takie dylematy zyciowe, czy i$¢ na trening, czy sie uczy¢. Natomiast rodzice
postawili prosty warunek: treningi, zawody, pokazy, ale nie kosztem szkoty. A ja chciatem
miec ciastko i zjesc ciastko. Stad pojawito sie poszukiwanie sposobow na to, by uczyc¢ sie
szybciej, efektywniej. | rzeczywiscie bytem w tym dobry, to mi pomagato. | byt taki epizod.
Poczatek studiow, mielismy jechac z jakas ekipa na wyjazd do Wisty i jeden znajomy mdwi, ze
nie jedzie, bo ma kolosa i jest nieprzygotowany. Ja mowie, zeby pokazat notatki i czego ma
sie nauczyc. Jak mi pokazat, to caty sie Smiatem, mowie: ,Nie zartuj, zaraz ci to pokaze™.
Zrobitem z nim jaka$s mape mysli, mowie: ,,Pokaze ci, jak to zapamietac™. | to, co miat sie
nauczyc, opowiedziatem mu przez pryzmat tych technik pamieciowych. | ttumacze mu:
~Powtarzaj”, on: ,Nie zapamietatem”, ja: ,Powtarzaj”, i w koncu on: ,Pierwsze to byto to, drugie to,
trzecie to”. | nagle widze, ze kolory zmieniaja mu sie na twarzy i mowi: ,Jaaa, zapamietatem”.
On byt w szoku, jakie to jest proste. | zadat mi pytanie, ktore zmienito wszystko: ,,Czemu tego
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nie robisz za pienigdze?”. | wtedy przyszedtem do domu i zaczatem szukac szkoty szybkiego
czytania. | wtedy potaczytem sity ze szkotg TUBAJ - oni dalej dziataj3 jako firma z Bolestawca.

Michat: Czyli szukate$ konkurencji?

Bartek: Nawet nie tyle, chciatem otworzy¢ swoj punkt, czyli franczyze. | dotgczytem do nich.
| na poczatku dziatatem wtasnie pod ich szyldem. Od nich bratem materiaty, u nich zrobitem
kurs trenerski. | wspétpracowatem z nimi przez dwa lata. Po tym czasie otworzytem wtasng

dziatalnosc.

Michat: Wtasna dziatalnos¢ w oparciu o ich czy swoje materiaty?

Bartek: O ich materiaty, bo miatem jeszcze umowe o zakazie konkurencji, wiec nie mogtem
dziata¢ na swoim. Uczytem, sledzitem materiaty wideo, szukatem ksigzek, e-bookow, wiec
czesc rzeczy, ktora byta w ich materiatach, pomijatem, a dawatem te, ktore wiedziatem, ze
maja lepsze przetozenie w pracy z kursantami, ze osiagng lepsze efekty. | to byto super.
Zaczatem od szkolen grupowych. | blog mi pomagat. Bo pisatem juz na nim o efektywnej
nauce, ale to nie byto tak, ze sprzedawatem przez bloga, czyli ze ktos czyta go i trafia do mnie
na szkolenia, tylko tak, ze kiedy$ miatem taka domene, ktorej po prostu nie przedtuzytem -
szybkanauka.edu.pl. | pluje sobie w brode, bo ona mogtaby byc¢ dzisiaj warta sporo pieniedzy,
aczkolwiek to byta moja firmowa strona, na dodatek Swietnie przeze mnie wypozycjonowana.
Byt do niej podpiety blog i jak ktos na nig wchodzit, przeskoczyt na niego, to widziat artykuty,
komentarze. Ja tam pierwsze wideo robitem, co$ ttumaczytem. Wiec jak ci ludzie dzwonili, to
od razu widzieli, kto jest po drugiej stronie stuchawki i mowili mi: ,Panie Bartku, my tutaj
czytamy te artykuty, my chcemy pana”.

Michat: Blog robit Ci de facto ten pierwszy etap sprzedazy. Z jednej strony filtrowat klientdw,
a z drugiej umozLliwiat wglad w to, co Ty robisz.

Bartek: | to uwiarygodniato, bo te komentarze pod spodem, ze ,Bartek, super, przetestowatem
to na sprawdzianie i zadziatato”, wiec jak jakas mama chciata kurs dla dziecka i przeczytata
kilka pochlebnych komentarzy na temat jakiejs tam techniki, to... bierzemy tego goscia.

Michat: Zaczynam rozumiec, dlaczego nie poszedtes t3 standardowa sciezka blogosfery, bo
w zasadzie to byto na tyle wczesnie, ze jeszcze nie byto spopularyzowanego modelu typu
wspotprace komercyjne z firmami. To zaczeto sie jednak duzo pdzniej. Ty zaczynates z firma
w 2011 r., w ramach tej franczyzy prowadzite$ szkolenia grupowe, ale wiem tez, ze masz na
koncie szkolenia indywidualne.

Bartek: | to wyszto z przypadku, mianowicie pewnego dnia dostatem telefon z pytaniem, kiedy
odbywaja sie te szkolenia. Ja odpowiedziatem, ze w kazdy wtorek, czwartek od godziny 16 do
17.30. ,Nie, to jest niemozliwe, niech pan przyjedzie do nas” - padta taka pierwsza propozycja.
Nie wiedziatem, jak mam to wycenic, bo nie bratem tego pod uwage. Wiec pierwsza
wycenitem za nisko ze wzgledu na dojezdzanie do kogo$ indywidualnie dwa razy w tygodniu
przez siedem tygodni. P6zniej to byt rdzen mojego biznesu. Zrezygnowatem ze szkolen
grupowych na rzecz indywidualnych. Bo trafitem w taka grupe: lekarze, prawnicy, jakas pani
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architekt - i to wszystko szto z polecenia. Ci ludzie bardzo cenig sobie czas, wiec zawozenie
dziecka na drugi koniec miasta jest bez sensu. To byto przepiekne $rodowisko, ja ani ztotéwki
nie wydatem wtedy na reklame, wszystko szto z polecenia. Ja tez duzo robitem, zeby byc
polecanym, aby nie wydawac na ten marketing, wiec zagtebiatem sie w wiedze, jak miec
wiecej klientow z polecenia. Jak konczyt sie kurs, ja do ludzi szedtem z tortem. Tego nikt nie
robit. Takie rzeczy to moze w Stanach. Na torcie byta narysowana taka ksigzka, wbite swieczki
i do tego przywigzane balony na helu. Jak ja wchodzitem, to dla ludzi to byt troche szok.
Dawatem tez dyplomy, koniecznie w antyramie, zeby ich nikt nie chowat do szuflady, tylko
wieszat na sciane, aby inni widzieli, ze dana osoba zrobita kurs szybkiego czytania, a tam
pieczatka, numer telefonu. | krecito sie.

Michat: Jakie inne jeszcze techniki stosowates?

Bartek: Zaczatem te wiedze pakowac. Bo tu sobie prowadzitem bloga, ale widziatem, ze z tym
blogiem ,zjezdzam”. Ja to bardzo lubitem, ale co chwile ktos dzwonit.

Michat: Co to znaczy ,zjezdzam™?

Bartek: Pisatem coraz rzadziej, bo raz, dwa razy w miesigcu. Raz w tygodniu to takie
niezbedne minimum, zeby cos$ sie dziato. | tego mi zaczynato brakowac¢. Poza tym kalendarz
miatem wypetniony po brzegi: od poniedziatku do niedzieli, od rana do wieczora, Swiatek,
piatek, niedziela, kazdy mozliwy dzien. Stawki tez miatem zaporowe, wiec zarabiatem fajne
pienigdze, ale to mnie kompletnie nie cieszyto. Po prostu doszedtem do Sciany.

Michat: Czas przeznaczony tylko i wytgcznie na to, zeby wykonywac prace i caty czas godziny
wymieniane na pienigdze, a mimo wszystko ta maksymalna stawka, jakg mozna brag, jest
ograniczona. Po jakim czasie doszedte$ do wniosku, ze to nie jest najlepszy sposdb zarabiania
pieniedzy?

Bartek: Wracatem od kogos z indywidualnego szkolenia. Pamietam, ze statem na swiattach.
Bo jako ze przemieszczatem sie miedzy tymi klientami, wiec zawsze w aucie stuchatem
jakichs$ audiobookow, np. Jak przetrwac i odniesc sukces w biznesie, Jak zdobyc przyjaciot

i zjednac sobie ludzi. Statem na $Swiattach, biegnie obok dziewczyna i ma stuchaweczki.
Zapalita mi sie zarowka, mowie: ,A moze by to wszystko nagrac”. Dzieki temu powstat pierwszy
kurs na temat efektywnej nauki - pierwsza proba upakowania mojej wiedzy.

Michat: Czy to byt produkt, ktéry oferowates$ na swoim blogu samodzielnie czy za
posrednictwem jakiej$ platformy szkoleniowej?

Bartek: Pierwszy kurs byt cyklem webinarow. Kiedys byta taka platforma DimDim i tam
zapisato mi sie chyba 14 os6b na ten kurs. | prowadzitem to on-line. Ci ludzie pojawiali sie.
Wtedy jeszcze nawet tego nie nagrywatem. Wiec oni musieli by¢ na zywo. Jeszcze nie mozna
powiedziec, ze to byt produkt catkiem upakowany, tylko zrobiony inaczej, zeby w jednej
godzinie méwic do wielu 0sob. Mozna powiedziec, ze powrdt do szkolen grupowych, ale juz
za posrednictwem innego medium. Po prostu co$ mnie tkneto, ze jest ten internet, czemu nie
sprobowac. | rzeczywiscie ludzie zapisali sie. Co sobote robiliémy szkolenia. | nagranie wzieto
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sie z tego, ze pewnego dnia cos sie stato z pradem i wysadzito mi internet. Napisalismy
szybko do ludzi. Wsrdd publicznosci byt kolega, ktory czuwat, czy wszystko dobrze, czy mnie
dobrze stychac. | on poinformowat ludzi na moj3 prosbe, ze wysiadt mi internet i ze ta lekcja
bedzie nagrana. | ludzie sami mi zaczeli pisac: ,Bartku, nie kontynuuj tych webinardw, wolimy
nagrania’.

Troche szczescia tez jest potrzebne. Ja nie moge powiedziec, ze to byto skrupulatnie
przemyslane, bo tak nie byto. Wiec dzieki temu wziety sie nagrania, pdzniej je
doprecyzowatem. | tak naprawde poszedt pierwszy produkt. Ktos zapytat sie o platforme
szkoleniowa, wtedy to jeszcze prowadzit Artur Bodera, miat eMentora, gdzie wrzucitem swoje
produkty. P6zniej zrobitem kolejne, np. na temat koncentracji, motywacji, rozne rzeczy
nagrywatem. | to byto tez o tyle fajne, ze oni brali catg obstuge na siebie, czyli ja wgrywatem
wideo, nic mnie wiecej nie obchodzito. Pobieranie, fakturowanie - wszystko byto po ich
stronie. Duzo pieniedzy poszto w prowizje.

Michat: Jaka jest prowizja na eMentorze?

Bartek: Oddawatem 10% prowizji, ale poczatkowo byto chyba 15%. P6zniej negocjowatem te
stawki. Wiem, ze mniejsi autorzy oddawali nawet 15%. Catosciowo przez caty okres
wspotpracy oddatem szesciocyfrowg kwote. Nie zebym zatowat, bo dzieki temu w tym czasie
mogtem skupic sie na blogu. | jeszcze jezdzitem do ludzi, wiec gdyby mi dodatkowo doszta
kasa fiskalna czy fakturowanie, paragony, to bytoby tego za duzo.

Michat: Miates franczyze, ktora polegata na szkoleniach grupowych, potem przeszedtes do
indywidualnych. Pozniej przetadowany stwierdzites, ze jednak przeniesiesz to stopniowo do
on-line’'u. Pamietam, ze spotkalismy sie w Warszawie na szkoleniu stacjonarnym

z produktywnosci, ale sledzitem Cie tez duzo wczesniej. Pamietam, ze w miedzyczasie
wypuscites kilka ksigzek.

Bartek: Pierwsza to Zrobie to dzisiaj, o tym, jak przesta¢ odwlekac. Ta ksigzka wynikta z tego,
w jaki sposob chciatem sobie zbudowac relacje z ludzmi, poznac kogos ciekawego, bo bytem
totalnym naturszczykiem. Nie wiedziatem, jak buduje sie biznes. Nie chciatem tez is¢ do
szkoty, ktora tego uczy, bo tam pracowali etatowcy, wiec szukatem ludzi, z ktérymi mozna
byto porozmawiac, jak to zrobi¢, jakich btedow nie popetnic. Jak probowatem sie do kogo$
odezwac: ,Dzieri dobry, jestem poczqtkujgcym przedsiebiorcg, chciatbym sie spotkac,
porozmawiac, poradzic”, to odbijatem sie od drzwi. | punktem przetomowym byto to, kiedy
moja dziewczyna, teraz zona, Ola, ktdra pracowata w punkcie Ery, dostata kamere za dobra
sprzedaz. Wpadt mi do gtowy pomyst, ze bede robi¢ wywiady. | to byt wytrych do ludzkich
serc. Ze jak napisatem, czy mozemy sie spotkac i porozmawiac, to ,nie”, ale jak napisatem:
,Czy moge z panem zrobic¢ wywiad?”", to: ,Oczywiscie, gdzie i kiedy?". Zrobitem kilka wywiaddw.

| dzieki temu trafitem do Marcina Kadziotki, prezesa wydawnictwa Ztote Mysli. Zrobitem z nim
rozmowe, bardzo fajnie to wyszto, pozniej jeszcze porozmawialismy sobie. | Marcin mowi:
LBartek, Ty masz sporo artykutéw, czemu ty nie napiszesz ksigzki?". Ale ja: ,Jak ksigzka, przeciez to
jest cos bardzo powaznego. Taki artykut to wiesz, ale ksigzka juz do czegos zobowiqzuje. Chyba
nie bardzo. Czy ja sie w ogdle nadaje?”. A on mowi: ,Ale zobacz, przeciez gdybys ztozyt iles
artykutow swojego bloga, pouktadat to, zeby to sie spinato i jedno z drugiego wynikato, to by
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powstata normalna ksigzka”. Ja odpowiadam: ,No tak, to sie zgadza”. Zwtaszcza ze ja juz miatem
jakiegos e-booka. Od poczatku tez budowatem baze. Wiec co$ powstato, zeby byt tzw. lead
magnet, czyli nie tylko ,zapisz sie na newsletter, a bedziesz otrzymywat powiadomienia, co tutaj
sie dzieje”, tylko ,daj maila, a w zamian otrzymasz cos wartosciowego” — nastepuje jakas
bezgotowkowa wymiana. | juz miatem cos takiego na koncie, ale jednak ksigzka to byto dla
mnie cos powaznego.

Mowie do Marcina: ,,0 czym miatbym w ogdle pisac?’. | wrocita ta sama odpowiedz co tego
kolegi, ze moze s3 jakies problemy, z ktérymi ludzie sie borykaja, a Ty znasz na to
rozwigzanie. | wtedy zaczatem pisac bloga o technikach pamieciowych. | rzeczywiscie z tym
odwlekaniem tak byto, ze ja zwlekatem z wieloma sprawami, nie wynikato to z mojego
lenistwa, a bardziej ze strachu. Zebratem te rzeczy, opakowalismy to i wyszta pierwsza
ksigzka. Pdzniej chciatem zrobi¢ uzupetnienie, bo caty czas w tym temacie siedziatem.

| postanowitem, zeby zrobi¢ wydanie numer dwa, ale tego byto tyle, ze powstat drugi e-book
Przestan odwlekac i zacznij dziatac. Oni tez stwierdzili, ze tego jest za duzo na uzupetnienie, bo
niecate 100 stron. Wiec powiedzieli: ,Wydajmy to w postaci e-booka”, czyli bez wersji
drukowanej.

Trzecie ksiazka Liczy sie efekt! wyszta tylko w druku jako tzw. 2book. Jest taki pan, Rafat
Mirkowski, ktory robit takie kalendarze, ktdre byty ciete w poziomie, bo doszedt do wniosku,
ze to pomaga w produktywnosci. On potgczyt je z metodyka Getting Things Done (GTD) i
wszystko tadnie opakowat. | odezwat sie do wydawnictwa, czy nie maja kogos, kto chciatby
w tym formacie napisac ksigzke. | Marcin do mnie: ,Stuchaj, Bartek, jest taki temat, moze
chciatbys napisac ksigzke o produktywnosci? Ksigzka jest zrobiona w taki sposob, zeby tatwiej sie
jg przerabiato, ma powycinane zaktadki, u gory bedzie streszczenie”. Ja wtedy bytem zarobiony na
maksa, mowie: ,Marcin, nie mam teraz czasu”. | Marcin powiedziat jedna rzecz: ,Bartek, ale
bedziesz pierwszym na swiecie kto zrobit takg ksigzke”. Mowie: ,No dobra, fajnie”, zawsze bede
magt sie tym pochwali¢, ze jestem pierwszym autorem 2booka na $wiecie. Zaden inny juz nie
powstat, chociaz byty bardzo ambitne plany, ale mimo wszystko ksigzka jest fajna,
wartosciowa pod katem tresci. Do tej pory dostaje maile, ze ona jest ludziom bardzo
pomocna.

Michat: Wyttumacz, na czym polega szczegolnos¢ tego 2booka.

Bartek: Ksigzka jest podzielona w poziomie, przecieta. Na dole mamy tresc¢ gtowng, tresc
zasadniczg ksigzki, a u gory takie pigutki, zaktadeczki, np. ,poranne wstawanie”. Przechodzisz
sobie na to ,poranne wstawanie” i tam jest napisane zréb to, to i to, gdybys chciat wiedziec
wiecej, to rozdziat a propos porannego wstawania zaczyna sie na stronie np. 67. Czyli u gory
masz tylko taka pigutke, chcesz sobie wrdcic raz na jakis$ czas, czujesz, ze ta produktywnosc
siada, bierzesz sobie tego 2booka, wiesz, co masz robi¢, a jak chcesz doczytac, to od razu
jestes kierowany na odpowiednig strone.

Michat: Duzo ksigzek sprzedates?

Bartek: Wszystkiego tacznie poszto ponad 12 tys., czyli srednio po 4 tys. na egzemplarz.
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Michat: Swietne wyniki jak na poczatkujaca osobe.
Bartek: Tu bez watpienia pomadgt tez blog i wydawnictwo.

Michat: Zastanawiam sie, czy gdybys dzisiaj miat wydawac ksigzke, to czy tez wydawatbys
ksigzki w modelu z wydawca? A jezeli wydawates$ z wydawca, to czy z perspektywy czasu
uwazasz, ze to byt dobry pomyst jak na tamte czasy?

Bartek: Zaczne od drugiego pytania. Uwazam, ze to byta dobra decyzja. Absolutnie nie zatuje.
Znatem sie z Marcinem, oni mnie pokierowali, jak to powinno by¢ zrobione. Pomogli mi tez
pod katem promocyjnym, bo oni robili bardzo dobrg robote. Mieli swietne zasiegi, budowali
listy, mieli je posegmentowane. Dostatem duzo informacji pod katem tego, jak mozna to
dobrze sprzedac. Ja dotozytem swojg wiedze. | dlatego tez przypuszczam, ze z tych 12 tys.
osiem to jest ta pierwsza ksigzka. Wiec pomogli mi to sprzedac i to tez zrobito zasiegi. To
spowodowato, ze ja dla wielu 0s0b zaistniatem na radarze, ze jest taki kto$ jak Bartek Popiel,
wiec absolutnie nie zatuje. Moze z perspektywy finansowej faktycznie na tej ksigzce nie
zarobitem jakichs fenomenalnych pieniedzy, ale dtugofalowo uwazam, ze to byta bardzo
dobra decyzja jak na tamte czasy, jak na moje zasiegi, na to, co wydarzyto sie pdzniej. Ja do
tej pory tak pot zartem pot serio mowie o Marcinie, ze to jest taki troche ojciec chrzestny
mojego sukcesu, ze naprawde to bardzo pomogto mi zaistniec¢ u 0sob, ktdre interesowaty sie
rozwojem osobistym, ale nie mieli pojecia o kims takim jak Bartek Popiel.

Michat: Z mojej perspektywy to tak wygladato, ze blog podczytywatem, bo mnie to bardzo
interesowato. W ogole caty ten model, ktory miates, ze wtasnie potrafisz swojg wiedze
opakowac, to byto dla mnie strasznie inspirujace. Bo to byt taki moment, kiedy ja rzeczywiscie
zastanawiatem sie, w jaki sposéb probowac zarabia¢ na tym, co mam do zaoferowania. Bo nie
miatem pomystu, jak zarabiac, ale miatem przeswiadczenie, ze ten pomyst predzej czy pozniej
znajde. Taka $lepa wiara w to, ze jeste$ na dobrej drodze, tylko jeszcze nie do konca wiesz,
czy trzeba i€ prosto, czy skreci¢ w prawo lub w lewo.

Wracajac do ksigzek, to pamietam, ze pierwsza byta czyms$ takim, co rzeczywiscie mocno
uwiarygodnito Cie wtedy w moich oczach. W tym sensie, ze to jest facet, ktory rzeczywiscie
cos$ tam sobie dtubie w internecie na temat produktywnosci, szybkie czytanie itd., nie kkamigc
i nie oszukujac. Nie bytes$ jedyng taka osoba w sieci. Mozna powiedzie¢, ze bardzo wiele 0sob,
tych, ktore zajmuja sie tematem produktywnosci czy takiego szeroko rozumianego rozwoju
osobistego, startuje od tematyki typu szybkie czytanie itd. Ale Ty bytes kim$ takim, kto nie
dos¢, ze napisat jedna ksigzke, to niewiele pozniej napisat druga. | samo to, ze Ztote Mysli tak
intensywnie Ciebie i Twoje produkty promowaty, to tez pokazywato, ze jestes$ osoba, ktora
prawdopodobnie z ich perspektywy jest warta inwestowania ich energii.

Pamietam, ze jednym z powodow, dla ktérych pojawitem sie na szkoleniu ,Extreme
Productivity” w Warszawie w styczniu 2014 r., byto to, ze ja juz Ciebie dosy¢ dobrze znatem
z internetu, a z drugiej strony chciatem zobaczyc¢ Cie osobiscie. Zresztg umowilismy sie,
pogadalismy po tym szkoleniu itd.
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Bartek: Wrdce jeszcze do tego pytania: czy dzisiaj wydawatbym samodzielnie, czy z wydawca.
Ty zrobites absolutny wytom. | ja jestem takg osobg, ktora lubi tez eksperymentowac. | wiem,
ze to by kosztowato mnie mase pracy, ale chciatbym i$¢ teraz ta Twojg sciezka. Sprawdzic. Na
pewno nie udatoby sie to w takiej skali, ale to tez bytby fajny case: ,Hej, poszedtem sladami
Szafrariskiego i zobaczcie, co sie udato”. Czyli co wyszto, co nie. Porozmawiatem z Michatem,
przeczytatem wszystkie rzeczy, ktére on publikowat na temat self publishingu, poszukatem
jeszcze informacji, doktadajac tez swojg wiedze czy jakie$ sposoby na promocje, ale wyszto

z tego cos ciekawego. Wiec dzisiaj prawdopodobnie wydatbym to samodzielnie.

Michat: Czyli ksigzka jest kolejnym produktem, ktory wypuscites. Jakie byty jeszcze nastepne
produkty?

Bartek: Pozniej byta proba z tymi szkoleniami on-line. Konsultacje, webinary. Bytem osobga
poszukujaca. Ja nie do konca wiedziatem, czy mam is¢ na maksa w produkty. Bo zrobitem
jakas kampanie, kurs na temat podejmowania decyzji. Kurs wydawat mi sie fajny, tylko
metodycznie zle go zrobitem. Wydawat mi sie dobry, wiec postanowitem go sprzedac bez
zadnych badan, ankiet, weryfikacji. Totalnie to nie siadto. Przestraszytem sie wtedy, czy to jest
na pewno dobry model.

Postanowitem zrobic cos na zywo. | rzeczywiscie jak ruszytem z pierwszymi rzeczami na zywo,
to zapisy trwaty moment. Na poczatku to byty tansze spotkania, taka objazdowka po Polsce,
co kosztowato 50 albo 100 zt. | to byto fajne, bo miatem zdjecia z sali, ponagrywalismy sobie
opinie, ze Bartek robi juz normalne szkolenia. | pdzniej ruszyta cata seria, na ktorej
poznalismy sie. W tym pakiecie byto osiem szkolen. Zaczynato sie to od ,Extreme
Productivity”, ale madrzejszy o doswiadczenia biznesowe, stwierdzitem, ze ja to bede robit na
sali, bo tak jest tez szybciej. Miatem co$ takiego, ze robitem produkt, przygotowywatem go,
poprawiatem, nagrywatem jeszcze raz, jak czego$ brakowato, ale tam z kolei powtarzatem,
jaka to bedzie lekcja. Jak méwitem, ze ,to jest lekcja dsma”, pdzniej méwitem, ze ,lekcja
dziewigta”. Jak chciatem nagrac co$ w srodek, to nagrywatem jeszcze raz lekcje dziewiata

i wszystkie pozostate dalej. To byto meczace. A jak powiem ludziom, ze jest sala, termin, jaka
jest tematyka, oferta i oni mi sie zaczng zapisywag, to ja juz nie mam wyjscia. Wszystko musi
zostac przygotowane na tip-top.

W zamysle miatem, zeby tak to szkolenie na sali poprowadzic, zeby nagranie z tego byto
fajne, do pociecia, ze jak pézniej bedziemy sprzedawali nagranie, to zeby ono tez byto
strawne, dobrze sie je ogladato i byto podzielone tematycznie. Wiec tu juz chciatem miec
dwie pieczenie na jednym ogniu. | zrobiliSmy rzeczywiscie catg tematyke, wszystko to byto
nagrywane, pézniej to sprzedawalismy. Na tym szkoleniu, na ktérym poznalismy sie, niewiele
zarobitem. Wzigtem kamerzyste, byta dziewczyna, ktéra pomagata w administracji, brata
ptatnosci, optacenie sali, paliwo, podatki, zostato mi na czysto ok. 1700 zt. Ale uznatem, ze jak
na jeden dzien pracy, to catkiem niezle. Nie liczytem jeszcze czasu pracy.

Michat: Na sali byto catkiem sporo o0sob, ile ich byto?
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Bartek: Tam byto 50 osob. Chetnych byto wiecej, ale sala tylu nie miescita. Na czysto niecate
2 tys. zt, poza tym nocleg byt do optacenia. Ale nagranie z tamtego szkolenia sprzedaje sie do
dzi$, zarobitem na nim juz 220 tys. zt.

Michat: Pamietam, ze na tym szkoleniu zadatem Ci takie pytanie: czy Ty uwazasz, ze to
szkolenie stacjonarne skaluje sie, czy warto to robi¢? Bo patrzac z mojej perspektywy, to jest
cos$ takiego, czego mimo wszystko staram sie unikac. Bo to jest model 1:1 albo jeden do 25,
jeden do 50 badzZ 200, ale wiecej tych 0s6b na sali nie bedzie. Zeby efekt tych szkolen byt
zadowalajacy, to musi byc ich wiecej. Pamietam, ze Ty wtedy powiedziates: , Tak, wtasnie po to
to nagrywamy, ale plany sq szersze, wieksze”. Powiedz, co jeszcze wydarzyto sie po tych
szkoleniach, ktére byty stacjonarne? Bo dzi$ juz nie robisz szkolen stacjonarnych?

Bartek: Nie robie. Skonczytem tamten cykl. Miatem nawet w zamysle powtdrzyc¢ jeszcze raz te
kolejke, bo ludzie pytali sie: ,Bartku, ja sie nie dostatem na pierwszq edycje ‘Extreme
Productivity’, czy bedziesz robit ponownie to szkolenie?”. | gdzie$ tam poczatkowo odpisywatem:
»1ak, tak, to sie odbedzie”. A pozniej stwierdzitem, ze jednak nie. Wycofatem sie z tego

i poszedtem bardzo mocno w dziatanie on-line, z tym ze porzadnie i metodycznie. Czyli
najpierw dobre badania rynku, ankiety, przesledzitem sobie komentarze, z czym oni maj3
problemy. Ja musiatem przejsc taka lekcje pokory, czyli nie na zasadzie, ze mam pomyst i go
sprzedaje, tylko jak ja moge lepiej stuzy¢ ludziom.

Ja to widze dzisiaj, jak rozmawiam z klientami. Ciezko ludziom przestawic sie z tego. Jak
pytasz sie ich: ,Po co ci firma?”, to odpowiedza: ,Zeby zarabiac pieniqdze, zeby jechac na
wakacje, byc¢ wolnym finansowo”. A zeby przestawic to myslenie, ze im bardziej pomoge innym,
tym lepsza bedzie za to nagroda. To musiatem zmienic. Pewne rzeczy mnie zjadaty i to
wszystko trzeba byto sobie przepracowac. Zrobic¢ to porzadnie, metodycznie, zapytac ludzi
poprzez ankiete. Pozniej jakas wstepna kampania. | widziatem, ze to siadto. Zrobitem
pierwszg kampanie, ktéra byta przygotowana stabym sprzetem jak na dzisiejsze czasy - to jak
nagrania robimy dzisiaj, a jak robilismy wtedy, to jest niebo a ziemia. Pierwszy kurs, juz
wydawatoby sie z gornej potki, sprzedawatem za 497 zt, wiec nie najtanszy, nie najdrozszy,
ale cena juz nie taka mata. Ja go nagratem telefonem HTC Desire Z. Oswietlenie to lampy

z Castoramy, ktére grzeja na maksa, jak je wrzuci sie do matego pomieszczenia. Pulpit
nagrywatem Camtasia i pozniej wszystko to tez w Camtasii montowatem. Wiec takie byty
poczatki, ale tamten produkt zarabiat juz fajne pienigdze. To byta kwota pieciocyfrowa.
Sprzedawatem to w dwaoch edycjach, wiec catosciowo zakonczyto sie z czworka z przodu.
Czyli przyniosto ponad 40 tys. zt przychodu.

Michat: Na ile stabilne sg przychody z takich kurséw? Bo rozumiem, ze kiedys rocznie robites$
kilka takich edycji, kampanii promocyjnych, z kazdej, powiedzmy, te kilkadziesiat tysiecy, ale
czy to sg przewidywalne przychody, czy nie? Czy to jest rzeczywiscie tak, ze Ty z kampanii na
kampanie wykrecasz coraz lepsze wyniki, czy roznie z tym bywa?

Bartek: Rzeczywiscie to byto od kampanii do kampanii. Czyli kampania zakonczona, trzeba
produkt dowiez¢, robimy nastepng i nastepna. To generuje pienigdze, bo jak robisz taka
krétka intensywng kampanie, to sg emocje, jest komunikacja z rynkiem, ludzie pisza

w komentarzach, cos sie dzieje, szum na rynku, wiec rzeczywiscie to fajnie sie sprzedaje. Jak

Strona 11 http://jakoszczedzacpieniadze.pl



Podcast ,Wiecej niz oszczedzanie pieniedzy” - transkrypt

miatem jakies produkty, ze one byty dostepne, to tak, ktos kupit, ale to tak pomalutku kapato.
Natomiast teraz mamy zmieniony model, np. jednorazowg oferte (One Time Offer — OTO), i to
juz przynosi staty przychod. Nie jest gigantyczny, ale juz wszystkie optaty z tego sie pokryje.
Wtasnie nagranie z ,,Extreme Productivity” mam w ciggtej sprzedazy, ale jest to jednorazowa
oferta.

Michat: Na czym polega jednorazowosc¢?

Bartek: Wyglada to tak, ze ktos zapisujac sie na moj3 liste mailingowa, podaje maila i od razu
wyskakuje mu strona z oferta. | tam jest takie krociutkie wideo, gdzie ja mowie: ,Witam
serdecznie, z tej strony Bartek Popiel, dziekuje ci za zaufanie do mnie. E-book ‘Przestari jeczec

i wez sie wreszcie do roboty’ juz leci na twojq skrzynke. Ale mam dla Ciebie jeszcze bardzo
niestandardowq propozycje. Ponizej widzisz oferte jednego z moich najlepszych kursow w bardzo
atrakcyjnej cenie, ale ten kurs jest w takiej cenie tylko dlatego, ze widzisz te oferte tylko raz”. Czyli
jezeli ktos odswiezy strone albo skopiuje link, to juz tej oferty nie zobaczy. Czasami dostaje
maile od ludzi, ze kto$ ma po dwa dni te oferte otwarta na ekranie komputera, bo zastanawia
sie, czy kupic, czy nie. Jechatem do Ciebie, czyli wyjechatem dzisiaj o 8.30 z Katowic, po 12
bytem w Warszawie, i w miedzyczasie sprzedaty sie cztery sztuki. Sympatyczna sprawa.
Jestem sobie na Centralnym, sprawdzam: ,,0, jak mito”.

Michat: Czym technicznie obstugujesz te jednorazowa oferte?

Bartek: Mam napisany do tego dedykowany skrypt, ktory tapie i cookie, i IP. Zeby nie byto tak,
ze kto$ wyczysci cookie i ponownie widzi oferte, bo to ma by¢ jednorazowe. Wiec w moim
interesie jest zrobic¢ wszystko, zeby to takim byto. Ale zdarzajg sie Swietne przypadki. Ja
przeczytatem wszystkie mozliwe wyttumaczenia na zasadzie: ,Bartku, kot mi wszedt na
klawiature, wcisngt F5 i mi sie odswiezyto”. Sytuacje tez takie, ktore realnie majg miejsce, ze np.
ktos pisze, ze kupowat w nocy, wszedt na strone banku i tam byta jakas konserwacja, co$ sie
dzieje. Jak dat wstecz, to juz nie widzi oferty, tylko ,dziekuje”. Fajnie mi sie to czyta. Bo to jest
na zasadzie, ze to miato by¢ jednorazowe. Czasami kto$ pisze, ze rzeczywiscie cos sie
wydarzyto od strony technicznej, nie mdgt zaptacic albo co$ sie stato, czy moglibysmy dac
jeszcze raz dostep, to wtedy daje juz link tylko do koszyka. W sensie: nie widzisz juz oferty,
masz koszyk, bierzesz albo nie, krétka pitka. Bo ja chce byc fair wobec tych ludzi, ktorzy
rzeczywiscie skorzystali z jednorazowej oferty. Nie chce zeby ludzie mysleli ,Miato byc
jednorazowo, a on i tak kazdemu daje dostep”. Wiec wole czasami straci¢ albo nawet odmowic,
ale dlatego tez to przynosi takie fajne rezultaty.

Michat: Moj3 najwiekszg obawa, jak ruszatem ze sprzedaza swojej ksiazki, byto to, jak
spowodowac, aby potencjalni klienci stawali sie kupujacymi. | powiem szczerze, miatem duze
watpliwosci, czy po okresie przedsprzedazy, ktdéry byt fajny, intensywny i z dobrymi cenami,
rzeczywiscie ta ksigzka bedzie sie dalej sprzedawata. Na szczescie tak. Ale pomyst

z jednorazowa ofertg rzeczywiscie bardzo fajny i do zaimplementowania...

Bartek: To robi jeszcze jedng fajna rzecz. Bo ja to mam wdrozone juz od ponad dwdch lat, to
dziata swietnie. U mnie na blogu nie ma hejtu, nikt nigdy nie burzyt sie, ze tylko kasa,
komercjalizacja itd., co sie zdarza u wielu innych tworcow, gdzie kto$ dawat za darmo, za
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darmo, za darmo i w pewnym momencie chciat jakos skomercjalizowac, co sie skonczyto falg
hejtu, ze teraz tylko pienigdze, wczesniej robites dla idei. | u mnie nie ma tego w ogodle.

| mysle, ze robote robi ta oferta. Kto$ widzi oferte, nawet jak jej nie kupi, to ci ludzie wiedza,
ze ja sprzedaje, ze to jest biznes i fair uktad. U mnie nigdy nikt nie oburzat sie, ze jest jaka$
sprzedaz. Wiec to tez buduje relacje biznesowa.

Michat: Od razu ustawia te relacje na odpowiednim poziomie, wiadomo, ze za tym stoi
komercja. Jest czes¢ niekomercyjna i komercyjna. Jakie widzisz plusy i minusy poszczegdlnych
rodzajow produktow, ktore mozna mie¢ w swojej ofercie, od takich szkolen grupowych,
indywidualnych po ksigzki?

Bartek: Na pewno szkolenia na zywo daj3 ci to, ze wiecej dowiesz sie o kliencie. Pracujac

z klientami mozna lepiej dotrzec do ich rzeczywistych problemow. Ludzie sie bardziej
otwieraja. | czasami to szkolenie moze poptynac. Jak juz nagrasz produkt, to on jest twardy.
To Ty przekazujesz ten komunikat, jest taki jednostronny. Natomiast z sali mozna zadac jakies
pytania i od razu mozemy pomyslec nad jakimis rozwigzaniami. Wiec na pewno ta energia
grupowa robi robote. Minusem tego jest to, ze to jest nieskalowalne. Tak jak mdwisz, zeby
zrobic¢ porzadne szkolenie, kiedy na sali jest maksymalnie 15 osdb, to wtedy musiatby$ miec
stawki z kosmosu, zeby to zarabiato naprawde porzadne pienigdze. A wtasciciele matych,
srednich firm czesto nie maja takich pieniedzy albo nie s3 przygotowani wydac az tyle, np.
cztery, piec tysiecy na szkolenie.

Dwa - koszty zwigzane z tym, ze my to robiliSmy w weekendy. Wiec przez to cierpiato troche
moje zycie rodzinne. Przychodzi weekend, a Bartek pakuje sie i jedzie na szkolenie. Na sali s3
ludzie, wiec to jest fajne, mozna zrobic jakies zdjecia. Na pewno szybciej wezmiesz opinie na
temat szkolenia. Ja uwazam, ze mimo wszystko to moje doswiadczenie z sali bardzo przydaje
sie przy produkowaniu kursow on-line. Bo jak rozmawiatem z tymi ludzmi na sali czy pdzniej
w konsultacjach, to wyciggasz te problemy, wiesz, co tam lezy pod spodem. To jest jak

z odchudzaniem: jak ktos chce zrzuci¢ na wadze, to nie jest tak, ze pragnie po prostu
schudnac, ale dazy do tego, by by¢ bardziej atrakcyjny, albo wstydzi sie is¢ na basen, albo
zona chce schudnac tylko dlatego, ze maz oglada sie za mtodszymi. Jest kilka rzeczy pod
spodem, ktérych nigdy nie dowiesz sie z ankiety i nie domyslisz. Trzeba jednak przeprowadzic
to twarzg w twarz. Wiec ja uwazam, ze to jest dobra droga, zeby mimo wszystko, nawet jak
ktos docelowo chce robi¢ kursy on-line, to wydaje mi sie, ze takie doswiadczenie pracy

z ludzmi na sali jest dobre.

To jest tak jak Wy robiliscie tez konferencje finansowa czy Ty pojawiate$ sie gdzies jednak
zawsze na zywo. To jest typowo konferencyjne, mamy audytorium na 200-300 oséb, pdzniej
rozmawia sie z ludzmi w kuluarach, a zreszta tam czesto najciekawszych rzeczy mozna sie
dowiedzie¢. Kto$ podejdzie i zapyta sie: ,Michat, stuchaj, mam taki problem, jak bys rozwigzat
cos takiego™. To nagle wow.

Michat: W taki sposob dziatajg szkolenia Creative LIVE, ktore t3cza w najlepszy sposob te
dwie formuty, bo z jednej strony jest sala, w ktérej siedzi kilka bgdz czasami kilkanascie oséb
i one zadaja konkretnie pytania prowadzacemu, wchodzg z nim w interakcje, wiec my jako
obserwujacy przez internet — sg nagrywane i transmitowane na zywo - tez sie mozemy
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czego$ dowiedziec, a z drugiej strony te materiaty sg zachowywane i dostepne pozniej. Tak
naprawde ,Creative LIVE” zarabia przede wszystkim na nagraniach, a nie na tym, ze kto$ na
zywo zrobit jakie$ tam szkolenie.

Bartek: | pozniej jak juz mamy te wiedze, jakie$ doswiadczenie, ile$ takich rozmdw za soba,
tatwiej jest stworzyc¢ produkt on-line.

Michat: Czy miate$ takie sytuacje, ze dostajesz tak duzo informacji w ankietach, ze czujesz, ze
wyrzadzite$ sobie wieksze zto, niz nie pytajac?

Bartek: Taka sytuacja wydarzyta sie w tej kampanii, ktéra miata miejsce miesigc temu.
Przygotowywatem sie do niej dtugo i skrupulatnie. Zaczatem w zesztym roku. Nagralismy
cztery materiaty wideo na temat budowania biznesu, rynku itd. Na koncu byta informacja, ze
jezeli ktos jest zainteresowany bezptatnymi konsultacjami ze mng, to pod spodem jest
formularz do zapisania sie. Ja nie bytem przygotowany na skale odzewu. Po prostu puscitem
artykut, poszedtem sie kapac, zjadtem sobie jeszcze kolacje, po czym siadam, myslac, ze
bedzie 15 albo 20 osdéb, a tu za pierwszym razem zgtoszenie wypetnito mi ich 80. Od razu
wytaczytem. Linki posciggatem, mowie: ,,No to tadnie...”.

| rzeczywiscie konsultacji zrobitem 134 przez caty 2016 r. Masa czasu, gdzie kazde spotkanie
trwato co najmniej godzine. Ale zeby dostac sie na nie, to ci ludzie musieli wypetnic ankiete.
To byto uzasadnione tym, zeby nie traci¢ pozniej czasu na spotkaniu. Wypetnienie ankiety,
zebym wiedziat, czym dana osoba sie zajmuje, jakie s3g jej problemy. | jak sie spotkamy, to
dziatamy z konkretami. | tego byto duzo, czyli 134 bardzo rozbudowane ankiety. Plus jeszcze
wartosciag uzupetniajaca byty te konsultacje. Nie byty one catkowicie non profit. Na
konsultacjach podpowiadatem ludziom co i jak, ale duzo watkow pozostawato do rozwiniecia.
| dana osoba chciata te reszte juz nie non profit, ale komercyjnie, wiec sprzedawatem to

w pakietach. Czyli nie na zasadzie, ze umawiamy sie na godzine, tylko trzeba byto wzigc
minimum 4-5 godzin konsultacji, co juz oferowatem za 2 tys. zt. | z tej oferty skorzystato
dziewiec osob. Czyli zarobitem 18 tys. zt na tych dodatkowych konsultacjach premium.

| rozktadajac to na te wszystkie osoby, to mozna powiedzie¢, ze Srednio wyszto 130 zt na
rozmowe, czy kto$ zaptacit, czy nie. Wiec nie uwazam, zeby to byta zta decyzja.

Za pierwszym razem przeholowatem, nie przypilnowatem tych zapisow, ale rzeczywiscie
wiedza bezcenna. Uwazam, ze przez kilka nastepnych lat bedzie mozna jg wykorzystywac, bo
to, czego tam sie dowiedziatem, to sg niesamowite rzeczy. Pomogto mi to pouktadac pozniej
cata kampanie, np. jaki ma byc pierwszy produkt.

Michat: Dobra recepta na to, jak za pienigdze klientow dowiedziec€ sie, czego potrzebuja. Ale
na tym to polega, krétko mowigc. Celowo pytam o te ankiety, poniewaz czasami nie jestem
w stanie ich przetworzy¢. Dostaje tak duzo odpowiedzi. Zanim powstata moja ksigzka,
zadatem takie pytanie: , O czym chciatbys przeczytac w ksigzce Finansowy ninja?”. Same
odpowiedzi zajety 700 stron w Wordzie. Przeczytanie tego, pogrupowanie, zastanowienie sie
nad tym, ktdre z tych zagadnien maj3a sens, a ktore nie powinny znalezc sie w tej ksigzce, to
naprawde kawat tytanicznej pracy. Owszem, zgadzam sie, spory know how, czego ludzie
potrzebuja. Ale z drugiej strony to, ze ja w pewnym momencie doszedtem do Sciany, ze tego
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byto tyle, ze myslatem, ze nigdy nie napisze tej ksiazki. Zadziatato to z jednej strony troche
motywujaco, a z drugiej destrukcyjnie, bo jednak stwierdzitem, ze utone, a i tak to ja musze
dokonac wyboru, o czym chce napisac.

Bartek: Minusem szkolen on-Lline jest to, ze nie masz ludzi na zywo, bo mozna rzeczywiscie
stworzyc jakas spotecznosc, grupe i to wtedy zyje.

Michat: Do tego za chwile dojdziemy, poniewaz produkt, ktory niedawno zaoferowates, to
kurs zatytutowany ,Liczy sie strategia”, ktéry jest wytacznie on-line’owy. Powiedz, co to jest?

Bartek: To jest pierwsza rzecz, ktorg ludzie zaznaczali w ankiecie: ,Nie mam catosciowej
strategii dla swojego biznesu”, w tym sensie, ze nie wiedzg, skad klienci do nich przychodza,
co$ im sprzedaja, ale nie majg do zaproponowania nic wiecej, nie mysla o tym, zeby miec
dtugofalowa relacje z tym klientem ani jak jg utrzymac, nie maja pojecia, co zrobic, zeby
klienci przyprowadzali do nich kolejnych klientow oraz zeby sami chcieli wracac¢. Wiec po
prostu zebranie catosciowej wiedzy, moze nie z zakresu sprzedazy, ale posegmentowanie
tego wtasdnie przez te trzy takie gtowne segmenty: jak ludzi przyciggac do swojego biznesu;
jak z nimi pracowag, zeby oni byli zadowoleni; co mozna zrobi¢, zeby ewentualnie zwigkszy¢
wartosc koszyka czy zamdwienia; jak z tymi ludzmi pracowac, zeby jednoczesnie nie zrazic ich
do siebie, jak miec te relacje dtugofalowa.

Z tego, co zaobserwowatem, najczesciej zadawanym pytanie jest: ,Jak miec wiecej klientow?”.
Kazdy sie nad tym zastanawia, zamiast myslec o tym, co zrobic, zeby miec jakies dodatkowe
pienigdze z tych klientdw, ktorych juz sie ma, jak mozna lepiej zaopiekowac sie tymi osobami,
ktére juz sg w bazie. Ja mam tez takiego klienta, oni razem jako matzenstwo sprzedaja
bielizne on-line - bardzo duzy sklep. | co chwile zastanawiajg sie, co mozemy zrobic. A ja
zapytatem ich, ile maja juz transakcji przeprowadzonych na koncie. Okazato sie, ze ponad 130
tys. zakonczonych sprzedaza. Ja mowie, ze to zyta ztota. Oni nic z tym nie robili, a 130 tys. to
jest potezna baza. Moze to jest postpeerelowskie myslenie, ze jak co$ jest dobre albo jak
klienci byli zadowoleni, to wroca. Nie. Nawet jak ktos jest zadowolony i nas lubi, to zyjemy

w takich czasach i takim chaosie, ze jak my o to nie zadbamy, to OK, co ktérys klient wrdci,
ale w naszym interesie jest, zeby zrobi¢ cokolwiek, by przypomniec o sobie, by istnie¢ w ich
gtowach. Dla przyktadu, kazdy z nas wie, co to jest Coca-Cola, a mimo to firma ta robi caty
czas marketing, przeciez nie po to, zeby nam zaoferowac sie po raz pierwszy, tylko aby caty
czas istnie¢ w naszych gtowach.

Michat: Czyli wiemy, czym jest produkt. Powiedz o technicznej stronie. W jaki sposob dbasz
o0 to, zeby rzeczywiscie mie¢ kontakt z tymi osobami, ktore w tym ,szkoleniu” uczestniczg?

Bartek: Tu znowu siegatem do materiatéw amerykanskich pod katem tego, jak oni robig takie
kampanie. Mozna powiedziec, ze caty 2016 r. przygotowywatem sie do tego. Wtasnie dlatego
tez w zesztym roku wycigtem produkty, zeby stworzyc sobie taki bufor finansowy, by miec
czas na powiekszenie zespotu, kupic¢ lepszy sprzet. Mozna powiedzie¢, ze strategicznie to, co
zrobilismy teraz, ciggnie sie od poczatku 2016 r., od tych ankiet. To jest caty proces i s3
jeszcze pomysty na kolejne rzeczy. Kiedys tez tego nie robitem, dlatego to byto takie od
kampanii do kampanii, przeskakiwanie z kwiatka na kwiatek. | to jest bardzo zte. | musiatem
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sie sam z tego wyleczyc. Dzisiaj chce oduczyc tego tez innych ludzi, ktorzy probujg miliona
rzeczy, ich energia jest rozproszona w dziesieciu kierunkach, a tak sie nie da. Wiec pierwsza
rzecz, ktorg robie, to kaze im wycinac w pien wszystkie rzeczy, ktore sg niedochodowe,

a skupic sie na tych, ktére dziatajg i mowie: ,,To rozwir, wyskaluj, skup sie na tym. Tu sobie
zarobisz pienigdze, wtedy sie bedziesz bawit dodatkowymi rzeczami”.

Jak kurs jest zrealizowany, to nagrania wypuszczamy sukcesywnie, przy czym ja juz na
poziomie oferty zaznaczam, ze ten kurs bedzie zyt i ewoluowat. To jest ryzyko, ktére podjeli
ludzie, czyli ptacisz za kurs, ktory jeszcze nie jest przygotowany na tip-top, ale cena z racji
tego byta troszke nizsza, w przysztym roku na 100% jg podniose, ponadto masz dozywotni
dostep do wszystkich materiatdw i do grupy, ktora swietnie funkcjonuje na Facebooku -

z czego jestem dumny, ludzie sami sobie pomagaja, rozwigzuja problemy. Czyli pierwsza rzecz
to grupa. | dwa - majg dostep tez do kursu i do wszystkich przysztych aktualizacji tez beda go
mieli. Wiec to jest tak, jak Ty zrobites z ,Budzetem domowym”.

Michat: Tak, ,Budzet domowy w tydzien”, stale dostepny kurs, mozna go uzywac kiedy sie
chce, poniewaz jest ponadczasowy, ale tez systematycznie aktualizowany.

Bartek: Pamietam, ze Ty to mocno komunikowates$ przy tej pierwszej edycji.

Michat: Tak, ze ta pierwsza grupa miata taniej o potowe. Pozniej zdjgtem go ze statej
sprzedazy. On teraz jest dostepny w ramach statej sprzedazy, bo w najdrozszym pakiecie

z ksiazka, aczkolwiek jego cena jest mato konkurencyjna w porownaniu z tym, co byto
wczesniej. Czyli jakby jest dostepny w wyzszej cenie. Ten model dobrze sie sprawdza. Wiem,
ze robites sprzedaz ratalng, dzielites na dwie raty, ale ja zastanawiatem sie, czy tak robic,
chociazby ze wzgledu na specyfike mojego kursu, to, ze on jest tygodniowy, wiec tu
zastosowanie rat nie miatoby sensu.

Bartek: A moj kurs jest trzymiesieczny w pakietach gold i platinum. Tam mam taka umowe, ze
ci ludzie beda pilnowani przeze mnie do konca roku kalendarzowego, ale kurs jest
wypuszczany sukcesywnie, co tydzien kolejne lekcje. Przy czym wtasnie czasami ludzie mi
daja znac, ze ,Bartku ja nie do korica rozumiem, cos tam z tym modutem”. To dogrywamy.
Przyjezdza do mnie Kamil, rozktadamy sprzet, dogrywamy dwie kolejne lekcje. | tu tez
wyciagnatem lekcje z poprzednich kurséw, ktore robitem, ze ja zawsze na poczatku mowitem,
co to jest za nagranie pod katem numeru, a teraz mowie: ,Witam Cie w kolejnym nagraniu,
jestesmy w module tym i tym”. To jest zrobione po to, abym ewentualnie mogt to przestawic.
Bo na dzisiaj nie mam stuprocentowej pewnosci, czy ta kolejnos¢, jaka teraz idziemy, jest
najlepsza. Wiec ta pierwsza edycja troche zyje, co$ tam poprzestawiamy, ja cos pewnie
jeszcze podogrywam. Wypuszczamy to sukcesywnie co tydzien, wysytamy ludziom. Tam jest
jeszcze zrobiony taki myk, co$, czego troche balem sie umiesci¢ w ofercie, ale sprawdzito sie
niesamowicie. Doszedtem do wniosku, ze czesto przedsiebiorcy nie chcg miec juz nad soba
szefa, idg na swoje, chca pracowac, kiedy chca, skad chca, absolutna wolnosg, przy czym tak
naprawde tego jednego szefa zamieniasz na stu czy kilkuset, z ktérych kazdy co$ od Ciebie
chce. Kazdy klient to jest Twoj szef i s3 czasami o wiele bardziej roszczeniowi niz ten jeden,
ktérego miates na etacie. Z tym jednym jeszcze dato sie jakos dogadac, ale tu masz wielu i to
z réznymi osobowosciami. Realia s3 inne od tego, co ludzie sobie wyobrazaja, jak pojda na
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swoje. Poza tym witacza sie tez cos takiego, ze jak zaczne prace o 10 a nie o 8 to nic sie nie
stanie. Ja miatem cos zrobic¢ na wtorek, ale jak wypuszcze w czwartek, to nic wielkiego sie nie
stanie. Ludzie idg na swoje i pracujg na pot gwizdka. | datem tam taki mocny akapit, ze to, do
czego dazytes, czyli ta wolnosc, praca, gdzie chcesz, kiedy chcesz, stato sie tak naprawde
Twoim najwiekszym przeklenstwem. Bo nikt nad Toba nie stoi z batem. W korporacjach jestes$
rozliczany, wiec Twoja efektywnosc widac czarno na biatym. Tutaj tego nie ma. | w pakietach
platinum i gold datem cos takiego, ze oni majg zapewnione, ze ja dzwonig do nich raz

w tygodniu i mowie: ,Siema, z tej strony Bartek. Jak tam idzie kurs, na ktorej jestes lekcji, czy

w czyms moge pomoc?”. | rozmawiam z tymi ludzmi. Wiem, ze to tez jest dla nich
superwartosc. Bo czasami kto$ rzuca mi jakis problem, a ja podpowiadam im cos, co w ogdle
nie wchodzi w zakres kursu. Tu znowu ponosze jakie$ koszty pod katem czasu, ale jeszcze tez
wzigtem te piecdziesiatke z pakietu silver, wiec tacznie mam do obdzwonienia 70 osob
tygodniowo.

Michat: To jest na pewno duzo pracy. Dla mnie to jest niewykonalne, bo nie lubie dzwonic,
wiec tym bardziej interesuje mnie, ile 0sob zapisato sie do tego kursu i jakie byty przychody
ze sprzedazy, bo wiem, ze masz takie dane i one sg jawne.

Bartek: Zapisaty sie 162 osoby. Ceny byty takie: pakiet najtanszy 997 zt, gold - za 1997 zt,
platinum - 4970 zt, przy czym obstawiatem, ze nikt tego najdrozszego nie kupi, a pakiety
platinum poszty jako pierwsze, byto ich piec sztuk.

Michat: L3czne przychody?

Bartek: Wspomnielismy o tych ratach, czyli to, co sptyneto. Przez pierwszy tydzien mielismy
sprzedaz ciagta, ceny byty tylko na sztywno. Jednorazowa optata, zadnego dzielenia. Kamil,
ktéry obstuguje poczte mowit, ze przez te kilka dni dostat wiecej maili niz przez caty
poprzedni rok tgcznie. Pozniej uznalismy, ze pakiet silver podzielimy na dwie raty, gold tez,
platinum na trzy. | dwie osoby zdecydowaty sie rzeczywiscie wzigc¢ ten najdrozszy na trzy raty.
Przychody, czyli to, co juz do nas sptyneto, to 162 tys. zt, natomiast jezeli wszyscy by sptacili
raty, to bytoby 220 tys. zt - przy sprzedazy do 162 osob.

Michat: W teorii 162 osoby to nie jest duzo, ale kwota jest catkiem zacna. Gdybys miat
powiedziec, w jakim stopniu te przychody finansujg Twoja dziatalnos¢, to na ile miesiecy to
starcza?

Bartek: Koszty dziatalnosci pokrywa mi one time offer. Jeden produkt, ktdry jest stale zrobiony
jako jednorazowa oferta. On mi pokrywa koszty dziatalnosci, zycie, ZUS-y, pracownikdw,
podatkéw nie, bo wiadomo, ze ptacimy je od przychodow.

Michat: Czyli to masz zapewnione, a cata reszta to jest bonus.

Bartek: | teraz plan jest taki, bo to jest pierwsza edycja. Na drugg na pewno podniose ceny.

Michat: Kiedy bedzie druga edycja?
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Bartek: W przysztym roku. Ja mam tez drugg odnoge edukacyjng i to jest niezwigzane

z blogiem. Kurs nazywa sie ,Strategie nauki geniuszy”, ale projekt nazywa sie ,Liczy sie nauka
TV”. | realizujemy to poprzez YouTube. Nawet strony do tego nie mamy. To jest projekt, ktory
w ciggu 12 miesiecy zarobit na siebie 200 tys. zt. | robiliSmy to od wrzesnia do kornca marca.
Bo ludzie przestajg wierzyc, ze cokolwiek im pomoze przez maturg, pozostaje im modlenie
sie, wiec mysle, ze kwiecien jest dobrym momentem na wprowadzenie tego naszego drugiego
kursu - ,Liczy sie strategia”. Przy czym za rok on juz bedzie w petni dopracowany. Ja wiem, ze
w tym roku to jest olbrzymia inwestycja, jak te telefony, dzwonienie do nich. Ale zyskuje sie
relacje z tymi ludzmi i Swietne opinie. Wiec na przyszty rok, jak wypuszcze kurs, to bede miat
w PDF-ie 40 stron samych referencji od ludzi, co im to zmienito. | celuje, ze za rok bedzie
piatka z przodu, czyli chciatbym zrobi¢ kampanie na pét miliona.

Michat: Bartek, co jest potrzebne do realizacji takich kursow od strony technicznej oraz
zespotu, ktory pomaga Ci je realizowac?

Bartek: Jezeli chodzi o sam kurs, to wystarczg lampy typu softbox, kamera lustrzanka

i nagrywam pulpit komputera przy pomocy oprogramowania Camtasia Studio, ktore jest
Swietne. | prezentacje mam zrobiong w postaci map mysli, co fajnie wyglada, bo jest jakas
dynamika i na obrazie co$ sie dzieje. | to jest w zasadzie wszystko. Czyli obraz z kamery, rzut
na pulpit. Przy okazji tez Krzysiek, ktory to montuje, czasami dorabia jakie$ przebitki. Mamy
abonament na Vimeo, wiec tam wrzuca czasami cos, zeby zobrazowac jakies fajne rzeczy,
zeby to byto dynamiczniejsze i zeby sie lepiej po prostu ogladato. Mamy mikrofony Rode.
Mam przy sobie odbiornik, a dzwiek nagrywa sie bezposrednio do aparatu. Backup oczywiscie
robimy, ale na szczescie nie byt jeszcze potrzebny, ale warto robic. | tak jest realizowany ten
kurs. Natomiast inne rzeczy, ktore robimy, to np. mam tez zielone tto, green screen, pod ktore
moge cos podtozyc. | projekt ,Liczy sie nauka TV” realizujemy przy pomocy green screen lub
przy biurku. Konwencja sie troche bawimy.

Michat: Jezeli chodzi o narzedzia i platformy technologiczne, to kiedys mowites, ze
korzystates$ z eMentora, a teraz?

Bartek: Teraz mam rozwigzanie wtasne, platforme napisang przez Michata Jaworskiego.
,Budzet domowy w tydzien” tez na tym stat.

Michat: Czyli to jest Easy Digital Downloads, EDD, ktore pracuje na WordPressie jako
rozszerzenie i tam sg tez dodatkowe wtyczki, ktore pisze firma upSell, czyli firma Michata
Jaworskiego. Potowa blogosfery korzysta z jego ustug w tej chwili.

Bartek: Tak, dobra robote zrobit. Przy czym Michat mdwit, ze chce iS¢ w tym kierunku. To jest
Swietne dla nas, bo zaptacilismy raz, Michat nam zrobit platforme, ale z jego punktu widzenia
jednak korzystniejszy bytby model abonamentowy - wiem, ze ma taki w planach. Faktury id3
przez fakturownia.pl. System ptatnosci Tpay, dawne transferuj.pl.

Michat: System mailingowy, ktory wykorzystujecie?
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Bartek: Mamy dwa, jest Getall, to jest polska firma. | mamy jeszcze MailerLite. To jest firma

z Lotwy, ktéra mocno wchodzi na polski rynek. Tez majg fajne pakiety. Ale przymierzam sie,
zeby miec wszystko pod jednym dachem. MailerLite wyszedt z tego, ze u Michata nie byto
jeszcze integracji z MailerLitem i musieliSmy miec dwa systemy, aczkolwiek chciatbym miec
wszystko podane pod jednym dachem, wiec szykuje sie z przesiadka na ActiveCampaign, czyli
znowu ide Twoimi sladami.

Michat: Wszyscy wiedza, ze jestem na ActiveCampaign od dtuzszego czasu i na razie chwale
sobie to i nigdzie nie uciekam. To, co mi sie tu podoba, to jest to, ze mozna traktowac to juz
jako system CRM i przekazywac do niego z systemu sprzedazowego rowniez informacje
sprzedazowe. Czyli w systemie teoretycznie stuzagcym do obstugi poczty, ale rowniez
kontaktéw, moze Ci lgdowac informacja, ile dana osoba zaptacita za Twoje produkty, jakie
produkty kupita. | to jest cos, czego jeszcze w petni nie zrealizowatem, tylko czesciowo, ale
generalnie ide w tym kierunku, zeby umiec sobie analizowac juz po stronie systemu
mailingowego to, ile dla mnie warty jest kazdy klient.

Jak duzy masz zespot?

Bartek: L3cznie ze mng cztery osoby. Jestem ja, stoje przed kamera. Jest Kamil, ktdry stoi za
kamera, Krzysztof, ktéry montuje, i Sebastian, ktory robi wersje testowe, transkrypty.
Sebastian duzo mi pomaga wtasnie w tej odnodze edukacyjnej, bo to jest cztowiek, ktory Lubi
siedzie¢ z nosem w ksigzkach, szuka jakich$ badan na temat stresu, multitaskingu, np. jak
wypijesz wode przed egzaminem, to cos sie tam stanie. Bo my wrzucamy takie ciekawostki

i on lubi tego szukac, ma do tego dryg, wiec to tez jest taka specyficzna umiejetnos¢ robienia
researchu. Do tego wszystko, co jest zwigzane z tekstami. Czasami Zona co$ tam pomoze,
wiec takze Ola pomaga i jest ksiegowa, ale to juz bardziej zewnetrzne sprawy. Zespot to
tacznie ze mng cztery osoby - taki rdzen.

Michat: To s3 osoby na state, czy s3 rozliczane po prostu od zadania do zadania?

Bartek: Tak byto kiedys, z tym ze tych projektow teraz robimy tak duzo, ze mozna powiedzie¢,
ze sg na state. Wczesniej to byty skoki kampanijne, wiec ciezko mi byto wzig¢ kogos$ na etat,
jesli tej osobie pozniej musiatbym ptacic, a przez dwa miesigce nie miatbym dla niej zadnych
zadan. Natomiast teraz jest takie obtozenie praca, ze bedziemy robili tez zmiany na poziomie
umow itd. Wiem, ze dla ludzi to tez jest wazne.

Michat: Fajnie, ze przestajesz mie¢ watpliwosci, ze warto posiadac ludzi na state. Bo to jest
watpliwosg, ktorg ja zawsze mam, ze ta praca jest taka mocno projektowa, ze przez pare
miesiecy po projekcie nic nie realizuje, bo staram sie robic¢ projekty w taki sposob, zeby one
rzeczywiscie same na siebie zarabiaty.

Bartek: Na tym etapie czesto robimy zespotowo. Raz na jakis czas, ale bardzo rzadko, robimy
ustuge na rzecz innej firmy, co$ w stylu ,zréb to za mnie”. Czyli kto$ przychodzi i mowi:
~Bartku, podobajg mi sie twoje materiaty, masz super zrobione wideo. Chciatbym wejsc¢ na taki
rynek, mam wiedze, znam sie na nieruchomosciach, negocjowaniu, ale jak ja mam sie do tego
zabrac. Jakis blog, artykuty. Mam swojq robote, klientow. Wiec przychodze do Ciebie, ile by to
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kosztowato, zebys Ty mi zrobit wszystko od a do z7". | mamy tez tego typu ustugi, ale to jest
rzecz, ktérg jestem w stanie zrobic raz do roku, bo wtedy musze sie na dwa miesigce wytaczyc
ze swoim zespotem i firme kogo$ innego traktowac jak swojg wtasna. Wiec to jest bardzo
droga rzecz, na ktorg zgtaszaja sie ludzie. | ja musiatem mentalnie sie przestawic, bo kiedys
robitem ich rzeczy za 50, 100, 200 zt, a teraz kiedy mowie, ze to jest bardzo drogie i nawet
ciezko mi podac jaka$ stawke, to ktos odpowiada: ,Bartku, przez szacunek do Ciebie to nie bede
negocjowat, spoko™. | to sg bardzo dobre pienigdze. Aczkolwiek wymaga to duzej pracy. Bo jak
co$ nie wyjdzie w moim projekcie, to OK, nie wyszto, lecimy dalej. A jak wchodzisz do kogo$
obcego, to musi by¢ to przeprowadzone bardzo dobrze, zeby klient byt zadowolony. Bo
pbzniej dostaje referencje, ze udato mi sie zrobi¢ taka rzecz. Tak naprawde moze nie
referencje. Ja jestem raczej takg szarg eminencjg, bo nikt nawet nie wie, ze ja pewne rzeczy
zrobitem na polskim rynku i takie tez sg w planach, gdzie ja bede ze swoim zespotem
catkowicie z tytu. Ani ja nie bede sie tym chwalit, ani tez nie do konca chce, aby te osoby,
ktérym pomagamy, mowity, ze Bartek Popiel nam w tym pomagat.

Michat: Ale te informacje i tak sie rozchodza. Jesli u tego kogo$ pojawi sie kolejna osoba

i poprosi, zeby wskazac kogos, kto moze poméc, to moze trafi do Ciebie. Jeszcze jeden aspekt.
Nie chciatbym, zeby stuchajacy mieli wrazenie, ze to jest takie tatwe, proste i przyjemne, ze
jak tak stanie sie przed kamerg, wezmie dwa softboxy, co$ tam nagra w oparciu o to, co jest
w gtowie, to za chwile bedzie sie zarabiato takie Swietne pienigdze. Wiec chciatbym, abys
opowiedziat, jak przygotowywate$ sprzedaz swojego ostatniego produktu? Powiedziates, ze
~przygotowanie produktu i sprzedazy to praca, ktora trwata caty rok”. Co przez ten rok tak
naprawde robites, poza tymi ankietami i telefonami?

Bartek: Badania to byto jedno, poza tym bardzo duzo wiedzy na temat strategii. Literatura
akademicka, jakie$ materiaty od Amerykanow i sprawdzanie, czy cos u nas dziata, czy nie. My
jestesSmy inni kulturowo, wiec nie zawsze jest tak, ze jak kto$ zrobit jakas rzecz w Stanach, to
w Polsce to tez wypali. Nie. Moze czes¢ wypali, czesc¢ nie. My mamy inne myslenie, jest inny
mindset biznesowy. Amerykanie s3 bardziej transakcyjni. Tam spotkanie sie z kim$ na
zasadzie ,dzieri dobry, widzimy sie pierwszy raz i od razu ja mam to, ty to, zrobmy razem deal, nie
ma problemu”. U nas musimy sie poznac, pogadac raz, drugi, trzeci. Nie ma takiej ufnosci.

Michat: Nie ma domniemania niewinnosci w biznesie [Smiech].

Bartek: Doktadnie, wiec podchodzimy do tego zupetnie inaczej. Wiec bardzo duzo pracy
koncepcyjnej. Nie liczytem tego godzinowo, nie spisywatem, jak to wszystko wygladato.
Natomiast moge powiedziec tak, jak robitem dwudniowe szkolenie na sali, to miesigc sie do
niego przygotowywatem. Przy czym to tez nie byto tak, ze wchodzitem w tematy, ktore byty
mi zupetnie obce. Tylko ja juz cos wiedziatem, pisatem juz o tym na blogu, to sie gdzies
pojawiato, przeczytatem na ten temat jakies$ ksigzki, wiec tak naprawde pozostato zebranie,
oszlifowanie takich rzeczy, ktére najszybciej dadzg tez efekty osobom, ktore pojawig sie na
sali. | pdzniej trzeba to tez tadnie opakowac, zeby to byto w odpowiedniej strukturze. Wiec co
najmniej miesigc. Natomiast teraz byto tak, ze mam juz jakis$ zarys tego kursu, czesc rzeczy
dogrywam, wiec kurs jest przygotowany w jakichs 70%. Te dodatkowe 30% to jest cos, co
wiem, ze wyptynie w trakcie, ale tak naprawde tresc tego kursu zaczgtem przygotowywac

w grudniu. W marcu zaczeta sie juz kampania.
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Michat: Gdybys miat wskazac jakies zrddta, z ktdrych warto czerpac wiedze o tym, jak takie
kampanie przeprowadzac, to co by to byto?

Bartek: Przede wszystkim na pewno obserwowatbym Amerykanow. Nie tylko pod takim
katem, co oni robig, ale tez jak. Czyli nawet zapisywatbym sobie to. Ja tak robitem. Bo czesto
ci, ktorzy ucza jak robi¢ kampanie, swoje wtasne realizujg troche inaczej. Kiedy$ miatem
szkolenie Jeffa Walkera ,Product Launch Formula”, jak wprowadzac produkt na rynek, przy
czym on to szkolenie wprowadzat troche inaczej. Ta cata metodyka jest gdzies tam znana.
Czesto ludzie mysla: ,A tam, zrobie trzy wideo, pdzniej sprzedaz ograniczong czasowo i to bedzie
dziatac”. Nie. Tam jest mnostwo rzeczy pod spodem, ktore trzeba wiedzie¢, ale ja polecam
analizowac kampanie. Wchodze w jedna z nich, w jaki$ lejek sprzedazowy, zapisuje sie na
mailing, na liste oczekujacych i sobie sprawdzam. Ja w Excelu wypisatem sobie, kiedy
przyszedt mi jaki mail, co tam sie dziato, czy on zapowiadat, jak to wygladato. Pozniej kiedy
dostatem maila do listy early birds, ze dostatem go wczesniej, to ile godzin wczesniej, jak
wygladata na drugi dzien sprzedaz. Wiec nie da sie tego czasami zrobic inaczej, niz po prostu
patrzac na rece. To jest jedno.

Dwa - warto pytac. Kilka maili wystatem, dostatem odpowiedzi na zasadzie: ,,Po co Ty to
zrobites?”. | ludzie Tobie odpisza, Amerykancy, ktérzy w $wiecie marketingu sg uznawani za
wielkich guru - i tez sie dziwitem - ale odpisza. Moze nie oni, moze kto$ z zespotu, ale
dostatem jakas$ tam informacje zwrotng, ktéra mnie zadowalata. Mowie: ,, 0K, fajnie, wiem, po
co to jest”. Wiec jest troche pracy. Przy czym w jednym z modutdw kursu, ktory robimy, pokaze
doktadng Sciezke, jak zrealizowatem te kampanieg, to, co zastosowalismy tak z grubsza u mnie.
Byty dwa artykuty. To, ze bedzie kurs o strategii, komunikowatem od listopada. Miatem go
poczatkowo wypusci¢ w pazdzierniku lub listopadzie, ale zrobitem jeszcze taka karkotomna
rzecz. Wtedy chciatem odswiezy¢ te odnoge edukacyjng, ludzie sie o to pytali. To inaczej. To,
czego ja chce uczy¢ w tym kursie przetestuje na tej swojej odnodze edukacyjnej. Czyli zrobmy
wtasnie reklame, strategie, webinary, wszystko, zeby to byto spiete. | to naprawde zaskoczyto,
bo my chyba po pierwszym miesigcu mieliSmy 19 tys. zt przychodu, po drugim - 22 tys. zt, to
byt grudzien, kiedy tak naprawde uczniowie nie myslg, bo $wieta, Mikotaj itd. | styczen - 36
tys. zt, pozniej znowu spadto to w doét. | miatem tez jasne dowody dla ludzi, ze to, czego chce
ich nauczy¢ w tym kursie, przetestowatem. Macie screeny, wyniki. Mam tez takie wewnetrzne
poczucie, ze wiem, ze to zaskoczy wiele 0sob, ze naprawde ma to rece i nogi.

Zrobilismy dwa artykuty przed samg kampania. To byty ,.34 rzeczy, ktdre musisz wiedziec

o prowadzeniu firmy, jesli nie chcesz, zeby rynek Cie rozjechat’. | to byta megakobyta. Bardzo
dtugi artykut, pod koniec byta informacja, ze niebawem ruszy kurs na temat strategii, co
nawigzywato do tresci. Wiec jezeli kto$ byt zainteresowany, to mdgt wpisac ponizej swojego
maila. | za pierwszym razem zapisato sie kilkadziesigt osob. Potem zrobilismy artykut na
temat pieciu sit Portera, gdzie zapisato sie juz wiecej ludzi, tez na te liste early birds. | pozniej
juz ruszylismy z kampania. Czyli zrobilismy materiat wideo, ktdéry troche pokazuje, czym jest
ta strategia. | ja tam zrobitem analize na podstawie Blue ocean strategy, czyli Strategii
btekitnego oceanu, jak Ikea wyramowata sie z branzy meblowej. Co oni zrobili zupetnie inaczej,
jak zmienili zasady gry na tym rynku meblowym. Wiec datem taki przyktad, ktéry okazat sie
dla ludzi takim wow, ze faktycznie chodzisz do lkei, widzisz te rzeczy, ale dopiero jak
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zobaczysz to gdzie$ na wykresach czy w przytozeniu do innych firm, ktére tez dziatajg na tym
rynku, to widac, ile oni maja takich fajnych wyréznikow. | to byt pierwszy materiat, pod koniec
powiedziatem, ze ,dostaniesz ode mnie bonusowe wideo, w ktorym pokaze Ci taki sam wykres, ale
co my zrobilismy w tej naszej odnodze edukacyjnej, ale zostaw komentarz”. Czyli prosilismy ludzi,
zeby napisali, co jest nie tak w ich biznesach. Czyli nie nazywalismy tego problemem

W sensie, zeby napisali pod spodem, co nim jest, tylko ,napisz, jakie masz teraz wyzwanie”. Tak
lepiej brzmi, ludzie niekoniecznie chcg mowic o problemach, tylko co im nie daje spokoju,

z czym nie moga sobie poradzic. Mielismy prawie 500 komentarzy. Zautomatyzowalismy ten
proces. Jak kto$ zostawiat komentarz, to dostawat dodatkowe wideo uzupetniajace, i to sie tez
bardzo ludziom podobato. Pdzniej byt drugi materiat, trzeci. Sprzedaz wystartowata 10
kwietnia. Wystatem mailing tylko do listy early birds, czyli tylko do tych, ktérzy zapisali sie,
wyrazili zainteresowanie kursem, wpisali maila. To byt poniedziatek, od godziny 20 do 23.59,
mielismy 9400 zt przychodu. | na drugi dzien rano wystatem mailing do swoich klientow, a

0 12 do catej reszty bazy.

Michat: Jak duzg masz baze?

Bartek: Na ten moment osoby zwigzane stricte z blogiem ,Liczy sie wynik” to 55 tys. adresow.
Drugiego dnia te sprzedaze mieszaty sie juz, czyli kupili ludzie z early birds, bo kto$ otworzyt
maila na drugi dzien, kupili klienci i pézniej ruszyta baza. £3cznie po pierwszym dniu
mielismy 44 tys. zt. Wiec wiedziatem juz, ze bedzie dobrze. Pdzniej zaczety sie raty. Dynamika
sprzedazy zaczeta spadac. | nie wiedzielismy, czy te raty jednak robic, czy nie, nie byty
planowane. Okazato sig, ze jednak pomogty. | dotozylismy jeszcze jeden fajny i lekki materiat.
Dotyczyt 13 rzeczy, ktore musisz robic, zeby miec powracajacych klientdw. | tam byt sam
kontent, tylko gdzies na koncu powiedziatem: ,Jak wiesz, trwa sprzedaz kursu, wiec tam ponizej
masz wszystkie dane. Jesli jestes zainteresowany, kliknij, przeczytaj oferte, jezeli poczujesz, ze to
jest cos dla Ciebie, to zapraszam na poktad, jeszcze kilka dni trwa sprzedaz”. Przy czym
wiedziatem, ze to wideo bedzie wypuszczone w srodku sprzedazy. Wydalismy je i mysle, ze
dobrym rozwigzaniem jest to, zeby w trakcie sprzedazy nie tylko cisng¢ ludzi mailami
sprzedazowymi, ale dac réwniez kontent. | to o wiele lepiej dziata. | rzeczywiscie po tym
wideo byt skok sprzedazowy, pozniej byt jeszcze jeden po wprowadzeniu tych rat.

Michat: Ile trwata sprzedaz?

Bartek: Od 10 do 21 kwietnia = 11 dni. Ostatniego dnia wystalismy trzy maile. Jeden

z samego rana, drugi ok. godziny 16, gdzie przytoczytem historyjke mojego klienta, z ktérym
kiedys pracowatem na tego typu konsultacjach. Wyttumaczytem pokrétce, o co w ogodle
chodzi z tg strategia. | ostatniego maila wystaliémy o godzinie 20, ze zostaty cztery godziny. |
w tym ostatnim mailu ja bardzo podkreslatem te gwarancje, ze ,nie musisz sie niczego
obawiac, ze to jest jak z jazdg probng samochodem. Wiec przetestuj, sprawdz, jezeli uznasz, ze to
fajny produkt, fajna spotecznosc, to zostari na poktadzie, jezeli bedziesz chciat zwrot pieniedzy, to
ci je oddamy’.

Michat: Przypuszczam, ze w takim projekcie jak ,Liczy sie strategia” jest tez sporo kosztow,
zwtaszcza jesli pracowates nad nim caty rok. Powiedz, jak wygladaty te koszty?
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Bartek: Materiaty, ktére byty w kampanii promowalismy na Facebooku. Suma kosztow
reklamy na Facebooku to cztery tysigce ztotych. Sprzet juz miatem, natomiast takie rzeczy jak
koszt montazu materiatu plus to, co musiatem zaptaci¢ chtopakom, tgcznie miesci sie w 5,5
tys. zt, wiec zamknatem sie w 10 tys. zt z kosztami dotyczacymi tylko tego projektu.

Michat: Twardymi kosztami, nie liczac kosztow Twojej pracy. Czyli przychod 220 tys. zt.
Bartek: 160 tys. pewne, 220 tys. - jezeli wszyscy wptaca.

Michat: Jedna rzecz mnie intryguje, bo jak patrze na wideo, ktore nagrywasz, to Ty mowisz
bardzo szybko i konkretnie. Jak ja siedze przed kamerg, to nie jestem w stanie tak szybko
skleci¢ tego wszystkiego, co chce powiedziec. | np. wszystkie kursy nagrywatem

z prompterem. Czyli najpierw tworzytem sobie dosyc¢ skrupulatne notatki, pdzniej czytatem

z ekranu. Nie musiatem tworzyc transkrypcji, bo od razu jg w zasadzie miatem. Jak to wyglada
u Ciebie?

Bartek: Mam mape mysli.
Michat: Czyli na biezaco jedziesz z gtowy stowotokiem.
Bartek: Ludzie tez te mape widza. Wiec to nie jest tak, ze mam cos jeszcze dodatkowo. Nie.

Michat: Niesamowita umiejetnosc. Jestes$ tez osobg, ktora jest dobrze zorganizowana, na
Twoich filmach widac, ze planujesz kazda sprzedaz. Przed ostatnim kursem komunikowates
rowniez to, jaki masz cel, jakiej sprzedazy sie spodziewasz, dosy¢ transparentnie sie tym
dzielisz. Co jest nastepnym krokiem w Twojej dziatalnosci? Jakie jeszcze projekty czekaja
Ciebie w tym roku?

Bartek: Oduczytem sie juz dodawania kolejnych projektow. Te dwa, ktére mam obecnie, czyli
,Liczy sie nauka TV”i ,Liczy sie strategia”, to jest co$, co moge wynies$¢ duzo wyzej. Kilka lat
temu pewnie dotozytbym jeszcze co$ z marketingu, sprzedazy, zrobitbym 10 szkolen.
Natomiast obecna sytuacja finansowa jest na tyle komfortowa, ze pozwala mi pracowac nad
tym, co jest, i ulepszac to. Bo np. od wrzesnia mocno starujemy z ,Liczy sie nauka TV”. Pod
koniec maja konczymy te edycje, wiec bedzie ok. trzy miesigce przerwy. | tak jak mowie,
musimy tam zrobic strone internetowa, You Tube dziata. Nie robitem remarketingu na
YouTubie, zadnej reklamy na Instagramie, chociaz tam jest moja grupa docelowa, bo to s3
ludzie 17-18 lat. Nie robitem nic z AdWordsami. Tak naprawde to byty bardzo proste kroki.
Zbieralismy ludzi z reklamy facebookowej, oni zapisywali sie na webinar, przychodzili na
niego, na ktorym robilisSmy prezentacje i sprzedaz. | ludzie kupowali kurs, ale tez byli tacy,
ktérzy zapisali sie na webinar, ale na niego nie przyszli, albo tacy, ktorzy byli na webinarze,
ale nic nie kupili. Tu jeszcze nie pospisywatem takich rzeczy zwigzanych z remarketingiem,
ale do nich wszystkich robilismy te wszystkie materiaty edukacyjne, co wtorek ukazywaty sie
materiaty na YouTubie. Bo czasami ktos$ sie musi przekonac. Dobra, klikngt w reklame, zapisat
sie, nie przyszedt, ale dostat maila, jedno wideo, drugie, trzecie i w koncu mowi: ,Moze kupie
ten kurs”. Tam jest mnostwo rzeczy do dopracowania. Projekt juz jest rentowny. My tam
niewielkie pienigdze wydawalismy na reklame, zresztg dzielimy sie cyferkami, wiec $miato,
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ok. 800% roi to jest srednia, jaka wychodzi z tych kursow edukacyjnych. Na naszej ostatniej
rozmowie powiedziate$ mi, ze musze pospinac tam pewne parametry i moge la¢ pod korek,
zeby to dziatato jeszcze lepiej. Wiec jest mndstwo rzeczy, ktdre tam nalezy poprawic. Jestem
takim cztowiekiem, ktory najchetniej rozgrzebatby 10 rzeczy, ale chce zrobic ten projekt, zeby
to byto na fenomenalnym poziomie, aby to byta najwieksza platforma, ze jak ktos pomysli:
.Szybka nauka do matury”, to od razu kojarzy mu sie z ,Popiel”, to ma byc¢ od razu jedno

z drugim. To potrwa jeszcze rok, dwa, trzy, ale chce to ulepszac. | znowu w przysztym roku
kolejna odstona ,Liczy sie strategia”. To sg dwa podstawowe projekty.

Jest tez projekt zamrozony, ktory zrobiliSmy razem z mojg zonga. Poczatki byty super, ale
znowu witaczyta sie ta wielowatkowosc, poniewaz zrobilismy bloga ,Mamy kosmos”, ktory
poruszat tematy parentingowe, Ola tam nagrywata podcasty i fajnie jej to wychodzito. Byta
wersja tekstowa, ale duzo nam z tym schodzito. Poza tym widzieliSmy taki maty rozdzwiek, ze
trzeba zajac sie tym, co dziata. Byto na zasadzie: "Bartek, to posiedZ z matq, bo ja musze nagrac
podcast”. Ola sama powiedziata: ,Zobacz, nagrywam podcast na temat aspektow zwigzanych

z wychowaniem dziecka, ale musze zawotac Ciebie, zebys Ty teraz posiedziat z dzieckiem”. Czyli
zamiast spedzic czas z dzieckiem, to nagrywam podcast o tym, jak wychowac¢ dziecko.

| czulismy, ze nie musimy tego robic, nie ma presji. Teraz mata poszta do przedszkola, wiec
zrobita sie na to przestrzen. Jeszcze sobie pewne rzeczy zautomatyzuje w swoich projektach

i na pewno do tego wrocimy, bo ja po prostu chce to zrobic.

Michat: Super. To jest pewna dojrzatos$¢ w biznesie, zeby umiec skreslac. Podoba mi sie tez to,
co mdwisz, ten rok dokrecania srubek, jak to ja okreslam, bo doktadnie mam to samo w tej
chwili u siebie. Czyli staram sie nie rozpoczynac zadnych nowych projektow, nic nowego nie
obiecywac, niczego nowego nie dostarczac, tylko skupic sie na tym, zeby rézne rzeczy dziaty
sie bardziej automatycznie. | to jest ciezka praca w zyciu przedsiebiorcy, poniewaz wymaga
refleksji, zatrzymania, wyciecia ilus tam rzeczy, zeby znalez¢ czas na te, ktére moga miec
istotne przetozenie na sprzedaz, a ktore zazwyczaj sie wtasnie zaniedbuje.

Bartek: Zwtaszcza ze to kusi, cos nowego.

Michat: Mysle, ze mamy podobny typ charakteru, jezeli chodzi o podejscie do pracy, ze lubimy
rozpoczynac nowe rzeczy. Bardzo nie lubie piescic sie ze szczegdtami, wolatbym ciggle co$
nowego rozpoczynac.

Bartek: Kazda generacja produktu jak np. iPhony, gdzie kazdy kolejny to jest wtasnie to. To
jest dopieszczanie i wypuszczanie kolejnego modelu.

Michat: Dopieszczanie i maksymalizowanie efektdéw, doskonalenie procedury wprowadzania
produktu na rynek, sprzedawania, komunikowania tych nowych cech. Liczy sie strategia
[Smiech].

Jeszcze jedno pytanie, ktore zadaje moim rozméwcom: gdybys spotkat siebie samego
mtodszego o 10 lat, majac to doswiadczenie, ktore masz dzisiaj, to co bys temu Bartkowi
powiedziat?
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Bartek: Trzy rzeczy. Po pierwsze wiecej ryzykuj, szybciej wyjda btedy. Tego nie da sie uniknac.
Tak jak mowitem wczesniej, ze ja musze zrobi¢ wieksze rozeznanie, ze jeszcze nie jestem
gotowy. Nigdy nie bede gotowy, bo jak zdaze sie przygotowac, to rynek juz idzie do przodu,
Swiat, technologia sie zmienia. Byty tylko szkolenia na sali, seminaria, nagle powstato cos
takiego jak webinary, co zmienito zasady gry na rynku. Teraz masz live’y na Facebooku. Wiec
nigdy nie bedziemy gotowi. Ja dziatatem przez dtugi czas za bardzo zachowawczo. Nie wiem,
Czy znowu nie jest tak, ze jestem na tym etapie, ze mam ustabilizowana firme, to czy nie
powinienem miec strony, zespotu w rodzaju redakcji, aby zrobi¢ firme wielomilionowa. To jest
temat do przepracowania.

Druga rzecz: nie skacz z kwiatka na kwiatek. O wiele szybciej bym osiagnat rozne rzeczy,
efekty, gdybym faktycznie byt bardziej skoncentrowany, czyli zamiast siedmiu szkolen rocznie,
zrobit sobie dwa, trzy, ale wraz z supersprzedaza, lepsza promocja, wyzszg ceng itd. Wiec to
by na pewno lepiej zagrato. To jest meczace, te koszty, to sie nazywa koszty przez zbrojenia,
gdzie masz jeden projekt, OK, dobra, to ja to zostawiam, bo teraz musze iS¢ do czegos innego.
To jest koszt mentalny, jaki my ponosimy w tym momencie. To jest ogromna rzecz, zeby sie
przestroic.

Michat: Przetgczanie sie pomiedzy projektami zabija produktywnosc.

Bartek: | to niesamowicie. | czasami masz cztery projekty, jeden zrobitbys w tydzien,

a normalnie to trwa miesigc albo dtuzej. Jeszcze pojawia sie frustracja, zmeczenie. Nie chce
nam sie, a nie chce, bo nie widzimy efektéw. Nie ma efektdw, bo sie rozdrabniamy. Wiec
mamy takie btedne koto.

Trzecia rzecz to wiecej pokory. Ja uwazatem, ze wchodze w biznes, bo co$ tam sie pouczytem.
Dostawatem jakies metodologie, scenariusze, jak poprowadzi¢ kampanie czy jakas malutka
strategie, to stwierdzitem, ze ja to zrobie po swojemu. Spokorniatem. P6zniej sobie
powiedziatem: koniec mojego kombinowania, robie to tak, jak mi to dostarczono, i zobaczymy.
Oczywiscie pewne elementy trzeba przetozy¢, nie wszystko da sie zrobic tak samo, ale jednak
zaufatem, ze co$ moze byc¢ tak poprowadzone. Warto jednak uczy¢ sie od innych, nie stawiac
sie w roli wszystkowiedzgcego i ze nic nie potrzebuje, jestem najmadrzejszy, bo znam tego
czy tego, przeczytatem to czy to. Nie, nie, nie, mysle, ze zycie to zweryfikuje i predzej czy
pdzniej dostaniemy takiego wielkiego klapsa, ktory sciggnie nas na ziemie.

Michat: Ale powiedziate$ tez, ze duzo testujesz, czyli w pewnym sensie teraz probujesz
dowiedziec sie, czy Twoje podejrzenia dotyczace tego, jak klienci sie zachowujg, maja
rzeczywiscie solidne podstawy. Z ankietowania i testowania na pewno to wynika. Tego mozna
sie nauczyc.

Bartek: No wtasnie chocby taka rzecz. Kiedys robitbym produkty na czuja. Nagle nikt nie chce
tego kupic. To bym robit nastepny produkt na czuja. Mndstwo takich rzeczy byto. Podobato mi
sie np., jak Amerykanie robili tzw. video sales letter, ze jak oni fajnie robig sprzedaz, tu wideo

i co$ omawiaja. | postanowitem, ze zrobie to samo. | robitem to, przy czym kazdy mi mowit: ,W
Polsce to nie dziata, zrob oferte tekstowgq, ten video sales letter moze byc ewentualnie jakims
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uzupetnieniem”. | rzeczywiscie nie dziatato. Musiatem spokorniec¢, zeby dojrzec¢ do tego, aby
oferta byta jednak dobrze napisana.

Michat: Bartek, gdzie mozna znalezc¢ informacje o Tobie, o Twoich produktach?

Bartek: W trzech miejscach. Pierwsze to jest blog: liczysiewynik.pl — serdecznie zapraszam.
Na YouTubie po prostu ,Bartek Popiel”, tam mamy to podzielone playlistami, nie budowatem
osobnego kanatu. Nie wiem, czy to jest btad strategiczny, jeszcze to rozwazamy. Drugie
miejsce to jest Facebook: facebook.com/liczysiewynik. To s3 takie podstawowe miejsca.

Michat: Jeszcze dla tych osob, ktdére ogladaja wideo na YouTubie powiem, ze wszystkie linki
do wszystkich zasobow, ktore wymienialismy z Bartkiem znajdziecie pod adresem
jakoszczedzacpieniadze.pl/099. Dzieki wielkie, Bartek, za rozmowe.

Bartek: Michat, bardzo dziekuje za zaproszenie i mam nadzieje, ze tres¢ bedzie wartosciowa
i przydatna dla Twoich stuchaczy.

Znowu tradycyjnie wielka piguta wiedzy. Dzieki wielkie, Bartek, jeszcze raz za te rozmowe.
Wiem, ze bedziesz tego stuchat.

| jednoczesnie przypominam, ze wszystkie wymienione narzedzia, linki znajdziecie

w notatkach do tego odcinka podcastu pod adresem jakoszczedzacpieniadze.pl/099. A jesli
interesuje Cie temat roznych mozliwych form zarabiania na blogu, to oczywiscie polecam
Sledzenie bloga Bartka, ale takze postuchanie czterech starszych odcinkdw mojego podcastu.
W 15. i 16. mowitem o formach zarabiania na blogu, o tym, jak ja to robie. W 39. z kolei
rozmawiatem z Tomaszem Sulewskim o realiach wspétpracy z duzymi firmami. Tomek wtedy
pracowat jeszcze w Orange i opowiadat o tym, w jaki sposdb rekrutuje blogerow do wspotprac
komercyjnych. W 46. odcinku podcastu jest rozmowa z Konradem Kruczkowskim

0 wyzwaniach, dylematach i wartosciach w blogowaniu.

| to tyle w temacie zarabiania na blogach. Jezeli ten temat Was interesuje, to Smiato dawajcie
zna¢ w komentarzach, bo rownie dobrze moge zrobic aktualizacje tego 15. i 16. odcinka o to,
jak postrzegam komercjalizacje blogow w 2017 r., jakie formy dominuja, bo jednak od
nagrania 15. i 16. odcinka mineto juz trzy lata.

Za dwa tygodnie rocznicowy, setny odcinek, dla mnie bardzo symboliczne wydarzenie,
poniewaz zbiegnie sie tez z pigtymi urodzinami bloga. Nie powiem jeszcze, co w nim bedzie.

Dzisiaj koncze, dzieki wielkie za wspolnie spedzony czas i zycze Ci nieustajaco skutecznego
przenoszenia Twoich celow finansowych na wyzszy poziom. Trzymaj sie i do ustyszenia!
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